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深圳证券交易所： 

民生证券股份有限公司（以下称“民生证券”、“保荐机构”）作为深圳市鑫

信腾科技股份有限公司（以下称“鑫信腾”、“公司”或“发行人”）首次公开发

行股票并在创业板上市的保荐机构，于 2023 年 5 月 22 日收到贵所出具的《关于

上市审核委员会审议意见的落实函》（以下简称“落实函”）后，会同发行人及其

他中介机构针对落实函问题进行了认真讨论和充分核查，现向贵所提交书面回复。 

本问询函回复中使用的术语、名称、释义，除特别说明外，其与在《深圳市

鑫信腾科技股份有限公司首次公开发行股票并在创业板上市招股说明书（注册

稿）》中的含义相同。 

本问询函回复中的字体格式说明如下： 

落实函所列问题 黑体（加粗） 

落实函所列问题的回复 宋体（不加粗） 

对招股说明书的修改、补充 楷体（加粗） 

中介机构核查意见 宋体（不加粗） 

本问询函回复除特别说明外所有数值均保留 2 位小数，若出现总数与各分项

数值之和尾数不符的情况，均为四舍五入原因造成。 

  



 

2 

目录 

目录................................................................................................................................ 2 

问题一............................................................................................................................ 3 

  



 

3 

问题一 

请发行人补充说明并披露报告期内主要客户或其关联方入股对发行人业务

的影响，发行人与相关客户的合作是否具有稳定性，业绩增长是否具有持续性。 

回复： 

（一）报告期内主要客户或其关联方入股对发行人业务的影响 

1、主要客户或其关联方入股的具体情况 

发行人部分客户或其关联方存在直接或间接入股公司的情况，具体如下： 

（1）2018 年 12 月，小米长江基金入股发行人，小米长江基金受发行人客

户小米集团控制，小米长江基金目前持有发行人 4.53%的股份； 

（2）2020 年 9 月，摩勤智能入股发行人，摩勤智能为发行人客户华勤技术

的全资子公司，摩勤智能目前持有发行人 2.80%的股份； 

（3）2021 年 12 月，光弘科技入股发行人，光弘科技为发行人客户，目前

光弘科技持有发行人 1.05%的股份； 

（4）2021 年 12 月，慧珑科技入股发行人，慧珑科技为发行人客户天珑集

团的全资子公司，慧珑科技目前持有发行人 0.47%的股份； 

（5）2020 年 9 月，珠海睿宸入股发行人，发行人客户闻泰科技的控股股东

闻天下科技集团有限公司为珠海睿宸的有限合伙人，珠海睿宸目前持有发行人

3.79%的股份。珠海睿宸不属于发行人客户闻泰科技的关联方，但以下视同客户

关联方入股进行分析。 

（6）根据龙旗科技披露的招股说明书，天津金米投资合伙企业（有限合伙）

和苏州工业园区顺为科技创业投资合伙企业（有限合伙）均为其 5%以上股东，

其中天津金星创业投资有限公司持有天津金米投资合伙企业（有限合伙）86.20%

的股份且为天津金米投资合伙企业（有限合伙）的执行事务合伙人，天津金星创

业投资有限公司系小米集团的子公司，而苏州工业园区顺为科技创业投资合伙企

业（有限合伙）的执行事务合伙人拉萨经济技术开发区顺为资本创业投资合伙企

业（有限合伙）的执行事务合伙人拉萨经济技术开发区顺为资本投资咨询有限公

司的实际控制人为雷军。发行人及龙旗科技仅为小米集团或雷军对外投资的公司，
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龙旗科技不存在直接或间接入股发行人的情况，但以下视同客户关联方入股进行

分析。 

2、发行人不存在以股权换业务等利益安排 

根据上述股东及发行人出具的说明，发行人不存在以股权换业务等利益安排。

发行人与上述股东或其关联方的相关业务系合理的市场化行为。具体分析如下： 

（1）发行人与小米集团、光弘科技、华勤技术、闻泰科技、龙旗科技、天

珑集团均具有较长的合作历史且合作关系良好。具体合作背景及合作历史如下： 

序号 客户名称 合作背景及合作历史 

1 小米集团 

小米集团作为世界知名的消费电子品牌商，一直系发行人的重点

开拓客户。发行人自 2015 年起向小米集团的代工厂南京英华达和

廊坊富士康供应音频检测设备和传感器功能测试设备，并以此通

过其下游代工厂开始与小米集团建立联系。 

2016 年，小米集团研发部门拟导入检测设备，发行人开始与小米

集团直接对接，经过多轮送样、验证，发行人于 2017 年 11 月取

得小米集团的供应商资质，双方开始进入正式合作阶段。 

2018 年起，随着小米集团自身规模的扩张，小米集团亦开始采取

自购自动化设备供给代工厂使用的模式，以减轻代工厂的固定资

产投入。经过前期多年业务合作，发行人的产品、技术、服务能

力得到小米集团的认可，发行人开始取得小米集团直接采购订单。

2020 年发行人取得小米集团认证的“小米智能工厂 2020 年年度

优秀合作伙伴”称号。 

2 光弘科技 

2012 年 4 月发行人子公司艾特讯取得光弘科技合格供应商代码，

并于当年即取得订单，后续开始批量供货发行人自研的自动化设

备产品。鉴于光弘科技系行业内知名的 EMS 工厂，主要代工生

产手机/平板/手表等产品，因此近年来随着双方合作深度、广度

不断延伸，公司陆续为客户提供自动化测试/包装段自动化设备等

整体解决方案。 

3 华勤技术 

华勤技术作为行业内知名的 ODM 厂商，对自动化设备的需求与

发行人的产品相匹配，因此发行人一直寻求与华勤技术的合作机

会。发行人于 2016 年开始与华勤技术进行商务接洽，并历经送样、

测试等多轮验证，于 2017 年 12 月正式取得华勤技术的供应商资

质。2017 年至今，发行人凭借优质的产品和服务取得华勤技术的

认可，并取得其认证的“2020 年优秀供应商”称号。 

4 闻泰科技 

发行人于2014年6月取得闻泰科技拟在其核心工艺导入自动化设

备以替代人工的市场信息，得知上述信息后发行人于当月与上海

闻泰研发中心进行交流；由于交流情况良好，发行人被闻泰科技

研发部门推荐至其嘉兴工厂进行项目对接；2015 年 8 月发行人取

得闻泰科技下达的首批订单。自双方合作至今，发行人凭借优质

的产品和服务取得闻泰科技的认可，并取得其认证的“2020 年战

略供应商”称号。 

5 龙旗科技 

龙旗科技作为行业内知名的 ODM 厂商，对自动化设备的需求与

发行人的产品相匹配。发行人成立之初即开始与龙旗科技进行接

洽商务谈判，并于 2017 年 12 月取得供应商资质。近年来，发行
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序号 客户名称 合作背景及合作历史 

人与龙旗科技保持持续稳定的合作关系。 

6 天珑集团 

天珑集团是作为行业知名的 ODM 厂商，主营业务为手机研发、

设计、生产、销售、服务提供以及 5G 和毫米波技术的研发。根

据公开资料显示，天珑集团 2021 年实现收入 128.00 亿元，智能

手机 ODM 出货量排名第四。 

发行人最早于 2020 年 5 月与天珑集团进行接洽，后续历经送样、

验证等多轮程序，于 2021 年开始向天珑集团持续供货。 

发行人与上述客户建立合作关系均早于上述客户或其关联方的入股时间，在

其同类项目采购体系中具有较为重要的地位且具备竞争优势，且发行人产品均获

得了上述客户的认可，发行人与主要客户的合作关系稳定。 

（2）小米集团、光弘科技、华勤技术、闻泰科技、龙旗科技、天珑集团均

为知名企业，具有完善的采购体系和供应商管理制度 

小米集团、光弘科技、华勤技术、闻泰科技、龙旗科技、天珑集团均为消费

电子行业内的知名企业。小米集团（1810.HK），为香港证券交易所上市公司，

是一家以智能手机、智能硬件和 IoT 平台为核心的消费电子及智能制造公司，系

国产消费电子头部品牌。光弘科技（300735.SZ），为深圳证券交易所上市公司，

是国内领先的 EMS 企业，2021 年在全球 EMS 电子制造企业排名第 20 位。华勤

技术、闻泰科技、龙旗科技、天珑集团均为智能硬件产品 ODM 行业的头部企业，

以智能手机 ODM 为例，根据 Counterpoint 的数据，2022 年上述四家企业市场占

有率合计为 84%，排名前四位。 

以上企业均具有完善的采购体系和供应商管理制度，根据上述企业的公开资

料显示，其相关供应商及采购制度具体如下： 

公司名称 关于供应商及采购的相关制度 

光弘科技 

“对于新供应商的开发和认证，公司建立了较高的准入门槛，需对供应商的基

本信息实施全面调查，并通过质量、价格、交期、服务等各方面的综合对比和

评估考核其资质。对于主材料和重要辅助材料供应商有专门的审查团队进行现

场审核；对于有 RoHS、REACH 或无卤化要求的部品，供应商需提供环保证明

资料及第三方测试机构出具的测试报告。预选合格供应商经管理层最终审批确

认后，方可列入《合格供方清单》并实施批量采购。 

公司持续开发和定期维护进入《合格供方清单》的供应商，每月根据供应商的

质量、交付、服务、投诉等情况对供应商进行综合评分，年底进行总体评价确

定是否继续合作。对列入《合格供方清单》的重要供应商，公司每年对其进行

现场审核。对连续超过一年或以上未供货后需再次合作的，按照供应商开发控

制流程重新进行评价和审查，确认合格后方可恢复合作。” 
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公司名称 关于供应商及采购的相关制度 

华勤技术 

“公司建立了完善的采购体系，制定包括《视图流程文件》《招标管理程序》

《供应商认证流程》《物料验证管理规定》等一系列采购制度。公司对供应商

进行严格的筛选与管理，建立了合格供应商清单。 

公司逐步建立起系统、严格的供应商管理制度，制定了从供应商导入到日常过

程管理再到考核淘汰的一整套完整机制。公司制定了《供应商认证流程》等供

应商导入制度，建立了高标准的供应商准入门槛。公司会组织采购、研发、质

量、法务、财务等部门人员对拟导入的供应商进行严格审核，并对拟导入供应

商进行现场认证考核。供应商经现场考核合格后，方能被纳入认证通过的供应

商清单。 

对于经过认证纳入合格供应商清单的企业，公司组织采购部门、质量与支撑体

系、研发团队等相关部门持续进行维护和监督，通过建立定期的供应商考核机

制，从质量、成本、交付、服务等主要维度对供应商进行打分，确保供应商具

有满足公司要求的能力。 

此外，为了规范公司的采购工作和对供应商的管理，公司建立了供应商黑名单

管理制度。对发生违反廉洁政策、重大质量事故等规定情形的供应商，公司将

其列入供应商黑名单，按照与其签订的采购框架协议等相关协议条款进行处罚，

并在供应商被列入黑名单之日起一定期限内禁止与其合作。” 

闻泰科技 

“一般情况下，公司移动终端板块的采购计划主要根据客户的需求情况而定。

大多数客户公司以预测计划进行备料、生产，以客户订单出货，不同客户由于

协议约定的承担呆滞范围不一样，启动备料的范围也会有差异；小部分客户公

司在取得其订单后备料、生产，其中，针对部分客户公司会要求预付款后才启

动备料、生产。公司的采购模式总体属于以销定购模式，可以相对减少采购与

销售不匹配带来的存货大规模呆滞贬损风险。” 

龙旗科技 

“每季度公司采购部门均会根据生产计划合理预计并制定季度采购计划，而后

根据实际生产情况进行调整。公司也会每周滚动跟踪生产与库存的动态情况，

确定安全库存量，低于库存要求的材料种类由生产部门提交生产计划后经物料

管控人员提出采购计划，最终由采购部门进行采购。 

公司自主开发了 MES 智能制造管理系统，可实现产品物流、供应链管理、生产

制造、产品交付等全流程信息化管理，通过通用化接口管理上千种零部件，实

现多主体、多流程、多设备数据实时采集、智能控制、工艺协同。 

采购完成后，首先对供应商提供的原材料进行数量、品名等方面的核实，核实

无误后收货；再由质检部门对原材料进行品质测试，区分为良品、不良品和争

议品，针对不良品，质检部门将按退货处理；经质检部门确认后，物料交由仓

库人员入库，仓库人员根据材料的属性和类型对原材料规模化摆放，对于需要

特殊仓储环境的贵重电子物料，还会实行温湿度管控。 

公司采购流程首先由资源开发部门进行新供应商导入，经采购委员会审核后，

申请为合格供应商，进入采购资源池。项目立项后，采购代表部门通知内部启

动招标并组织评审；截标后，由采购委员部门通知评审委员会（包括 CEO、部

门负责人等）进行决标。定标后，计划部门根据客户订单或预测制定公司采购

计划并执行。 

在供应商管理方面，公司制定了从供应商导入、日常管理到考核淘汰的完整管

理机制。1）在供应商导入方面：公司明确了供应商导入的条件及审批制度，建

立了风险评估机制，由采购部门牵头，多部门组成的评审小组对新增供应商进

行实地考察、综合评价，符合条件的供应商可以进入公司的供应商名录；2）在

日常供应管理方面：制订关键器件《单体的可靠性测试规范》，同时严格审定

供应商生产环境，以使产品能符合出口多个国家或地区的要求；3）在供应商名

录管理方面：公司对供应商实施动态考核管理，每半年对所有在名录内的供应

商开展考核，考核内容包括产品价格、产品质量、交付效率、协同服务等方面，

依照考核内容对供应商进行综合评分，并根据评分情况划分供应商等级。” 
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公司名称 关于供应商及采购的相关制度 

天珑集团 

“公司始终坚持诚实守信、互惠互利的原则，尊重供应商的合理报价，合作共

赢，谋求共同发展。公司注重维护供应商的产品利益和技术开发利益，充分尊

重并维护供应商的利权等权益，保护其商业机密。通过完善采购流程和机制，

建立供应商考评体系和质量评级体系实现供应商优胜劣汰，逐步与其建立长期

稳定的战略合作关系。” 

（3）在发行人的主要下游行业消费电子行业以及发行人所处的智能制造装

备行业内，产业链内客户入股供应商的情况均较为普遍 

在消费电子行业内，大型 ODM/EMS 企业如华勤技术、闻泰科技、龙旗科

技，以及知名品牌商如小米、华为、OPPO、vivo、传音等均存在大范围投资产

业链内企业的情况。根据小米集团 2022 年年报，截至 2022 年 12 月 31 日，小米

集团共对外投资超过 420 家公司。此外，根据华勤技术的招股说明书，其参股的

直接或间接供应商约为 32 家，其认为上述公司与华勤技术的主营业务有较强互

补性，参股有助于其主营业务的发展。 

客户入股相较于普通财务投资者入股，不仅有利于加强产业链企业之间的合

作关系，同时还能够保障原材料供应链的稳定性，因此不论是在整个消费电子行

业，亦或是在发行人所处的智能制造装备行业，产业链内客户入股供应商的情况

均较为普遍，符合行业惯例。 

综上，前述客户均为知名企业，具有完善的采购体系和供应商管理制度；与

公司均具有较长的合作历史且合作关系良好。下游客户与发行人之间的交易取决

于下游客户自身主营业务发展需求，以及发行人技术能力和经营状况，与是否入

股不存在直接关系，发行人不存在以股权换业务等利益安排。 

3、发行人对小米集团、闻泰科技、华勤技术、光弘科技、龙旗科技的销量

变动，与其或其关联方入股时点均不存在显著关联性 

（1）小米集团关联方入股前后相关产品销量变化、合作历史情况 

①小米集团关联方入股前后产品销量变化 

小米集团关联方小米长江基金于 2018 年 12 月通过增资入股发行人。小米长

江基金入股前后，发行人向小米集团销售各类主要产品的销量情况如下： 
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项目 

入股后 入股前 

2023 年

1-6 月 
2022 年 2021 年 2020 年 2019 年 2018 年 

单体自动化设备数量（台） 37 39 153 281 20 229 

线体自动化设备数量（套） - - 2 17 - - 

由上表可知，入股后即 2019 年发行人向小米集团的销量未呈现增长趋势，

反而有所下降，并在以后年度有所波动，因此发行人向小米集团主要产品的销量

和销售收入的变动与小米长江基金入股不存在关联性，发行人向小米集团各类产

品的销量和销售收入的变动取决于小米集团自身需求的变化。 

②发行人与小米集团的合作历史 

小米集团作为世界知名的消费电子品牌商，一直系发行人的重点开拓客户。

发行人自 2015 年起向小米集团的代工厂南京英华达和廊坊富士康供应音频检测

设备和传感器功能测试设备，并以此通过其下游代工厂开始与小米集团建立联系。 

2016 年，小米集团研发部门拟导入检测设备，发行人开始与小米集团直接

对接，经过多轮送样、验证，发行人于 2017 年 11 月取得小米集团的供应商资质，

双方开始进入正式合作阶段。 

2018 年起，随着小米集团自身规模的扩张，小米集团亦开始采取自购自动

化设备供给代工厂使用的模式，以减轻代工厂的固定资产投入。经过前期多年业

务合作，发行人的产品、技术、服务能力得到小米集团的认可，发行人开始取得

小米集团直接采购订单。2020 年发行人取得小米集团认证的“小米智能工厂

2020 年年度优秀合作伙伴”称号。 

（2）珠海睿宸入股前后公司向闻泰科技销售相关产品的销量变化、合作历

史情况 

①珠海睿宸入股前后公司向闻泰科技销售产品销量变化 

珠海睿宸于 2020 年 9 月通过增资和受让的方式入股发行人。珠海睿宸入股

前后，发行人向闻泰科技销售各类主要产品的销量情况如下： 
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项目 

入股后 入股前 

2023 年

1-6 月 
2022 年 2021 年 

2020 年 

9-12 月 

2020 年 

1-8 月 

单体自动化设备数量（台） 216 99 139 248 575 

线体自动化设备数量（套） 1 7 9 3 1 

由上表可知，珠海睿宸入股后，公司向闻泰科技的销量反而有所下滑，由此

可见发行人向闻泰科技各类产品的销量的变动与珠海睿宸入股不存在关联性，发

行人向闻泰科技各类产品的销量的变动取决于闻泰科技自身需求的变化。 

②发行人与闻泰科技的合作历史 

发行人于 2014 年 6 月取得闻泰科技拟在其核心工艺导入自动化设备以替代

人工的市场信息，得知上述信息后发行人于当月与上海闻泰研发中心进行交流；

由于交流情况良好，发行人被闻泰科技研发部门推荐至其嘉兴工厂进行项目对接；

2015 年 8 月发行人取得闻泰科技下达的首批订单。自双方合作至今，发行人凭

借优质的产品和服务取得闻泰科技的认可，并取得其认证的“2020 年战略供应

商”称号。 

（3）华勤技术关联方入股前后相关产品销量变化、合作历史情况 

①华勤技术关联方入股前后产品销量变化 

华勤技术关联方摩勤智能于 2020年 9月通过增资和受让的方式入股发行人。

摩勤智能入股前后，发行人向华勤技术销售各类主要产品的销量情况如下： 

项目 

入股后 入股前 

2023 年

1-6 月 
2022 年 2021 年 2020 年 9 月-12 月 2020 年 1-8 月 2019 年 

单体自动化设备数量（台） 35 295 612 260 286 89 

线体自动化设备数量（套） 5 16 7 1 - - 

线体自动化设备收入（万元） 679.65 935.77 543.54 153.54 - - 

由上表可知，摩勤智能入股后，公司向华勤技术的销量呈现先上升后下降的

波动趋势，发行人向华勤技术各类产品的销量的变动与摩勤智能入股不存在关联

性。发行人向华勤技术各类产品的销量的变动取决于华勤技术自身需求的变化。 
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②发行人与华勤技术的合作历史 

华勤技术作为行业内知名的 ODM 厂商，对自动化设备的需求与发行人的产

品相匹配，因此发行人一直寻求与华勤技术的合作机会。发行人于 2016 年开始

与华勤技术进行商务接洽，并历经送样、测试等多轮验证，于 2017 年 12 月正式

取得华勤技术的供应商资质。2017 年至今，发行人凭借优质的产品和服务取得

华勤技术的认可，并取得其认证的“2020 年优秀供应商”称号。 

（4）光弘科技入股前后相关产品销量变化、合作历史情况 

①光弘科技入股前后产品销量变化 

光弘科技于 2021 年 12 月通过增资的方式入股发行人。光弘科技入股前后，

发行人向光弘科技销售各类主要产品的销量情况如下： 

项目 

入股后 入股前 

2023 年

1-6 月 
2022 年 

2021 年 

12 月 

2021 年 

1-11 月 
2020 年 

单体自动化设备数量（台） 227 285 56 681 178 

线体自动化设备数量（套） - 7 - 63 - 

由上表可知，光弘科技入股后，公司向光弘科技的销量反而有所下滑，发行

人向光弘科技各类产品的销量的变动取决于光弘科技自身需求的变化，与光弘科

技入股不存在关联性。 

②发行人与光弘科技的合作历史 

2012 年 4 月，发行人子公司艾特讯取得光弘科技合格供应商代码，并于当

年即取得订单，后续开始批量供货发行人自研的自动化设备产品。鉴于光弘科技

系行业内知名的 EMS 工厂，主要代工生产手机/平板/手表等产品，因此近年来随

着双方合作深度、广度不断延伸，公司陆续为客户提供自动化测试/包装段自动

化设备等整体解决方案。 

（5）天珑集团关联方入股前后相关产品销量变化、合作历史情况 

①天珑集团关联方入股前后产品销量变化及原因 

天珑集团关联方慧珑科技于 2021年 12月通过增资和受让的方式入股发行人。

慧珑科技入股前后，发行人向天珑集团销售各类主要产品的销量情况如下： 
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项目 
入股后 入股前 

2023 年 1-6 月 2022 年 2021 年 

单体自动化设备数量（台） 51 463.00 - 

线体自动化设备数量（套） - 12.00 - 

发行人于 2020 年 5 月与天珑集团进行接洽，后续历经送样、验证等多轮程

序，于 2021 年开始向天珑集团持续供货，2021 年发出的设备类产品于 2022 年

完成调试、验收，并形成收入。2022 年，天珑集团向发行人采购数量增长主要

原因包括： 

A、发行人设备获得天珑集团下游品牌商客户的认证 

发行人设备凭借优异的性能和稳定的质量获得了消费电子品牌商联想和传

音的认证，2020 年天珑集团为履行联想和传音的订单，增加了对发行人设备的

采购数量。 

B、天珑集团通过新建厂房和收购资产进行扩产，对生产、检测设备的需求

量增长 

根据公开披露信息，2022 年，天珑集团在建工程江西美晨新厂房当期转入

固定资产金额为 25,417.63 万元，并通过收购取得房屋建筑物、设备、土地使用

权和在建工程等资产合计 54,175.50 万元，进一步扩大自身的生产经营场所。天

珑集团新建厂房和收购资产的同时增加了对生产、检测设备的需求。 

C、天珑集团为降低人工成本，推进产线的自动化和智能化，产线更新升级

的需求增加 

为应对人工成本的不断攀升，同时为满足精密化生产的需求，天珑集团于近

年来不断将产线往自动化、智能化的方向升级，增加了对自动化设备的需求。而

发行人设备产品智能化水平高，具有精度高、可靠性高、质量稳定等特点，可以

有效取代人工作业提高客户生产效率与产品品质，通过送样、验证等程序，产品

获得了天珑集团的认可。 

根据天珑集团公开披露信息，2022 年，天珑集团营业收入同比增长 1.22%，

当期新增机器设备 29,446.04 万元，机器设备期末余额同比增长 94.19%，而制造

人员当期减少 192 人，体现了智能设备替代人工、产线向自动化转型的趋势。 



 

12 

②发行人与天珑集团的合作历史 

发行人最早于 2020 年 5 月与天珑集团进行接洽，后续历经送样、验证等多

轮程序，于 2021 年开始向天珑集团持续供货。 

（6）龙旗科技股东之关联方入股发行人前后相关产品销量变化、合作历史

情况 

①龙旗科技股东之关联方入股前后产品销量变化 

龙旗科技之股东天津金米投资合伙企业（有限合伙）和苏州工业园区顺为科

技创业投资合伙企业（有限合伙），与发行人股东小米长江基金均属于雷军控制

的企业。小米长江基金于 2018 年 12 月通过增资入股发行人。小米长江基金入股

前后，发行人向小米集团销售各类产品的销量情况如下： 

项目 

入股后 入股前 

2023 年

1-6 月 
2022 年 2021年 2020 年 2019 年 2018 年 

单体自动化设备数量

（台） 
164 396 547 544 273 154 

线体自动化设备数量

（套） 
21 12 3 - - - 

由上表可知，发行人向龙旗科技各类产品的销量呈现增长趋势，主要系由于

龙旗科技自身对生产和检测设备的需求增长，其变动与小米长江基金入股不存在

关联性。 

发行人成立之初即开始与龙旗科技进行接洽商务谈判，并于 2017 年 12 月取

得供应商资质，在合作过程中，发行人产品不断获得龙旗科技认可。根据龙旗科

技招股说明书披露，其 2019 年至 2021 年分别实现营业收入 997,394.46 万元、

1,642,099.15 万元和 2,459,581.75 万元，呈现逐年增长的趋势，2022 年 1-6 月，

其主营业务收入同比增长 25.29%。报告期内，龙旗科技经营业绩增长趋势显著。

同时，2019 年至 2022 年 1-6 月，龙旗科技产销率均在 90%以上，产能利用率均

在 90%以上，生产饱和导致其对生产和检测设备的需求不断增长，2020 年起，

龙旗科技惠州、南昌生产基地有序扩张产能、购置设备。在上述背景下，发行人

向龙旗科技各类产品的销售收入逐年增长，具有合理性。 
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②发行人与龙旗科技的合作历史 

龙旗科技作为行业内知名的 ODM 厂商，对自动化设备的需求与发行人的产

品相匹配。发行人成立之初即开始与龙旗科技进行接洽商务谈判，并于 2017 年

12 月取得供应商资质。近年来，发行人与龙旗科技保持持续稳定的合作关系。 

综上所述，发行人对小米集团、闻泰科技、华勤技术、光弘科技、龙旗科技

的销售收入变动，与其或其关联方入股时点均不存在显著关联性。2022 年，发

行人向天珑集团的销售收入增长，系由于天珑集团投资扩产及产线升级而对自动

化设备需求增长所致；报告期内，发行人向龙旗科技的销售收入增长，系由于龙

旗科技基于自身扩大产能、更新产线的需要所致。上述客户销售收入的变动系客

户自身需求变动所致。 

（二）发行人与相关客户的合作是否具有稳定性 

1、发行人与上述客户合作时间长、合作关系稳定 

发行人与上述客户均具有较长的合作历史，且一直合作至今，合作关系较为

稳定，具体成为合格供应商时间如下： 

序号 客户名称 成为合格供应商时间 

1 小米集团 2017 年 11 月 

2 光弘科技 2012 年 4 月 

3 华勤技术 2017 年 12 月 

4 闻泰科技 2015 年 8 月 

5 龙旗科技 2017 年 12 月 

6 天珑集团 2021 年 

由上表可知，发行人与上述客户合作由来已久，且发行人均是通过多次技术

交流、多轮送样、验证测试等环节才成为合格供应商，并一直合作至今。 

综上，发行人与上述客户保持了较长的合作时间，在其同类项目采购体系中

具有较为重要的地位且具备竞争优势，发行人与主要客户的合作关系稳定。 

2、上述客户对自身的供应商设有严格、复杂、长期的认证程序，故双方一

旦建立合作关系，不会轻易更换，更换供应商的潜在成本较高 

上述客户在行业内知名度高，对产品质量和生产精密度、稳定性、良率均有



 

14 

较高要求，所以对自身的供应商设有严格、复杂的认证周期，需要对相关供应商

的研发能力、量产水平、质量控制及快速服务能力等进行全面的考核和评估，认

证周期相对较长。并且在招投标环节，下游客户会结合价格、交期、服务、质量、

市场口碑等对其设备供应商进行全方位的严格考察。因此，选取新的供应商需要

耗费大量的考察时间，更换成本较高。 

此外，由于公司所处的非标自动化设备行业的特殊性，相关产品的技术指标、

运行稳定性直接影响到终端电子消费产品的成品质量，要求设备供应商即便认证

通过后，也需要耗费大量的时间与客户沟通，以深入了解下游客户的产品参数、

工艺要求等，合作、沟通周期亦相对较长。 

因此，对上述客户而言，更换自动化设备供应商的验证过程时间成本较高、

质量风险及产品机密信息泄露风险较大，一旦双方形成长期合作，客户不会轻易

进行供应商变更。 

3、发行人产品获得了上述客户的广泛认可 

公司在服务客户的过程中不断升级、积淀自身技术，研发各类检测设备产品。

公司产品凭借质量的稳定性以及公司的快速响应能力在与上述客户持续的合作

当中得到印证，并获得了上述客户的认可。发行人曾获得小米集团认证的“小米

智能工厂 2020 年年度优秀合作伙伴”称号，以及 “华勤技术 2020 年优秀供应

商”和“闻泰科技全球经营合作伙伴大会战略供应商”称号。 

4、发行人在报告期内与上述客户持续合作 

公司与上述客户在报告期内保持了良好的关系，合作稳定，各年度向上述客

户销售金额如下： 

单位：万元 

序号 客户名称 2023年 1-6月 2022 年度 2021 年度 2020 年度 

1 龙旗科技 3,274.54 4,735.35 3,852.00 3,799.33 

2 光弘科技 1,635.88 2,813.56 4,953.60 1,344.45 

3 华勤技术 1,115.63 3,119.36 3,654.86 2,692.39 

4 闻泰科技 1,591.55 2,404.74 2,219.86 4,791.88 

5 天珑集团 578.17 2,971.64 0.16 - 

6 小米集团 583.53 209.30 1,089.24 2,560.60 
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5、发行人上述客户在手订单情况良好，业务合作进展顺利 

截止至 2023 年 6 月 30 日，发行人对上述客户在手订单金额为 7,566.68 万

元，业务合作进展顺利。 

综上所述，未来随着发行人技术的不断提升和与上述客户合作的持续加深，

公司预计与前述客户未来的交易具有可持续性和稳定性，不存在重大不利变化。 

（三）业绩增长是否具有持续性 

1、发行人 2023 年上半年和全年经营情况预计 

2023 年上半年，发行人实现收入 20,083.96 万元，同比增长 6.21%，实现

净利润 3,082.04 万元，同比增长 93.46%，实现扣除非经常损益后的净利润

2,859.96 万元，同比增长 105.35%，发行人上半年经营情况良好，较 2022 年同

期有显著增长。 

基于在手订单及目前公司经营情况，发行人 2023 年全年预计经营情况及与

2022 年经营情况对比如下： 

单位：万元 

项目 2023 年全年预计 2022 年全年 增长幅度区间 

营业收入 43,000-46,000 37,698.77 14.06%-22.02% 

净利润 6,500-7,500 5,322.87 22.11%-40.90% 

扣除非经常损益后

的净利润 
6,200-7,200 5,110.98 21.31%-40.87% 

发行人预计 2023 年全年经营情况良好，营业收入、净利润等财务指标均较

2022 年同期稳定增长。 

2、发行人目前在手订单情况 

发行人目前在手订单充足，且涵盖传统消费电子、汽车电子、AR/VR、家居

制造等多个领域，充足的市场订单将成为发行人未来业绩增长的有力支撑。截至

本回复出具之日，发行人在手订单金额为 36,293.19 万元，其中来自于汽车电子

领域的在手订单金额合计为 14,383.07 万元，汽车电子领域的主要在手订单具体

如下所示： 
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序号 客户名称 订单金额（万元） 应用项目 签订时间 项目进展情况 

1 比亚迪 6,724.91 噪声检测、电机产线等 

涵盖多笔订单，大

部分签订于 2023

年 9 月 

预计部分噪音检测项

目将于下半年验收，其

余订单将于 2024 年验

收；目前公司正在与其

就新的订单商谈 

2 
深圳市昇茂科技

有限公司 
2,400.00 宝马 CCU 装配测试线等 2023 年 5 月 

其中一条装配测试线

目前处于物料采购阶

段，预计将于下半年验

收，另一条线预计将于

2024 年验收；目前公司

正在与其就新的订单

商谈 

3 
苏州承泰科技有

限公司 
1,592.00 毫米波雷达装配测试线 2022 年 10 月 

设备预计将于 2024 年

验收，目前公司正在与

其就新的订单商谈 

4 
广东时纬科技有

限公司 
627.00 

比亚迪动力电池托盘装配

测试线等 
2023 年 5 月 

项目目前处于物料采

购阶段，预计将于年内

验收；目前公司正在与

其就新的订单商谈 

5 
深圳市长天智能

有限公司 
854.00 

汽车传感器装配测试线，

其下游包含东风、比亚迪、

长安等多家整车厂商 

2023 年 3 月 

设备预计将于下半年

或 2024 年验收；目前

公司正在与其就新的

订单商谈 

6 
苏州铂韬新材料

科技有限公司 
813.00 

新能源动力电池气凝胶保

护片自动化产线，其下游

包含宁德时代等多家动力

电池生产厂商 

2023 年 5 月 

设备预计将于 2024 年

验收，目前公司正在与

其就新的订单商谈 

7 
深圳市众欣强电

子有限公司 
500.00 

新能源汽车数据线组装测

试线，其下游包含多家知

名整车厂商 

2023 年 5 月 

目前处于 DFM 设计阶

段，预计将于 2024 年

验收；目前公司正在与

其就新的订单商谈 

除此之外，发行人在家居制造领域实现突破，在手订单中包含 5,610.00 万

元来自欧派家居的订单，主要用于板材封边检测。 

在传统消费电子领域，发行人亦在持续获得优质客户的订单，在手订单中包

含 1,663.80万元来源于苹果产业链的订单、2,362.05万元来自光弘科技的订单、

1,824.82 万元来自天珑集团的订单、1,688.10 万元来自蓝思科技的订单以及

1,322.78 万元来自比亚迪的订单。除此之外，发行人在新兴消费电子领域如

AR/VR 也取得了实质性突破，目前在手订单中包含 1,600.00 万元用于全球头部

XR 品牌产品组装、包装和功能测试的订单以及 840.54万元用于 Pico XR 产品组

装、包装和测试的订单。 

此外，发行人目前还在与零跑汽车、吉利汽车、奔驰、华域汽车、创维汽车、
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一汽红旗、路畅科技、诺博汽车等潜在新客户商议新的订单，预计新增订单均会

在 2023 年年内签订。 

发行人 2023 年上半年业绩均较同期有所增长，同时在消费电子、汽车电子

等领域在持续拓展新客户并获得订单，因此，发行人认为自身业绩增长具有持续

性。 

（四）中介机构核查意见 

1、核查程序 

（1）查阅入股客户或其关联方投资入股案例、同行业公司接受客户或客户

关联方投资入股案例等，了解相关投资入股情形是否系行业普遍情况，是否具有

商业合理性； 

（2）访谈光弘科技、华勤技术子公司摩勤智能，取得小米集团的关联方小

米长江基金的确认函，核实上述主体入股发行人的背景、原因、定价依据； 

（3）取得并查阅珠海睿宸、慧珑科技、光弘科技、摩勤智能、小米长江基

金的股东信息自查表； 

（4）查阅消费电子行业上市公司或拟上市公司的招股说明书、公告文件，

并从公共信息平台获取同行业公司的相关指标数据； 

（5）访谈发行人销售部门负责人，了解小米集团、闻泰科技、光弘科技、

华勤技术、天珑集团的主要情况、销售金额、合作背景及合作历史、获客途径等

信息，并查阅销售合同，了解小米集团、闻泰科技、光弘科技、华勤技术、天珑

集团是否签订长期合作协议； 

（6）查阅发行人收入成本明细表，获取小米集团、闻泰科技、光弘科技、

华勤技术、天珑集团、龙旗科技在其或其关联方入股前后，发行人对其销售收入

及主要产品销量、销售收入变化情况； 

（7）查阅发行人与小米集团、闻泰科技、光弘科技、华勤技术、天珑集团、

龙旗科技、比亚迪主要销售合同/订单，了解公司与小米集团、闻泰科技、光弘

科技、华勤技术、天珑集团、龙旗科技之间的信用政策、结算方式、定价方式等； 

（8）查阅发行人截至本回复出具之日的在手订单统计表，并分析发行人与
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小米集团、闻泰科技、光弘科技、华勤技术、天珑集团、龙旗科技截至本回复出

具之日的在手订单金额； 

2、核查意见 

经核查，保荐机构认为： 

（1）消费电子行业内存在较多的产业链下游投资上游供应链的情形。下游

客户入股产业链上游企业，既是财务投资行为，也是为了保障主营业务产业链安

全、稳定，巩固与产业链企业之间合作关系，符合行业惯例； 

（2）发行人与小米集团、珠海睿宸、光弘科技、华勤技术、天珑集团、龙

旗科技或其关联方签署的投资交易文件中主要是对入股事项及股东权利义务的

约定，不存在任何关于诸如采购等业务方面的约定或类似约定，不存在影响发行

人独立开展业务的相关条款，不存在以股权换业务等利益安排； 

（3）发行人对小米集团、闻泰科技、华勤技术、光弘科技、龙旗科技的销

量变动，与其或其关联方入股均不存在显著关联性；2022 年，发行人向天珑集

团的销售收入增长，系由于天珑集团投资扩产及产线升级而对自动化设备需求增

长所致；2021 年，发行人向光弘科技的销售收入增长，系由于光弘科技基于自

身扩大产能、更新产线的需要所致。上述客户销售收入的变动系客户自身需求变

动所致； 

（4）发行人与相关客户的合作具有稳定性； 

（5）发行人业绩增长具有持续性。 
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（本页无正文，为《关于深圳市鑫信腾科技股份有限公司首次公开发行股票

并在创业板上市的上市审核委员会审议意见的落实函的回复》之签章页） 

 

 

法定代表人签名：___________________ 

郑国荣 

 

 

 

深圳市鑫信腾科技股份有限公司 

年    月    日 
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 发行人法定代表人声明 

本人已认真阅读《关于深圳市鑫信腾科技股份有限公司首次公开发行股票并

在创业板上市的上市审核委员会审议意见的落实函的回复》的全部内容，确认本

回复中不存在虚假记载、误导性陈述或者重大遗漏，并对其真实性、准确性、完

整性承担相应法律责任。 

 

 

董事长、法定代表人：___________________ 

 郑国荣 

 

 

 

深圳市鑫信腾科技股份有限公司 

年   月    日 
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（本页无正文，为民生证券股份有限公司《关于深圳市鑫信腾科技股份有限公司

首次公开发行股票并在创业板上市上市审核委员会审议意见的落实函的回复》之

签章页） 

 

 

 

保荐代表人：_____________     ___________________ 

李娟                 万晓乐 

 

 

 

 

 

民生证券股份有限公司 

年   月   日 
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声明 

本人已认真阅读《关于深圳市鑫信腾科技股份有限公司首次公开发行股票并

在创业板上市上市审核委员会审议意见的落实函的回复》的全部内容，了解本回

复涉及问题的核查过程、本公司的内核和风险控制流程，确认本公司按照勤勉尽

责原则履行核查程序，本回复中不存在虚假记载、误导性陈述或者重大遗漏，并

对其真实性、准确性、完整性承担相应法律责任。 

 

 

保荐机构董事长、法定代表人：________________ 

（代行）                  景忠 

 

 

 

民生证券股份有限公司 

年   月    日 
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