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深圳证券交易所： 

贵所于 2023 年 4 月 3 日印发的审核函〔2023〕010129 号《关于上市审核委

员会审议意见的落实函》（以下简称“落实函”）已收悉。按照贵所要求，浙江

小伦智能制造股份有限公司与海通证券股份有限公司、中汇会计师事务所（特殊

普通合伙）等相关方已就落实函中提到的问题进行了逐项落实并回复，对申请文

件进行了相应的补充。本落实函回复中所使用的术语、名称、缩略语，除特别说

明之外，与其在招股说明书中的含义相同。 

类别 字体 

落实函所列问题 黑体（不加粗） 

落实函问题回复、中介机构核查意见 宋体（不加粗） 

招股说明书补充、修订披露内容 楷体（加粗） 
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问题 1 

请发行人：结合合同约定的信用期与实际执行的信用期，说明并补充披露报

告期各期末逾期应收账款及合同资产余额、坏账准备计提情况。同时，请保荐人、

申报会计师补充核查并发表明确意见。 

回复： 

一、公司销售合同约定的信用期情况 

（一）公司与主要客户约定分阶段收款的结算方式，一般未约定信用期限 

公司与主要客户约定的结算方式大部分采用行业内通用的分阶段收款方式，

在合同签订、发货/验收、质保期满等里程碑时点收款，典型的收款方式如合同

签订后预付合同金额的 30%，设备验收后付款至 90%，剩余 10%作为质保金，

待质保期满后支付。 

分阶段收款是大型设备销售行业普遍采取的方式，公司与客户约定达到相关

节点时结算相应款项，一般不在合同内进一步针对各付款时点另行约定信用期限。 

（二）公司结算方式与同行业可比公司一致 

同行业可比公司具体执行的结算方式如下： 

同行业可

比公司 
结算方式 

迦南科技 

通常，公司与客户签订的销售合同约定，合同签订后客户支付部分预付款（一

般为合同总额的 30%），产品完工经客户现场验收合格后客户支付第二笔款

项（一般为合同总额的 30%或 60%），然后公司组织发货，在客户现场安装、

调试合格后由客户签字确认后，公司收取安装调试款（一般为合同总额的 

60%或 30%)；同时公司一般约定 10%的合同款作为质保金。 

东富龙 

收款采用收取客户部分预付款，产品出厂发运及安装调试后再收取部分合同

款项的模式。公司客户收款政策一般为“首付款-发货款-验收款-质保金”的形

式，公司信用政策规定了各阶段收款区间，并根据客户的订单规模、合作程

度、商业信用、结算需求及双方商业谈判的情况进行微调。 

楚天科技 
公司销售合同结算通常分阶段收款。通常分为合同预付款、提货款、调试款、

质保金等。质保期满后较短时间内即需付清，一般为 5-10 工作日。 

亚光股份 

一般而言，在签订合同后，预收约 20%-30%的货款，随即组织生产。在完工

产品发货之前收取客户约 30%-50%的货款。待设备发货到客户现场，完成调

试之后，收取客户约 10%-30%的货款。剩余 5%-10%的质保金，一般按照合

同的规定，在设备运行或设备发货到客户现场满一段时间之后收取。 
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创志科技 

主要采用根据合同进度分阶段收款的结算方式，收款节点一般包括合同签订

款（一般为 30%至 50%）、发货款（一般为 30%至 60%）、验收款（一般为

20%-40%）及质保金（一般为 5%-10%）等。 

为取得更优惠的收款条件，公司与客户签订的销售合同中约定的收款时间通

常较短。公司对不同类型的客户执行不同的内部信用政策。 

注：同行业可比公司情况摘自其招股说明书、问询函回复等公开披露文件。 

由上表可知，同行业可比公司也都采用分阶段收款的结算方式，到达付款时

点后，合同约定的收款时间也通常较短。因此，公司的结算方式符合行业特点，

付款节点未另行约定信用期限也与同行业可比公司一致。 

二、公司实际执行的信用期情况 

（一）根据行业特点，公司给予客户实际信用期限 

由于公司客户主要包括上市公司、外资药企等大中型企业，客户付款程序内

控流程严格，款项结算、付款流程审批也需要一定周期，且公司产品系下游客户

的固定资产投入，付款审批程序较为严格。所以，公司客户一般无法于合同约定

的付款时点及完成货款支付。 

根据上述行业特点，公司在合同执行的实际过程中，结合客户的资质、财务

和经营状况、以往的合作情况等因素，一般给予客户 3-6 个月的信用账期，便于

内部应收账款管理。对于社会知名度高、信用状况良好的上市公司及其子公司等

给予 6 个月的信用期，对于一般客户统一给予 3 个月的信用期。报告期内，公司

实际执行的信用政策未发生变化。 

（二）公司应收账款管理模式与同行业可比公司类似 

1、迦南科技对客户授予“信用宽限期” 

根据迦南科技公开披露文件，迦南科技会对客户授予信用宽限期，且质保金

收回的周期较长，具体披露情况如下： 

“考虑合作的长期稳定性及大客户的关系维护，公司对部分大客户授予了较

长的信用宽限期，并对该部分应收款项按公司坏账计提政策足额计提了坏账准备。 

…… 

公司一般约定 10%的合同款作为质保金，通常在产品正常运行一年后收取。” 
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2、创志科技给予客户“额外信用期” 

根据创志科技公开披露文件，创志科技与客户合同约定的信用期较短，为了

便于应收账款内部管理，创志科技给予客户额外信用期，与公司的做法一致，具

体披露情况如下： 

“为取得更优惠的收款条件，公司与客户签订的销售合同中约定的收款时间

通常较短。但由于实际经营中，较多客户因内部审批原因，导致付款周期较长，

因此公司根据客户资质、合作类型、交易规模等因素，对不同类型的客户给予不

同的额外信用期，以便进行应收账款内部管理。其中，对于战略客户，公司给予

180 天的信用期，对于普通客户，公司给予 90 天的信用期。” 

3、东富龙、楚天科技亦存在晚于合同约定收取客户款项的情形 

根据东富龙和楚天科技的公开披露信息，其他同行业可比公司亦存在晚于合

同约定时点收回客户账款的情形。东富龙账龄 1 年以上的应收账款形成原因系东

富龙“通常是在质保期届满后才向客户催收剩余质保金”；楚天科技的制药企业客

户“一般要求设备安装调试完成并正常运行一段时间后，才支付设备尾款和质保

金。” 

综上所述，公司给予客户 3-6 个月实际信用期限，同行业可比公司中，迦南

科技对客户授予“信用宽限期”，创志科技给予客户 90 天至 180 天的“额外信用期”，

东富龙、楚天科技亦存在晚于合同约定收取客户款项的情形。公司给予客户实际

信用期的情形符合行业特点，与同行业可比公司的应收账款管理模式类似。 

三、公司将实际信用期满未收回的应收账款定义为“信用期外应收账款”，

统计口径具有合理性，相关表述与同行业可比公司一致 

（一）公司以实际信用期进行应收账款管理，“信用期外应收账款”的统计

口径具有合理性 

受制药设备行业特点影响，并为了加快货款回收周期，公司合同签订时一般

未约定信用期限。因此，若仅根据合同约定的条款，公司确认收入的同时，除尚

未期满的质保金外，剩余应收账款马上即面临逾期问题。 
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但是，公司未按合同约定时点收回的应收账款中，大部分系客户未完成付款

审批流程等因素引起，应收账款仍处于正常的回款周期内。因此，为了更加准确

地反映公司应收账款质量，公司给予客户实际信用期，并将实际信用期满但仍未

收回的应收账款定义为“信用期外应收账款”。 

公司对信用期外应收账款的情况在招股说明书中进行了补充披露，具体内容

请参见本回复“四、公司应收账款及合同资产，以及坏账计提情形”。 

（二）公司关于“信用期外应收账款”的表述与同行业可比公司一致 

同行业可比公司中，创志科技披露了应收账款逾期情形。根据创志科技的公

开披露资料，创志科技在销售合同中约定的收款时间通常较短，在应收账款管理

时，依据自身设定的内部信用政策而非合同约定的信用期，确定应收账款逾期情

况。创志科技将“客户超过信用期未回款的应收账款”被定义为“逾期应收账款”，

该信用期为创志科技内部给予客户的 90 天或 180 天的“额外信用期”。 

因此，公司信用期外应收账款的分类方式与创志科技定义逾期应收账款的方

式一致。 

四、公司应收账款及合同资产，以及坏账计提情形 

（一）公司按预期信用损失率计提坏账准备，实际信用期不影响坏账计提 

公司进行应收账款坏账计提时，参考历史信用损失经验，结合当前状况以及

对未来经济状况的预测，并根据前瞻性估计予以调整，通过账龄迁徙率计算预期

信用损失率。 

公司通过实际信用期对应收账款进行管理，不会对应收账款的账龄组合产生

影响，亦不会对坏账计提结果产生影响。 

（二）公司应收账款及合同资产，以及坏账计提情形 

发行人已在招股说明书“第六节 财务会计信息与管理层分析”之“十、（一）、

2、（4）应收账款及合同资产”中补充披露报告期各期末信用期外应收账款及合

同资产余额、坏账准备计提情况，具体如下： 

“ 
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（4）应收账款及合同资产 

②应收账款账龄结构 

„„ 

报告期各期末，发行人同行业可比公司的账龄结构情况如下： 

公司名称 
2022 年 12 月 31 日 2021 年 12 月 31 日 2020 年 12 月 31 日 

1 年以内 1 年以上 1 年以内 1 年以上 1 年以内 1 年以上 

迦南科技 46.27% 53.73% 49.49% 50.51% 42.63% 57.37% 

东富龙 53.78% 46.22% 45.40% 54.60% 41.78% 58.22% 

楚天科技 48.98% 51.02% 41.76% 58.24% 41.63% 58.37% 

亚光股份 68.13% 31.87% 53.33% 46.67% 42.53% 57.47% 

创志科技 54.10% 45.90% 55.26% 44.74% 43.38% 56.62% 

本公司 55.60% 44.40% 54.04% 45.96% 48.29% 51.71% 

注：同行业可比公司除亚光股份外尚未披露 2022 年应收账款情况，故以 2022 年 6 月末数据

进行对比。2022 年末亚光股份 1 年以内应收账款占比较高主要系其节能环保业务较上年增

加 91.15%，收入增速较快。 

„„ 

④坏账准备计提比例与同行业的对比情况 

公司及同行业可比公司应收账款坏账准备具体计提比例如下： 

公司名称 1 年以内 1-2 年 2-3 年 3-4 年 4-5 年 5 年以上 

迦南科技 5.00% 10.00% 20.00% 50.00% 50.00% 100.00% 

亚光股份 5.00% 10.00% 30.00% 50.00% 80.00% 100.00% 

楚天科技 5.00% 10.00% 30.00% 50.00% 80.00% 100.00% 

东富龙 5.00% 20.00% 50.00% 100.00% 100.00% 100.00% 

创志科技 5.00% 10.00% 50.00% 100.00% 100.00% 100.00% 

本公司 5.00% 10.00% 30.00% 50.00% 80.00% 100.00% 

数据来源：可比公司最新年度报告或招股说明书。同行业可比公司尚未披露 2022 年应收账

款情况，故以 2022 年 1-6 月数据进行对比。 

由上表可知，公司坏账准备计提比例与同行业可比公司相比不存在较大差异。 

„„ 

⑥信用期外应收账款及合同资产情况 
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A、应收账款 

报告期各期末，公司信用期外的应收账款以及对应的坏账准备计提情况如

下： 

单位：万元 

项目 2022 年 12 月 31 日 2021 年 12 月 31 日 2020 年 12 月 31 日 

应收账款原值 7,716.98 5,267.28 4,364.72 

其中：信用期外应收

账款原值 
3,201.29 3,308.38 3,021.80 

信用期外应收账款

对应坏账准备金额 
914.18 691.25 602.26 

信用期外应收账款

坏账计提比例 
28.56% 20.89% 19.93% 

公司以实际信用期进行应收账款管理，尽管在合同中一般未约定信用期限，

但公司在合同实际执行过程中，结合客户的资质、财务和经营状况、以往的合

作情况等因素，一般给予客户 3-6 个月的实际信用期，并将实际信用期满未收

回的应收账款定义为“信用期外应收账款”。该统计口径与同行业公司创志科技

一致。 

由上表可知，报告期各期末，公司信用期外的应收账款金额分别为 3,021.80

万元、3,308.38 万元和 3,201.29 万元，信用期外尚未收回的应收账款主要系下

游客户付款审批较为严格，公司完成设备供应后需等待客户结算和付款，拉长

了回款周期；以及质保金需待合同质保期满后开始向客户催收，收回周期较长。

公司应收账款回款控制良好，报告期内公司业务规模不断扩大，信用期外的应

收账款金额总体保持稳定。 

公司已对信用期外的应收账款计提了充分的坏账准备，具体表现如下： 

a、公司客户结构较好，应收账款账龄结构与同行业可比公司一致 

公司的产品主要应用于制药企业等，公司客户结构较好，2020 年度中国医

药工业百强企业榜单中的 70 余家制药企业系公司客户，公司其他客户主要包括

上市公司、外资药企等大中型企业。尽管存在部分客户的应收账款在信用期满

后仍未收回的情形，但上述情形主要系客户付款审批流程较长引起，总体来说

公司客户的经营情况良好，信誉较高，发生坏账的风险较小。 
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同行业可比公司也均为制药设备行业的头部企业，服务于下游大中型制药

企业，客户结构与公司较为类似，但下游客户回款周期较长系行业普遍特点，

同行业公司亦存在较多账龄达 1 年以上的应收账款，账龄结构与公司类似，具

体内容请参见招股说明书本节“十、（一）、2、（4）、②应收账款账龄结构”。 

b、公司应收账款坏账计提政策与同行业可比公司一致 

由于公司的客户构成、账龄结构均与同行业可比公司不存在明显差异，公

司的坏账计提政策也与同行业可比公司一致，具体内容请参见招股说明书本节 

“十、（一）、2、（4）、④坏账准备计提比例与同行业的对比情况”。 

c、公司已严格按照账龄组合对信用期外应收账款进行坏账计提 

公司应收账款于信用期外未收回主要因客户付款审批流程较长，并非客户

财务状况和还款能力出现重大不利变化引起，从较长的时间周期来看，公司期

后回款情况良好，因此公司信用期外的应收账款信用风险处于可控范围内，以

账龄组合计提相应坏账准备。具体情况如下： 

单位：万元 

账 龄 

2022 年 12 月 31 日 2021 年 12 月 31 日 2020 年 12 月 31 日 

账面 

余额 

坏账 

准备 

计提 

比例 

账面 

余额 

坏账准

备 

计提 

比例 

账面 

余额 

坏账准

备 

计提 

比例 

1 年以内 787.79 39.39 5.00% 1,113.95 55.70 5.00% 918.95 45.95 5.00% 

1-2 年 975.52 97.55 10.00% 1,083.43 108.34 10.00% 1,155.80 115.58 10.00% 

2-3 年 626.39 187.92 30.00% 559.51 167.85 30.00% 541.64 162.49 30.00% 

3-4 年 330.99 165.49 50.00% 336.57 168.28 50.00% 216.01 108.01 50.00% 

4-5 年 283.85 227.08 80.00% 119.56 95.65 80.00% 95.86 76.69 80.00% 

5 年以上 196.74 196.74 100.00% 95.42 95.42 100.00% 93.55 93.55 100.00% 

合计 3,201.29 914.18 28.56% 3,308.44 691.25 20.89% 3,021.80 602.26 19.93% 

综上所述，公司已对信用期外的应收账款计提了充分的坏账准备。 

B、合同资产 

公司合同资产系未到期的合同质保金，均处于信用期内，不存在逾期未付

情形，质保期满未收回的质保金会转入应收账款科目核算，转入部分的应收账

款账龄根据收入初始确认时点连续计算。 
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单位：万元 

项 目 2022 年 12 月 31 日 2021 年 12 月 31 日 2020 年 12 月 31 日 

合同资产余额 2,555.03 2,201.25 2,027.74 

减：坏账准备 135.20 116.95 121.28 

合同资产账面价值 2,419.83 2,084.30 1,906.46 

合同资产坏账计提比

例 
5.29% 5.31% 5.98% 

由上表可知，公司合同资产的坏账计提比例略高于 5%，因公司大部分合同

的质保期为 1 年，大量合同资产账龄处于 1 年以内，仅少部分长质保期合同对

应的合同资产账龄达 1 年以上，公司对于 1 年以内合同资产的坏账计提比例即

为 5%。因此，公司合同资产坏账计提准备充分。 

” 

五、核查程序及核查意见 

（一）核查程序 

针对上述事项，保荐机构及申报会计师执行了以下核查程序： 

1、访谈发行人销售负责人和财务负责人，查看公司销售合同，了解公司的

业务模式、收款方式、信用政策以及逾期应收账款形成的原因，分析合理性； 

2、查阅同行业可比公司招股说明书、定期报告等公开资料，分析同行业公

司的收款约定、应收账款管理模式、坏账计提政策是否与公司存在差异； 

3、获取发行人应收账款与合同资产明细与账龄表，复核主要客户销售合同、

收入确认单据等资料，验证发行人应收账款与合同资产账龄的准确性； 

4、访谈发行人财务负责人，了解发行人客户情况、期后回款情况，分析坏

账准备计提政策的合理性和谨慎性，分析计算应收账款减值测试过程中按信用风

险特征划分组合的合理性以及预期信用损失率估计的合理性，复核相关会计政策

是否正确且一贯地运用。 

（二）核查意见 

经核查，保荐机构、申报会计师认为： 
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发行人为设备制造企业，收款方式大部分采用行业内通用的分阶段收款方式，

合同未针对单个付款时点再行约定信用期限，符合行业特点，与同行业公司一致；

发行人设置实际信用期对客户应收账款进行管理，应收账款管理模式与同行业可

比公司类似；公司信用期外应收账款的统计口径与同行业可比公司一致；发行人

各期末出现信用期外应收账款的原因合理，应收账款坏账准备计提充分，合同资

产坏账准备计提充分。 
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（本页无正文，为浙江小伦智能制造股份有限公司《关于浙江小伦智能制造股份

有限公司首次公开发行股票并在创业板上市的上市委意见的回复报告》之签字盖

章页） 

 

 

董事长签名：                     

                    王  渊 

 

 

 

浙江小伦智能制造股份有限公司 

      年    月    日 
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声 明 

本人已认真阅读《关于浙江小伦智能制造股份有限公司首次公开发行股票并

在创业板上市的上市委意见的回复报告》的全部内容，确认回复报告不存在虚假

记载、误导性陈述或者重大遗漏，并对上述文件的真实性、准确性、完整性、及

时性承担相应的法律责任。 

 

 

董事长签名：                     

                    王  渊 

 

 

 

浙江小伦智能制造股份有限公司 

      年    月    日 
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（本页无正文，为海通证券股份有限公司《关于浙江小伦智能制造股份有限公司

首次公开发行股票并在创业板上市的上市委意见的回复报告》之签字盖章页） 

 

 

保荐代表人签名：                                          

                         杨博文                 施展 

 

 

法定代表人签名：                    

                        周  杰 

 

 

海通证券股份有限公司 

      年    月    日 
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声 明 

本人已认真阅读浙江小伦智能制造股份有限公司上市委意见回复报告的全

部内容，了解报告涉及问题的核查过程、本公司的内核和风险控制流程，确认本

公司按照勤勉尽责原则履行核查程序，上市委意见回复报告不存在虚假记载、误

导性陈述或者重大遗漏，并对上述文件的真实性、准确性、完整性、及时性承担

相应法律责任。 

 

法定代表人签名：                    

                        周  杰 

 

 

 

海通证券股份有限公司 

      年    月    日 
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