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关于浙江科腾精工机械股份有限公司 

申请首次公开发行股票并在创业板上市的 

审核中心意见落实函 

有关财务问题回复的专项说明 
 

 

深圳证券交易所： 

根据贵所《关于浙江科腾精工机械股份有限公司申请首次公开发行股票并在

创业板上市的审核中心意见落实函》（审核函〔2023〕010125 号）的要求，我

们作为浙江科腾精工机械股份有限公司（以下简称公司或科腾精工公司或发行人）

首次公开发行股票的申报会计师，对审核中心意见落实函有关财务问题进行了认

真分析，并补充实施了核查程序。现就审核中心意见落实函有关财务问题回复如

下： 

 

 

问题 2、关于客户快扣和道尔曼 

申报材料及审核问询回复显示： 

报告期各期，发行人客户快扣的订单量分别为 344,609.00 千件、791,868.65

千件和 416,860.33 千件，其进销存数据中对发行人的采购量分别为 308,439.79

千件、508,292.48 千件和 742,754.57 千件；客户道尔曼的订单量分别为

24,129.00 千件、20,458.80 千件和 17,824.70 千件，其进销存数据中对发行人

的采购量分别为 16,341.48 千件、25,204.84 千件和 22,477.65 千件。快扣与道

尔曼的订单量与其进销存数据中的采购量存在差异。 
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请发行人： 

（1）说明快扣、道尔曼订单量与其进销存数据中采购量的统计口径，列示

报告期各期发行人对快扣和道尔曼销售量的具体情况，对比分析客户销售量、

订单量、进销存数据中的采购量三者存在差异的原因及合理性。 

（2）进一步说明 2022 年快扣、道尔曼进销存数据中的采购量大于其订单

量且与其它年份存在差异的原因及合理性，是否存在跨期确认收入的情形。 

（3）结合上述情况进一步说明贸易商客户是否存在压货情形。 

请保荐人、申报会计师发表明确意见。 

【回复】 

一、说明快扣、道尔曼订单量与其进销存数据中采购量的统计口径，列示

报告期各期发行人对快扣和道尔曼销售量的具体情况，对比分析客户销售量、

订单量、进销存数据中的采购量三者存在差异的原因及合理性。 

（一）快扣、道尔曼订单量与其进销存数据中采购量的统计口径 

快扣和道尔曼订单量的统计口径为报告期各期发行人接收客户下单的数量，

发行人销售量的统计口径为报告期各期发行人对快扣和道尔曼确认收入的销售

量，快扣和道尔曼进销存数据中采购量的统计口径为快扣和道尔曼根据其系统进

销存数据统计的采购发行人产品的数量。 

1、订单量与销售量存在差异的主要原因为时间性差异 

发行人根据客户订单约定的交期安排生产，并按照客户要求发货，由于发行

人与快扣和道尔曼约定的贸易方式均为 FOB，发行人发货至港口进行报关后确

认为发行人的销售收入和销售量。因此，发行人从接收客户订单到实际交付确认

销售量存在一定的时间间隔。 

2、销售量与采购量存在差异的主要原因亦为时间性差异 

发行人将货物报关后，相关货物在港口被装上指定船时，风险即由卖方转移

至买方，货物经过海上运输、清关、北美陆上运输至客户指定地点和客户办理入



2-4 

库后，其入库的数量即为客户进销存中的采购量。因此，发行人从报关后确认销

售量至客户入库确认采购量存在一定的时间间隔。 

（二）报告期各期发行人对快扣和道尔曼销售量的具体情况 

报告期内，快扣与道尔曼的订单量、进销存数据中采购量和发行人对快扣和

道尔曼销售量情况如下： 

单位：千件 

项目 2022 年度 2021 年度 2020 年度 

快扣 

订单量 416,860.33  791,868.65  344,609.00  

销售量 680,187.46 549,160.81 310,109.07 

采购量 742,754.57 508,292.48  308,439.79  

道尔曼 

订单量 17,824.70  20,458.80  24,129.00  

销售量 21,150.84 23,134.02 20,308.33 

采购量 22,477.65 25,204.84 16,341.48  

（三）对比分析客户销售量、订单量、进销存数据中的采购量三者存在差

异的原因及合理性 

报告期内，发行人对快扣和道尔曼销售量、快扣与道尔曼的订单量和进销存

数据中采购量的差异情况如下： 

单位：千件 

项目 2022 年度 2021 年度 2020 年度 

快扣 

订单量与销售量的差异 -263,327.13  242,707.84  34,499.93  

差异小计 13,880.64 

销售量与采购量的差异 -62,567.11  40,868.33  1,669.28  

差异小计 -20,029.50 

订单量与采购量的差异 -325,894.24  283,576.17  36,169.21  

差异小计 -6,148.86 

道尔曼 

订单量与销售量的差异 -3,326.14  -2,675.22  3,820.67  

差异小计 -2,180.69 

销售量与采购量的差异 -1,326.81  -2,070.82  3,966.85  

差异小计 569.22 

订单量与采购量的差异 -4,652.95  -4,746.04  7,787.52  

差异小计 -1,611.47 

1、快扣和道尔曼的订单量与发行人对快扣与道尔曼销售量的差异情况 

报告期内，快扣与道尔曼的订单量与发行人对其销售量的差异如下： 



2-5 

单位：千件 

项目 2022 年度 2021 年度 2020 年度 

快扣 

订单量① 416,860.33  791,868.65  344,609.00  

销售量② 680,187.46 549,160.81 310,109.07 

差异量③=①-② -263,327.13  242,707.84  34,499.93  

差异小计 13,880.64 

道尔曼 

订单量① 17,824.70  20,458.80  24,129.00  

销售量② 21,150.84 23,134.02 20,308.33 

差异量③=①-② -3,326.14  -2,675.22  3,820.67  

差异小计 -2,180.69 

（1）快扣 

报告期内，快扣的订单量与发行人对其销售量的差异分别为 34,499.93 千件、

242,707.84 千件和-263,327.13 千件。其中，2021 年订单量与销售量差异较大，主

要系快扣的中国台湾等区域的供应商受到公共卫生事件影响，且随着发行人响应

速度、批量生产能力、及时供货能力不断提升，快扣将部分订单转移至发行人，

2021 年下半年共下单 431,321.29 千件，数量相对较多，快扣从下单至交货的时

间通常为 180 天以内，2021 年的部分订单于 2022 年形成销售，因此 2021 年订

单量与销售量存在差异；2022 年快扣的订单量低于发行人对快扣的销售量，主

要系前述 2021 年订单于 2022 年实际交付。 

报告期内，快扣订单量与发行人对其销售量的差异合计为 13,880.64 千件，

占快扣销售量合计的比例为 0.90%，差异较小。 

（2）道尔曼 

报告期内，道尔曼的订单量与发行人对其销售量的差异分别为 3,820.67 千件、

-2,675.22 千件和-3,326.14 千件。2020 年道尔曼的订单量高于发行人对其销售量

主要系道尔曼为了防止公共卫生事件的影响提前备货，2020 年第四季度其共下

单 10,204.42 千件，下单的数量相对较多，道尔曼从下单至交货的时间通常为 90

天以内，2020 年的部分订单于 2021 年形成销售，因此 2020 年订单量与销售量

存在差异；由于 2020 年订单于后期交付，且 2021 年以来美国通货膨胀加剧、货

币政策收紧等因素对其终端需求有负面影响，道尔曼的订单量有所下降，进而导

致 2021 年和 2022 年道尔曼的订单量低于发行人对道尔曼的销售量。 
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报告期内，道尔曼订单量与发行人对其销售量差异合计为-2,180.69 千件，占

道尔曼销售量合计的比例为-3.38%，差异较小。 

（3）发行人销售量与订单量的匹配关系 

报告期内，发行人向快扣与道尔曼各年度实际销量与对应订单数量的具体情

况如下： 

  单位：千件 

项目 销量 
对应 

2022 年订单 

对应 

2021 年订单 

对应 

2020 年订单 

对应 

2019 年订单 

快

扣 

2020 年销量 310,109.07 - - 138,035.56 171,293.11 

2021 年销量 549,160.81 - 340,150.49 202,436.21 6,574.11 

2022 年销量 680,187.46 264,524.11 407,643.53 8,019.82 - 

道

尔

曼 

2020 年销量  20,308.33   -     -     15,843.50   4,464.82  

2021 年销量  23,134.02   -     14,672.02   8,458.92   3.08  

2022 年销量  21,150.84   15,302.37   5,848.47   -     -    

由上表可见，发行人对快扣及道尔曼的销售量来自于本期及前期的订单。客

户下单到实际形成销售存在一定的时间间隔，其中，道尔曼从下单至交货的时间

通常为 90 天以内；快扣从下单至交货的时间通常为 180 天以内，快扣对部分存

在持续性需求的产品可能同时下达多个订单，并约定不同的交货时间，该部分订

单的交货周期更长。以快扣 2022 年的销量为例，2022 年发行人对快扣销售量为

680,187.46 千件，其中，264,524.11 千件来自于 2022 年的订单，其余来自于以前

年度订单。 

综上所述，报告期内，快扣和道尔曼的订单量与发行人对快扣和道尔曼的销

售量之间的差异主要系时间性差异所致，两者之间的差异具有合理性。 

2、发行人对快扣与道尔曼的销售量与其进销存数据中采购量的差异情况 

报告期内，发行人对快扣与道尔曼的销售量与其进销存数据中采购量的差异

如下： 

单位：千件 

项目 2022 年度 2021 年度 2020 年度 

快扣 

销售量① 680,187.46 549,160.81 310,109.07 

采购量② 742,754.57 508,292.48  308,439.79  

差异量③=①-② -62,567.11  40,868.33  1,669.28  
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差异小计 -20,029.50 

道尔曼 

销售量① 21,150.84 23,134.02 20,308.33 

采购量② 22,477.65 25,204.84 16,341.48  

差异量③=①-② -1,326.81  -2,070.82  3,966.85  

差异小计 569.22 

快扣与道尔曼进销存数据中的采购量是客户系统中的进销存数据。由上表可

见，报告期内发行人对快扣的销售量与快扣进销存数据中采购量的差异分别为

1,669.28 千件、40,868.33 千件和-62,567.11 千件，三年差异合计为-20,029.50 千

件，占快扣采购量合计的比例为-1.28%，差异较小；发行人对道尔曼的销售量与

道尔曼进销存数据中采购量的差异分别为 3,966.85 千件、-2,070.82 千件和

-1,326.81 千件，三年差异合计为 569.22 千件，占道尔曼采购量合计的比例为

0.89%，差异较小。 

发行人的销售量与快扣和道尔曼进销存数据中采购量之间的差异主要系时

间性差异。发行人向快扣和道尔曼销售产品时，从产品报关到产品进入客户仓库

需要经过海上运输、清关、北美陆上运输到客户指定地点和客户办理入库等环节，

其海上运输一般需要 1 个月左右，清关以及运输到客户指定地点一般需要半个月

左右，若考虑公共卫生事件的影响，从发行人报关至客户收到产品的时间间隔会

进一步增加，因此，发行人的销售量与快扣和道尔曼进销存数据中采购量之间存

在差异。 

综上所述，报告期内，客户销售量、订单量、进销存数据中的采购量三者之

间的差异主要系时间性差异所致，三者之间的差异具有合理性。 

二、进一步说明 2022 年快扣、道尔曼进销存数据中的采购量大于其订单量

且与其它年份存在差异的原因及合理性，是否存在跨期确认收入的情形。 

（一）进一步说明 2022 年快扣、道尔曼进销存数据中的采购量大于其订单

量且与其它年份存在差异的原因及合理性 

报告期内，快扣和道尔曼进销存数据中的采购量与其订单量的差异如下： 

单位：千件 

项目 2022 年度 2021 年度 2020 年度 

快扣 
订单量与采购量的差异 -325,894.24  283,576.17  36,169.21  

差异小计 -6,148.86 
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其中：①订单量与销售量的差异 -263,327.13 242,707.84 34,499.93 

差异小计 13,880.64 

      ②销售量与采购量的差异 -62,567.11 40,868.33 1,669.28 

差异小计 -20,029.50 

道尔曼 

订单量与采购量的差异 -4,652.95  -4,746.04  7,787.52  

差异小计 -1,611.47 

其中：①订单量与销售量的差异 -3,326.14  -2,675.22  3,820.67  

差异小计 -2,180.69 

②销售量与采购量的差异 -1,326.81  -2,070.82  3,966.85  

差异小计 569.22 

快扣与道尔曼进销存数据中的采购量与其订单量存在差异，主要系时间性差

异所致。 

客户下达订单后，发行人根据客户订单约定的交期安排生产，并按照客户要

求发货，由于发行人与快扣和道尔曼约定的贸易方式均为 FOB，发行人发货至

港口进行报关后确认为发行人的销售收入和销售量，道尔曼从下单至交货的时间

通常为 90 天以内，快扣从下单至交货的时间通常为 180 天以内；此外，合同约

定发行人在实际履行订单时的发货量与订单量可以存在一定差异。因此，快扣与

道尔曼的订单量与发行人销售量的差异主要系时间性差异。 

发行人产品报关后，在港口被装上指定船时，风险即由卖方转移至买方，货

物经过海上运输、清关、北美陆上运输至客户指定地点和客户办理入库后，其入

库的数量即为客户进销存中的采购量。其海上运输一般需要 1 个月左右，清关以

及运输到客户指定地点一般需要半个月左右。报告期内，发行人受公共卫生事件

的影响，尤其是 2020 年 10 月至 2022 年 8 月海上运输受阻，从中国运输至北美

的时间相对更长，进而导致发行人产品运输至快扣和道尔曼的时间进一步延长。

因此，发行人对快扣与道尔曼的销售量与其进销存中的采购量存在时间性差异。 

1、快扣 

报告期内，快扣的订单量与其进销存数据中采购量的差异分别为 36,169.21

千件、283,576.17 千件和-325,894.24 千件。2022 年快扣的订单量与其进销存数据

中的采购量差异相对较大，主要系快扣的中国台湾等区域的供应商受到公共卫生

事件影响，且随着发行人公司响应速度、批量生产能力、及时供货能力不断提升，
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快扣将部分订单转移至发行人公司，2021 年下半年下单的数量相对较多，共下

单 431,321.29 千件，2021 年的订单中的 407,643.53 千件于 2022 年形成销售。从

而导致 2022 年快扣进销存数据中的采购量大于订单量。 

2、道尔曼 

报告期内，道尔曼的订单量与其进销存数据中采购量的差异分别为 7,787.52

千件、-4,746.04 千件和-4,652.95 千件。2020 年道尔曼为了防止公共卫生事件的

影响提前备货，下单的数量相对较多，2020 年的部分订单于 2021 年形成销售， 

2021 年以来美国通货膨胀加剧、货币政策收紧等因素对其终端需求有负面影响，

道尔曼的订单量有所下降，进而导致 2021 年和 2022 年道尔曼的订单量低于发行

人对道尔曼进销存数据中的采购量。 

综上所述，2022 年快扣和道尔曼进销存数据中的采购量均大于其订单量且

与其它年份存在差异的原因合理。 

（二）是否存在跨期确认收入的情形 

报告期内，发行人根据客户订单的交期要求，将货物进行报关，其与快扣和

道尔曼约定的贸易方式均为 FOB，发行人发货至港口进行报关后确认为发行人

的销售收入和销售量。对于是否存在跨期确认收入的情况进行以下核查： 

1、分析订单量、销售量、进销存数据中采购量的匹配性 

根据前述分析，订单量、销售量、进销存数据中的采购量三者之间的差异主

要系时间性差异所致，三者之间具有匹配性。 

2、对比分析外销收入与海关出口数据之间的差异情况 

报告期内，公司外销收入与海关出口数据之间的差异情况如下： 

单位：万元 

项目 
2022 年度 2021 年度 2020 年度 

美元 欧元 人民币 美元 欧元 人民币 美元 欧元 人民币 

海关出口数

据① 
1,900.12 0.09 275.94 1,533.32 - 606.97 1,129.09 2.08 538.28 

公司出口收

入② 
1,892.90 0.09 275.94 1,527.33 - 606.97 1,126.41 2.08 538.28 

差异①-② 7.22 - - 5.99 - - 2.68 - - 
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项目 
2022 年度 2021 年度 2020 年度 

美元 欧元 人民币 美元 欧元 人民币 美元 欧元 人民币 

差异率 0.38% - - 0.39% - - 0.24% - - 

如上表所示，报告期内发行人外销收入金额与海关报关出口金额差异较小、

差异率较低。 

3、分析发行人对快扣和道尔曼收入的季节性波动情况 

报告期内，发行人对快扣和道尔曼收入的季节性分布情况如下： 

单位：万元、% 

季度 
2022 年度 2021 年度 2020 年度 

金额 占比 金额 占比 金额 占比 

第一季度 2,479.73 21.29 2,134.61 22.99 939.19 13.01 

第二季度 3,557.69 30.53 2,078.08 22.39 1,833.57 25.41 

第三季度 2,968.18 25.47 2,647.26 28.52 2,280.02 31.59 

第四季度 2,646.43 22.71 2,423.22 26.10 2,164.55 29.99 

合计 11,652.03 100.00 9,283.17 100.00 7,217.33 100.00 

由上表可见，报告期内，公司对快扣和道尔曼各季度主营业务收入的占比基

本在 20%-30%之间，总体较为稳定，不存在跨期确认收入的情况。 

4、函证 

对主要境外客户应收账款和营业收入进行函证，函证的情况如下： 

单位：万元 

项目 2022 年度 2021 年度 2020 年度 

应收账款余额 996.37 1,270.77 860.93 

回函确认金额 996.37 1,270.77 860.93 

回函确认比例 100.00% 100.00% 100.00% 

营业收入 11,652.03 9,283.17 7,217.33 

回函确认金额 11,652.03 9,283.17 7,217.33 

回函确认比例 100.00% 100.00% 100.00% 

5、截止测试 

报告期内，对于发行人向快扣和道尔曼的销售收入进行截止测试，核查金额

与比例如下： 

单位：万元 

年度  测试金额 测试比例 

2022 年度  1,260.71  70.23% 
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2021 年度  1,593.51  81.95% 

2020 年度  923.05  74.62% 

针对发行人向快扣和道尔曼的销售收入进行截止性测试，检查资产负债表日

前后一个月内收入金额大于 20 万元的主营业务销售记录，检查其收入确认的相

关依据并与出库日期进行核对，检查资产负债表日前后快扣和道尔曼确认的营业

收入是否存在异常情形。报告期各期的核查比例分别为 74.62%、81.95%和 70.32%，

经核查，发行人向快扣和道尔曼的销售收入不存在跨期的情形。 

根据以上核查，发行人不存在跨期确认收入的情形。 

三、结合上述情况进一步说明贸易商客户是否存在压货情形。 

报告期内，发行人贸易商客户的收入分别为 7,933.70 万元、10,283.47 万元

和 12,869.83 万元，其中，快扣和道尔曼的收入合计分别为 7,217.33 万元、9,283.17

万元和 11,652.03 万元，占比均超过 90%，快扣和道尔曼的收入占贸易商客户收

入的比例相对较高。因此，以下主要分析快扣和道尔曼是否存在压货情况。 

（一）快扣和道尔曼的市场地位 

1、快扣 

快扣英文简称 Fastenal Company，系纳斯达克上市公司（NASDAQ:FAST），

为美国知名的紧固件和工业用品分销商，主要从事螺母、螺栓、螺钉和其他紧固

件相关用品、电动工具、切割工具、液压和气动产品、材料处理产品、清洁用品、

电器用品、焊接用品、安全生产用品的销售。根据财富杂志评选 2021 年美国五

百强企业名单，Fastenal Company 排名为 479 名，2020 年至 2022 年其销售收入

分别为 56.47 亿美元、60.11 亿美元和 69.81 亿美元，存货账面价值分别为 13.38

亿美元、15.24 亿美元和 17.08 亿美元。截至 2022 年末，快扣的客户遍布全球 25

个国家和地区，拥有 3,306 个销售网点，主要的销售区域在北美地区，为了服务

下游客户，快扣推行 24 小时不间断产品供应，以增加与客户的粘性。 

2020 年至 2022 年发行人的销售收入分别为 3.20 亿元、4.09 亿元和 4.19 亿

元，发行人对快扣的销售收入分别为 2,962.51 万元、4,551.79 万元和 6,847.34 万

元，发行人的经营规模远小于快扣。 
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2、道尔曼 

道 尔 曼 英 文 简 称 Dorman Products,Inc. ， 系 纳 斯 达 克 上 市 公 司

（NASDAQ:DORM），为美国著名的汽车售后维修市场零部件供应商，主要从

事汽车售后市场原始设备零件的生产与销售，提供超过 12.9 万种不同的产品，

覆盖轻型车辆和重型车辆的底盘到车身，包括电子节气门、电磁阀、制动零件和

紧固件等。2020 年至 2022 年的收入分别为 10.93 亿美元、13.45 亿美元和 17.34

亿美元，存货账面价值分别为 2.99 亿美元、5.32 亿美元和 7.56 亿美元。其产品

主要通过汽车后市场零售商（如“Advance”、“AutoZone”、“O’Reilly”、

“NAPA”等）实现销售。 

2020 年至 2022 年发行人的销售收入分别为 3.20 亿元、4.09 亿元和 4.19 亿

元，发行人对道尔曼的销售收入分别为 4,254.82 万元、4,731.38 万元和 4,804.68

万元，发行人的经营规模远小于道尔曼。 

快扣和道尔曼均为纳斯达克上市公司，具有严格的内控制度和管理体系，其

根据自身库存情况、下游客户需求和对未来经济形势的判断等自行决定向发行人

采购紧固件产品的时间和数量，且其经营规模远大于发行人，不存在协助发行人

进行压货的动机及可能性。 

（二）快扣和道尔曼的订单量与发行人对其销售量的匹配性 

报告期内，快扣和道尔曼的订单量与发行人对其销售量的具体情况如下： 

单位：千件 

项目 2022 年度 2021 年度 2020 年度 

快扣 

订单量① 416,860.33  791,868.65  344,609.00  

销售量② 680,187.46 549,160.81 310,109.07 

差异量③=①-② -263,327.13  242,707.84  34,499.93  

差异小计 13,880.64 

道尔曼 

订单量① 17,824.70  20,458.80  24,129.00  

销售量② 21,150.84 23,134.02 20,308.33 

差异量③=①-② -3,326.14  -2,675.22  3,820.67  

差异小计 -2,180.69 

由上表可见，快扣和道尔曼的订单量与发行人销售量之间存在差异，主要系

时间性差异。报告期内，快扣订单量与发行人对其销售量的差异合计为 13,880.64
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千件，占快扣销售量合计的比例为 0.90%，差异较小；道尔曼订单量与发行人对

其销售量差异合计为-2,180.69 千件，占道尔曼销售量合计的比例为-3.38%，差异

较小。因此，发行人对快扣和道尔曼的销售量与其订单量具有匹配性。 

（三）快扣与道尔曼期后销售周期 

通过查询快扣和道尔曼年报，快扣与道尔曼的下游客户及终端零售商网点较

多且较为分散，为保持下游销售的稳定性，其期末库存量较大，发行人产品在快

扣和道尔曼期末库存与销售周期具体如下： 

（1）快扣 

报告期内，发行人产品在快扣的期末库存与期后销售周期情况如下： 

项目 2022 年度 2021 年度 2020 年度 

贸易商期末库存量（千件）① 302,727.29 209,725.40  127,261.51  

贸易商平均日销售量（千件/天）② 1,780.14 1,166.65  931.36  

测算期后销售周期（天）③=①/② 170.00 180.00  137.00  

注：贸易商平均日销售量根据获取贸易商年度销售数量计算，下同。 

由上表可见，报告期各期末，快扣进销存数据中的期末库存量分别为

127,261.51 千件、209,725.40 千件和 302,727.29 千件，期末库存量有所增长，主

要系快扣的销售规模逐年增长所致。经测算，发行人产品的期后销售周期分别为

137 天、180 天和 170 天，发行人产品在快扣的期后销售周期较为稳定。 

（2）道尔曼 

报告期内，发行人产品在道尔曼的期末库存与期后销售周期情况如下： 

项目 2022 年度 2021 年度 2020 年度 

贸易商期末库存量（千件）① 9,953.47 10,313.19  6,685.35  

贸易商平均日销售量（千件/天）② 62.57 59.12  43.39  

测算期后销售周期（天）③=①/② 159.00 174.00  154.00  

由上表可见，报告期各期末，道尔曼进销存数据中的期末库存量分别为

6,685.35 千件、10,313.19 千件和 9,953.47 千件，期末库存量有所增长，主要系道

尔曼的销售规模逐年增长所致。经测算，发行人产品的期后销售周期分别为 154

天、174 天和 159 天，发行人产品在道尔曼的期后销售周期较为稳定。 

综上，快扣和道尔曼均为纳斯达克上市公司，具有严格的内控制度和管理体
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系，其根据自身库存情况、下游客户需求和对未来经济形势的判断等自行决定向

发行人采购紧固件产品的时间和数量，且其经营规模远大于发行人，不存在协助

发行人进行压货的动机及可能性；发行人对快扣和道尔曼的销售量与其订单量具

有匹配性；快扣和道尔曼的下游客户及终端零售商网点较多且较为分散，为保持

下游销售的稳定性，其期末库存量较大；报告期各期，发行人产品在客户的期后

销售周期较为稳定。因此，发行人不存在通过贸易商客户压货的情形。 

四、核查程序及核查意见 

（一）核查程序 

针对上述事项，我们执行了以下核查程序： 

1、访谈发行人外销负责人了解快扣和道尔曼下单情况、订单交付情况、订

单结算等情况，获取快扣和道尔曼下达至发行人的订单、快扣和道尔曼的销售量

以及快扣和道尔曼的进销存，分析三者之间的差异原因及合理性； 

2、统计并分析报告期各期的订单量与客户进销存数据中采购量的差异情况； 

3、获取发行人的外销台账和海关出口数据，分析海关出口数据与发行人的

外销收入是否匹配； 

4、统计分析发行人对道尔曼和快扣收入的季节性波动情况； 

5、对于主要境外客户应收账款和销售收入进行函证； 

6、对于快扣和道尔曼的收入进行期末截止测试； 

7、通过网络核查方式查看快扣和道尔曼的官方网站、查阅年度报告等公开

资料，获取快扣和道尔曼的成立时间、注册资本、股权结构、主营业务、实际运

营情况、主要经营模式、主要业务范围、主要销售地区以及主要财务情况等信息； 

8、视频访谈快扣位于美国明尼苏达里士满和墨西哥诺加莱斯的终端网点，

了解其与终端客户的业务往来情况； 

9、视频访谈道尔曼下游客户 O'Reilly Automotive, Inc.位于洛杉矶波莫纳霍

尔特大街的门店和 Advance Auto Parts 位于宾夕法尼亚州费城俄勒冈西大街的门
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店，确认发行人的产品是否在终端客户销售； 

10、查阅第三方中介机构 Fortune and Beyond LLC 会计师事务出具的《关于

浙江科腾精工机械股份有限公司之 AUTOZONE/Advance Auto Parts/O’Reilly 

Automotive, Inc/Napa Auto Parts 走访调查报告》，了解发行人产品在道尔曼终端

客户线下门店的销售情况； 

11、根据快扣和道尔曼的进销存数据，测算发行人产品在快扣和道尔曼的期

后销售情况； 

12、获取快扣和道尔曼出具的不存在期末大量采购囤积库存以配合发行人调

节收入的确认函。 

（二）核查意见 

经核查，我们认为： 

1、客户销售量、订单量、进销存数据中的采购量三者之间的差异主要系时

间性差异所致； 

2、报告期内快扣与道尔曼的进销存数据中的采购量与其订单量存在一定的

差异主要系时间性差异所致，差异具有合理性，发行人不存在跨期确认收入的情

形； 

3、快扣和道尔曼均为纳斯达克上市公司，具有严格的内控制度和管理体系，

其根据自身库存情况、下游客户需求和对未来经济形势的判断等自行决定向发行

人采购紧固件产品的时间和数量，且其经营规模远大于发行人，不存在协助发行

人进行压货的动机及可能性；发行人对快扣和道尔曼的销售量与其订单量具有匹

配性；且快扣和道尔曼的下游客户及终端零售商网点较多且较为分散，为保持下

游销售的稳定性，其期末库存量较大；报告期各期，发行人产品在客户的期后销

售周期较为稳定。发行人不存在通过贸易商客户压货的情形。 
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