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关于陕西华达科技股份有限公司 

申请首次公开发行股票并在创业板上市 

审核中心意见落实函的回复 

众环专字（2023）0800040 号 

深圳证券交易所： 

我们接受委托，对陕西华达科技股份有限公司（以下简称“发行人”或“公司”） 首次公开

发行股票并在创业板上市相关的财务报表和其他财务相关信息进行审计并出具审计报告。 

根据深圳证券交易所 2022 年 8 月 22 日出具的《关于陕西华达科技股份有限公司申请首

次公开发行股票并在创业板上市的审核中心意见落实函》（审核函〔2022〕010829 号）（以下

简称“落实函”），我们就落实函涉及的有关问题进行了核查回复，现将核查回复情况说明如下： 

问题 1.关于向第一大客户采购外协加工、OEM 加工 

申请文件显示： 

（1）报告期内，发行人向第一大客户中国电科下属 A1 单位采购外协加工金额分别为

979.51 万元、3,015.65 万元、3,487.06 万元，占采购总额比例分别为 2.73%、6.68%、7.94%；

向 A1 单位采购 OEM 加工金额分别为 440.36 万元、674.28 万元、1,196.76 万元，占采购总额

比例分别为 1.23%、1.49%、2.72%。 

（2）发行人向 A1 单位采购外协加工和 OEM 加工后，部分产品回售给中国电科及其下属

单位。 

请发行人： 

（1）说明中国电科 A1 单位作为集采平台是否同时具备生产加工能力，发行人向其采购

外协加工服务、OEM 加工的具体内容，穿透后是否存在发行人向某单位采购后回售给同一单

位的情形。 

（2）说明中国电科其他下属单位是否存在与发行人从事相同或相似业务的情形，如是，

请说明中国电科向发行人大量采购的合理性。 

请保荐人、申报会计师对问题（1）发表明确意见，请保荐人、发行人律师对问题（2）

发表明确意见。 



 

2-2 

回复： 

一、说明中国电科 A1 单位作为集采平台是否同时具备生产加工能力，发行人向其采购

外协加工服务、OEM 加工的具体内容，穿透后是否存在发行人向某单位采购后回售给同一单

位的情形。 

（一）说明中国电科 A1 单位作为集采平台是否同时具备生产加工能力 

中国电子科技集团有限公司（以下简称“中国电科”）下属单位 A1 的基本情况如下： 

主要业务 以电子信息交易平台为依托的高端贸易和物流公司 

人员情况 以贸易和物流人员为主 

生产情况 不开展具体的生产活动 

业务定位 
为中国电科集团内统一的大型集采平台，其下属分公司同时为中国电科下属

单位 A4 提供日常科研所需产品的采购 

中国电科下属单位 A1 为中国电科的大型集采平台，根据中国电科的统一安排，依托中

国电科下属单位 A4 在生产经营及质量控制等方面的资源，开展集中采购或销售业务。但是，

其并未覆盖中国电科所有采购或销售业务。中国电科下属各单位在开展业务的过程中，除通

过中国电科下属单位 A1 对外采购或销售外，针对自身特殊需求，可独立进行采购或对外销

售产品。 

中国电科下属单位 A1 系以电子信息交易平台为依托的高端贸易和物流公司，人员构成

以贸易和物流为主，不开展具体的生产活动，其自身不具备生产加工的能力。 

（二）发行人向其采购外协加工服务、OEM 加工的具体内容，穿透后是否存在发行人向

某单位采购后回售给同一单位的情形 

1、发行人向其采购外协加工服务、OEM 加工的具体内容 

公司通过中国电科下属单位 A1 平台采购的外协加工服务的具体内容为烧结。 

公司通过中国电科下属单位 A1 平台采购的 OEM 加工的具体内容为射频同轴连接器、低

频连接器、射频同轴电缆组件等代工成品。 

2、穿透后是否存在发行人向某单位采购后回售给同一单位的情形 

（1）中国电科下属单位 A1 同时为公司第一大客户、第一大供应商 
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公司与中国电科下属单位 A1 之间开展的业务往来较多，从该公司采购线材、结构件、

外协加工、OEM 加工等，其中线材主要为电缆，用于生产射频同轴电缆组件，结构件、外协

加工、OEM 加工主要用于生产其他类型产品；公司向其销售射频同轴连接器、射频同轴电缆

组件、低频连接器等主要产品。 

中国电科下属单位 A1 同时为公司第一大客户、第一大供应商，具有合理性，具体原因

如下： 

第一，中国电科下属单位 A1 作为中国电科集团内统一的大型集采平台，业务板块覆盖

面广，具有较强的议价能力和丰富的市场资源，公司利用其大批量订货及货品齐全充足的特

点，从其采购的价格相对较低，具有价格优势。此外，与其他供应商相比，中国电科下属单

位 A1 的付款方式和账期较有优势。 

第二，中国电科下属单位具有电缆研发及生产的能力，电缆性能优越，产品供应、产品

质量、货期保证、售后服务等方面能够满足公司快速交付需求。因中国电科下属单位 A1 作

为中国电科集团内统一集采平台，上述电缆产品均需通过其对外销售。 

第三，由中国电科下属单位 A1 提供电缆、烧结等外协及 OEM，公司生产加工为连接器、

电缆组件等产品后向中国电科下属单位 A1 再次销售，其最终客户主要为中国电科其他下属

单位，如未来出现产品质量问题，公司与对方便于沟通解决。 

（2）中国电科下属单位 A1 与发行人发生的业务往来的最终客户及供应商情况 

①公司向中国电科下属单位 A1 采购的最终供应商情况 

公司与中国电科下属单位 A1 发生业务往来，但并不直接掌握其供应商信息。公司根据

采购产品的型号或实际发出货品的相关单据等信息，可以合理推测中国电科下属单位 A1 的

实际供应商情况，根据公司相关单据统计如下： 

单位：万元 

2022 年度 

最终供应商 采购内容 采购金额 

占公司向中国电

科下属单位 A1

采购额的百分比 

西安迪博电子器件有限责任公司 外协加工 3,497.91 55.34% 
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昆山安胜达微波科技有限公司 线材 1,510.79 23.90% 

上海翰旗电子科技有限公司 线材 715.95 11.33% 

深圳金信诺高新技术股份有限公司 线材 238.13 3.77% 

中国电科下属单位 A62 线材 217.15 3.44% 

合计 6,179.93 97.77% 

2021 年度 

最终供应商 采购内容 采购金额 

占公司向中国电

科下属单位 A1

采购额的百分比 

西安迪博电子器件有限责任公司 外协加工 3,487.06 42.41% 

中国电科下属单位 A62 线材 1,185.82 14.42% 

昆山安胜达微波科技有限公司 线材 741.39 9.02% 

镇江普天电子有限公司 OEM 加工、结构件 638.29 7.76% 

上海翰旗电子科技有限公司 线材 538.78 6.55% 

合计 6,591.33 80.17% 

2020 年度 

最终供应商 采购内容 采购金额 

占公司向中国电

科下属单位 A1

采购额的百分比 

西安迪博电子器件有限责任公司 外协加工 3,015.65 34.72% 

中国兵器下属单位 D1 结构件 1,001.54 11.53% 

深圳金信诺高新技术股份有限公司 线材 995.12 11.46% 

上海翰旗电子科技有限公司 线材 702.37 8.09% 

昆山安胜达微波科技有限公司 线材 696.23 8.02% 

合计 6,410.91 73.81% 

由上表可知，中国电科下属单位 A1 的上游供应商较为集中，报告期各期前五名供应商

采购金额占比均超过 70%，主要包括提供线材的上海翰旗电子科技有限公司、昆山安胜达微

波科技有限公司、深圳金信诺高新技术股份有限公司、中国电科下属单位 A62 等，提供结构

件的中国兵器下属单位 D1 等，提供 OEM 加工的镇江普天电子有限公司等，以及提供外协加

工的西安迪博电子器件有限责任公司。 

②公司对中国电科下属单位 A1 销售的最终客户情况 

公司与中国电科下属单位 A1 发生业务往来，但并不直接掌握其客户信息。根据中国电
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科下属单位 A1 要求的收货地址及对应的收货物流单据等信息，可以合理推测中国电科下属

单位 A1 的实际客户情况，根据公司相关单据统计如下： 

单位：万元 

2022 年度 

最终客户 销售内容 销售金额 

占公司向中国电

科下属单位 A1

销售额的百分比 

中国电科下属单位 A4 
射频同轴连接器、射频同轴电

缆组件、低频连接器 
22,842.69 96.33% 

中国电科下属单位 A12 射频同轴连接器、低频连接器 226.85 0.96% 

中国电科下属单位 A13 
射频同轴连接器、射频同轴电

缆组件、低频连接器 
143.01 0.60% 

中国电科下属单位 A11 
射频同轴连接器、射频同轴电

缆组件、低频连接器 
128.35 0.54% 

中国电科下属单位 A93 射频同轴连接器 104.31 0.44% 

合计 23,445.21 98.87% 

2021 年度 

最终客户 销售内容 销售金额 

占公司向中国电

科下属单位 A1

销售额的百分比 

中国电科下属单位 A4 
射频同轴连接器、射频同轴电

缆组件、低频连接器 
20,619.35 96.15% 

中国电科下属单位 A12 射频同轴连接器、低频连接器 323.55 1.51% 

中国电科下属单位 A13 
射频同轴连接器、射频同轴电

缆组件、低频连接器 
248.94 1.16% 

中国电科下属单位 A7 射频同轴连接器、低频连接器 128.75 0.60% 

中国电科下属单位 A3 射频同轴连接器、低频连接器 31.68 0.15% 

合计 21,352.27 99.57% 

2020 年度 

最终客户 销售内容 销售金额 

占公司向中国电

科下属单位 A1

销售额的百分比 

中国电科下属单位 A4 
射频同轴连接器、射频同轴电

缆组件、低频连接器 
14,564.69 94.63% 

中国电科下属单位 A12 射频同轴连接器、低频连接器 206.58 1.34% 

中国电科下属单位 A13 
射频同轴连接器、射频同轴电

缆组件、低频连接器 
171.69 1.12% 
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中国电科下属单位 A79 射频同轴连接器、低频连接器 154.39 1.00% 

中国电科下属单位 A7 
射频同轴连接器、射频同轴电

缆组件、低频连接器 
77.22 0.50% 

合计 15,174.57 98.59% 

由上表可知，中国电科下属单位 A1 的最终客户较为集中，报告期各期前五名客户销售

金额占比均超过 97%，主要为中国电科下属单位 A4，销售内容为公司的三类主要产品。同

时，最终客户包括中国电科下属单位 A3、中国电科下属单位 A7、中国电科下属单位 A12、

中国电科下属单位 A13、中国电科下属单位 A79、中国电科下属单位 A11、中国电科下属单

位 A93 等中国电科集团内部其他单位。 

综上所述，中国电科下属单位 A1 与公司发生的业务往来的报告期各期前五大最终客户

及最终供应商并不重叠。 

通过对中国电科下属单位 A1 的最终客户及最终供应商进行穿透核查，存在中国电科下

属单位A62同时为公司客户及供应商的情况。公司通过中国电科下属单位A1向其采购线材，

报告期各期涉及公司的采购金额分别为 446.22 万元、1,185.82 万元、217.15 万元；公司通过

中国电科下属单位 A1 向其销售射频同轴连接器，2021 年及 2022 年涉及公司的销售金额为

24.39 万元和 1.69 万元。上述业务金额较小，公司向其采购的线材用于加工射频同轴电缆组

件，与向其销售的射频同轴连接器并不相同，采购与销售的产品有所差异，各业务均具有独

立的商业实质。 

除上述情形外，中国电科下属单位 A1 的客户和供应商经穿透后，不存在公司向同一单

位采购后回售给同一单位的情形。中国电科下属单位 A1 的上游供应商以供应外协加工、原

材料为主，下游客户以采购连接器产品为主，各项业务均为正常的商业往来，具有独立的商

业实质，不存在其他利益安排。 

二、请保荐人、申报会计师对问题（1）发表明确意见。 

【核查过程】 

申报会计师对上述事项采取以下核查手段： 

1、获取了中国电科下属单位 A1 出具的《关于与陕西华达科技股份有限公司业务往来的

说明》，了解了中国电科下属单位A1的业务、定位以及其与发行人之间业务往来的具体内容； 
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2、访谈了发行人高级管理人员，了解了中国电科及其下属单位的情况以及公司与其开展

的具体业务情况； 

3、查阅了发行人与中国电科及其下属单位的采购与销售合同、发票、相关出入库单据等； 

4、实地走访了中国电科部分下属单位，发出询证函，核查交易的真实性； 

5、了解了发行人客户与供应商重合的背景，分析了原因及合理性。 

【核查结论】 

经核查，申报会计师认为： 

1、中国电科下属单位 A1 作为中国电科的大型集采平台，不开展具体的生产活动，其自

身不具备生产加工的能力。 

2、发行人通过中国电科下属单位 A1 平台采购的外协加工服务的具体内容为烧结。发行

人通过中国电科下属单位 A1 平台采购的 OEM 加工的具体内容为射频同轴连接器、低频连接

器、射频同轴电缆组件等代工成品。中国电科下属单位 A1 与发行人发生的业务往来的报告

期各期前五大最终客户及供应商并不重叠。通过对中国电科下属单位 A1 的最终客户及供应

商进行穿透核查，存在中国电科下属单位 A62 同时为发行人客户及供应商的情况。上述业务

金额较小，采购与销售的产品有所差异，各业务均具有独立的商业实质。除上述情形外，中

国电科下属单位 A1 的客户和供应商经穿透后，不存在发行人向同一单位采购后回售给同一

单位的情形。中国电科下属单位 A1 的上游供应商以供应外协加工、原材料为主，下游客户

以采购连接器产品为主，各项业务均为正常的商业往来，具有独立的商业实质，不存在其他

利益安排。 

问题 2.关于在产品 

申请文件显示，报告期各期末，发行人在产品原值分别为 21,628.46 万元、23,471.64 万元、

23,507.09 万元，计提的存货跌价准备金额分别为 3,306.77 万元、3,745.35 万元、4,478.84 万元，

各期末库龄 1 年以上的在产品规模较大。 

请发行人说明报告期各期在产品金额较大的原因，与同行业可比公司是否存在较大差异，

库龄 1 年以上在产品金额较大的合理性，存货跌价准备计提是否充分。 

请保荐人、申报会计师发表明确意见。 
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回复： 

一、请发行人说明报告期各期在产品金额较大的原因，与同行业可比公司是否存在较大

差异。 

（一）报告期各期末在产品情况 

报告期各期末，公司存货构成情况如下： 

单位：万元 

项目 
2022 年度 2021 年度 2020 年度 

账面原值 占比 账面原值 占比 账面原值 占比 

原材料 3,574.45 5.88% 3,684.44 6.93% 3,214.52 6.82% 

在产品 27,828.58 45.78% 23,507.09 44.20% 23,471.64 49.80% 

库存商品 5,842.68 9.61% 9,005.07 16.93% 4,824.44 10.24% 

发出商品 23,544.64 38.73% 16,981.70 31.93% 15,625.45 33.15% 

合计 60,790.35 100.00% 53,178.30 100.00% 47,136.06 100.00% 

公司在产品主要包括：生产过程中尚未完工的在产零部件、已经完工的零部件和待检产

成品。公司产品广泛应用于航空航天、武器装备等军工领域，以小批量、多批次的定制化产

品为主。公司产品种类较多，需要大量的零部件进行装配加工，主要客户为国有大型军工集

团及下属院所，客户要求供货周期较短，为保证供货时间和质量，公司根据零件耗用情况储

备部分零部件，同时为保证客户追加订单或客户退换货时能及时提供同批次的产品，公司会

根据订单情况多投产部分产品，因此导致在产品结存较大。 

报告期各期末公司在产品原值占存货原值比例逐年降低主要系公司加强生产管理，推进

精细化管理，优化生产流程，根据生产进度情况进行零件生产，稳定生产的同时控制备货量，

保持安全库存，故在产品占比逐年下降。 

（二）公司与同行业可比公司在产品占比的比较情况 

报告期各期末，公司与同行业可比公司在产品占比的比较情况如下： 

项目 2022 年末 2021 年末 2020 年末 

中航光电 21.93% 26.36% 29.12% 

航天电器 未披露 26.55% 27.71% 
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项目 2022 年末 2021 年末 2020 年末 

永贵电器 未披露 11.70% 12.61% 

徕木股份 未披露 38.14% 40.46% 

鼎通科技 未披露 37.66% 29.81% 

平均值 21.93% 28.08% 27.94% 

发行人 45.78% 44.20% 49.80% 

报告期各期末，公司在产品原值占存货原值比例分别为 49.80%、44.20%、45.78%，均高

于同行业可比公司在产品原值占比。由于公司在产品中包含待检产成品，该部分产品由于需

要发货前检测，在未完成检测前，无法办理产成品入库，因此公司将该部分待检产成品通过

在产品核算。从产品形态判断，该部分已经生产完工，待检测完成后即可办理产成品入库发

往客户，将该部分产品从在产品中剔除后公司在产品原值占存货原值比例具体情况如下： 

项目 2022 年末 2021 年末 2020 年末 

中航光电 21.93% 26.36% 29.12% 

航天电器 未披露 26.55% 27.71% 

永贵电器 未披露 11.70% 12.61% 

徕木股份 未披露 38.14% 40.46% 

鼎通科技 未披露 37.66% 29.81% 

平均值 21.93% 28.08% 27.94% 

发行人（剔除待检产成品后） 38.10% 36.11% 37.78% 

剔除待检产成品后，公司在产品原值占存货原值比例分别为 37.78%、36.11%和 38.10%，

均高于同行业可比公司在产品原值占比，其主要原因如下： 

1、出于及时性和经济性原则，多投产部分零部件，满足客户产品追加或更换需求 

公司产品广泛应用于航空航天、武器装备等军工领域，产品以小批量、多批次的定制化

产品为主。客户为了保证其产品的生产配套，一般在追加订单需求或者对产品进行更换时要

求必须是同批次的产品，为了保证客户在追加订单或更换时能及时提供同批次的产品，同时

也出于部分零件同批准备的经济性考虑，公司会根据订单情况多投产部分同批次产品的零部

件，以便于及时、低成本装配成符合要求的产品。 

2、提前备产部分零部件，满足产品交付及时性 
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公司产品具有多样化、定制化、非标准化的特征，公司客户主要为航空工业、航天科技、

航天科工、中国电科、中国兵器等大型军工集团及下属院所，客户需求的差异化程度高、产

品交付周期较短。为满足不同客户普遍存在的交付周期短、多批次产品订货需求，对常用零

件、特别是通用零件，一般会提前备产，保证一定库存数量储备，导致在产品余额较高。 

3、生产检测环节较多，生产周期较长 

发行人产品主要应用于航空航天、武器装备领域，由于此类产品对质量、性能、一致性

要求高，生产和检测环节较多，导致生产周期较长。特别是高等级产品，具有对质量要求高、

加工难度大、加工周期长的特点，零件需进行 100%检验，在装配环节对待组装零件要进行

组装前的再次全部检查，组装完成后还需要对产成品进行性能测试、试验验证、客户下厂验

收等环节，整体周期较长，故公司在产品较多。 

4、同行业公司产品结构、产品类别、应用领域各不相同，备货情况也不同 

公司报告期各期末在产品原值占存货原值比例高于同行业，主要原因系产品结构不同、

产品类别不同、应用领域不同所致。公司产品为连接器和电缆组件，而航天电器主要产品中

除连接器之外，还包含继电器、电机等零部件。中航光电主要产品除连接器之外，还包含光

器件及光电设备、线缆组件及集成产品等。同时，中航光电、航天电器是大型央企集团航空

工业、航天科工下属上市公司，其用于配套销售给集团及其下属单位的产品，在年度销售订

单的获取上更及时准确，能够较为准确的进行生产任务的安排，因此在产品备货量相对较低。

永贵电器的连接器主要用于通讯和消费电子等领域。徕木股份的连接器产品主要应用于车载

等领域。鼎通科技的连接器产品主要应用于通讯、汽车，还包含模具等产品。不同的产品结

构、产品类别、应用领域导致生产过程中需要准备的在产品备货情况不同。 

综上，公司报告期各期末在产品金额较大符合发行人的实际生产经营情况，具有合理性。 

二、库龄 1年以上在产品金额较大的合理性，存货跌价准备计提是否充分。 

（一）库龄 1年以上的在产品金额较大的合理性分析 

1、库龄 1 年以上的在产品金额较大的原因 

报告期各期末，公司在产品库龄结构具体如下： 

单位：万元 
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项目 

2022 年度 2021 年度 2020 年度 

期末原值 
占在产品

原值比例 
期末原值 

占在产品

原值比例 
期末原值 

占在产品

原值比例 

3 个月以内 10,126.10 36.39% 9,588.28 40.79% 11,181.92 47.64% 

4-6 个月 4,831.75 17.36% 2,340.22 9.96% 3,246.76 13.83% 

7-12 个月 4,226.38 15.19% 4,071.33 17.32% 3,090.82 13.17% 

1-2 年 4,298.37 15.45% 3,374.63 14.36% 2,824.02 12.03% 

2-3 年 2,317.24 8.33% 2,236.95 9.52% 1,461.79 6.23% 

3 年以上 2,028.74 7.29% 1,895.68 8.06% 1,666.33 7.10% 

合计 27,828.58 100.00% 23,507.09 100.00% 23,471.64 100.00% 

报告期各期末，公司 1 年以上在产品占比分别为 25.36%、31.94%、31.06%%，占比不大，

公司在产品主要为一年以内的零部件。 

报告期各期末，公司 1 年以上在产品期末原值金额较大，主要原因是公司为保证客户追

加订单或客户退换货时能及时、低成本提供同批次的产品，公司会根据订单情况多投产部分

零部件及产品，该部分多投产的零部件及产品在客户不追加订单或者更换时，库龄会逐年提

高。公司已按照库龄计提存货跌价准备。 

2、库龄 1 年以上的在产品应对措施 

针对库龄 1 年以上的在产品金额较大的情况，公司将采取以下应对措施： 

（1）加强生产计划管理，以销售订单为导向，在原有库存量能够满足生产任务的前提下，

更加科学精确的下达新的生产计划量。 

（2）强化库存管理，在满足客户需求和产品质量的前提下，优先使用已有库存零件，进

而缩短预投零件的周期，降低库存零件的积压。 

（3）加大各部门间沟通和信息共享，生产计划人员、销售人员、库房管理人员及时沟通，

重点针对长库龄在产品逐项梳理，优先使用长库龄的零件，进而减少积压库存。 

综上，公司库龄 1 年以上的在产品金额较大具有合理性，公司将采取积极的应对措施，

减少长库龄的在产品。 
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（二）存货跌价准备计提分析 

发行人主要产品为电连接器，具有多型号、多品种、小批量、单位价值较小的特点，产

品具有多样化、定制化、非标准化的特征，发行人产品的毛利率在 40%左右，产品需求旺盛，

一般不会存在跌价的情况。但由于电连接器属于电子元器件，技术更迭周期短，在产品存在

一定的使用周期，其价值和时间存在较大相关性，因此发行人根据产品及行业特点，按存货

库龄类别计提存货跌价准备。具体计提比例为：3 年以上 100%、2-3 年 40%、1-2 年 25%、

7-12 月 15%、4-6 个月 10%、3 个月以内不计提。 

报告期内，公司在产品当年计提的存货跌价准备占比情况和同行业公司对比分析如下： 

单位：万元 

公司 项目 2022 年 2021 年 2020 年 

中航光电 

原值 124,767.91 129,842.42 86,113.86 

当年计提跌价准备 2,750.73 1,866.75 1,455.86 

当年计提占原值比 2.20% 1.44% 1.69% 

航天电器 

原值 未披露 27,108.23 17,332.07 

当年计提跌价准备 未披露 55.78 - 

当年计提占原值比 未披露 0.21% - 

永贵电器 

原值 未披露 5,083.73 4,574.75 

当年计提跌价准备 未披露 1.31 93.95 

当年计提占原值比 未披露 0.03% 2.05% 

徕木股份 

原值 未披露 17,818.81 15,272.83 

当年计提跌价准备 未披露 5.47  11.28  

当年计提占原值比 未披露 0.03% 0.07% 

鼎通科技 

原值 未披露 6,938.27 3,038.55 

当年计提跌价准备 未披露 160.16  55.98  

当年计提占原值比 未披露 2.31% 1.84% 

平均值  2.20% 0.80% 1.13% 

发行人 

原值 27,828.58 23,507.09 23,471.64 

当年计提跌价准备 679.33 733.49 438.58 

当年计提占原值比 2.44% 3.12% 1.87% 

通过上表可以看出公司在产品存货跌价准备计提比例整体高于同行业可比公司，不存在
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存货跌价准备计提不充分的情况。公司存货跌价准备计提比例较高的原因主要为： 

1、采用库龄计提存货跌价与实际情况相符 

公司生产环节中的在产品均存在一定的使用周期，随着时间的推移，不同批次的零部件

存在一定的更新迭代，其使用价值及变现能力会随时间的推移逐渐减弱，因此公司采用库龄

计提存货跌价与实际情况相符，能够更好的反映公司存货减值的真实情况。 

2、多投产的零部件及产品，在客户不追加订单或者更换时，库龄会增加 

公司产品以小批量、多批次的定制化产品为主。客户为了保证其产品的生产配套，一般

在追加订单需求或者对产品进行更换时要求必须是同批次的产品，因此为了保证在客户追加

订单或更换时能及时向客户提供同批次的产品，公司会根据订单情况多投产同批次产品的零

部件，以便于及时且低成本装配成符合要求的产品。该部分多投产的零部件及产品在客户不

追加订单或者更换时，随着时间的推移，其使用价值逐渐减弱，对于未使用的零部件及产品

计提比例较高。 

综上所述，公司存货跌价计提与实际生产经营情况相符，能够反映公司存货减值的真实

情况，存货跌价准备计提充分。 

三、请保荐人、申报会计师发表明确意见 

【核查过程】 

申报会计师对上述事项采取以下核查手段： 

1、查阅并取得了发行人报告期内存货明细表； 

2、访谈公司管理层，了解报告期各期末在产品金额较大的原因，了解库龄 1 年以上的在

产品金额较大的原因及其应对措施； 

3、查阅同行业可比公司公开资料，对比在产品相关情况； 

4、获取发行人期末在产品库龄明细表，对存货库龄结构的划分及存货跌价准备的计提进

行分析复核； 

5、获取报告期发行人存货盘点表，对存货盘点进行监盘。  
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【核查结论】 

经核查，申报会计师认为： 

1、发行人报告期各期末在产品金额较大符合发行人的实际生产经营情况，具有合理性。 

2、库龄 1 年以上的在产品金额较大具有合理性，公司存货跌价计提与实际生产经营情况

相符，能够反映公司存货减值的真实情况，存货跌价准备计提充分。 
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