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中国证券监督管理委员会、深圳证券交易所： 

江苏纽泰格科技股份有限公司（以下简称“公司”、“发行人”或“纽泰

格”）收到深圳证券交易所于 2021 年 12 月 14 日转发的《发行注册环节反馈意

见落实函》（审核函〔2021〕011373 号）（以下简称“反馈意见落实函”），公司

已会同华泰联合证券有限责任公司（以下简称“华泰联合证券”、“保荐机构”）、

天健会计师事务所（特殊普通合伙）（以下简称“申报会计师”）进行了认真研

究和落实，并按照意见落实函的要求对所涉及的问题进行了回复，现回复如下，

请予审核。 

除非文义另有所指，本反馈意见落实函回复中的简称与《江苏纽泰格科技股

份有限公司首次公开发行股票并在创业板上市招股说明书（申报稿）》（以下简称

“招股说明书”）中的释义具有相同涵义。 

本意见落实函回复部分表格中单项数据加总数与表格合计数可能存在微小

差异，均因计算过程中的四舍五入所形成。 
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1.关于应收账款与收入 

请发行人说明 2020 年应收账款增加的原因，相关收入是否满足收入确认条

件，是否已确认在正确的会计期间，收入及净利润数据与当年的增值税纳税申

报表及年度所得税纳税申报表之间是否有差异及差异原因。 

请保荐机构和申报会计师说明销售收入的截止性测试情况，核查发行人前

述事项并发表明确意见。 

回复： 

（一）2020 年应收账款增加的原因 

2020 年末，公司应收账款余额为 17,520.14 万元，较 2019 年末增加 5,808.56

万元，增幅为 49.60%，具体原因如下： 

1、2020 年末公司对巴斯夫的应收账款余额为 5,864.10 万元，较 2019 年末

增加 1,047.99 万元。公司向巴斯夫提供的信用期为开票后 60 天，2020 年第四季

度公司对巴斯夫的销售收入实现 7,184.94 万元，较 2019 年第四季度增加 913.49

万元； 

2、2020 年末公司对除巴斯夫外的其余主要应收账款客户（应收账款余额 200

万元以上）的应收账款余额合计为 10,009.87 万元，较 2019 年末增加 4,204.63 万

元。公司向其余主要应收账款客户提供的信用期均为开票后 90 天或 120 天，受

到客户对账时间、对账周期、发票流转审批、发票入账时间、付款周期等因素的

影响，2020 年 9-12 月公司对上述客户确认的大部分或全部销售收入所形成的应

收账款在 2020 年末尚在信用期内。2020 年 9-12 月，公司对上述客户实现主营业

务收入 12,481.34 万元，较上年同期增加 4,800.40 万元。 

公司对除巴斯夫外 2020 年末主要应收账款客户的信用期、2020 年 9-12 月

销售收入以及 2020 年末应收账款余额情况如下： 

单位：万元 

客户名称 信用期 

销售收入[注] 应收账款账面余额 

2020 年 

9-12 月 

2019 年 

9-12 月 
增加额 2020 年末 2019 年末 增加额 

天纳克 开票后 90 天 2,558.45 1,863.21 695.24 3,024.14 2,376.85 647.29 

延锋彼欧 开票后 90 天 6,217.94 3,897.71 2,320.23 3,013.87 1,365.80 1,648.07 
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客户名称 信用期 

销售收入[注] 应收账款账面余额 

2020 年 

9-12 月 

2019 年 

9-12 月 
增加额 2020 年末 2019 年末 增加额 

万都 
开票后 120

天 
1,173.73 919.13 254.60 1,323.65 851.92 471.72 

安徽中鼎 开票后 90 天 883.71 287.11 596.60 998.67 304.89 693.78 

上海众力 开票后 90 天 884.25 433.07 451.18 909.73 558.75 350.98 

汇众萨克

斯 
开票后 90 天 341.03 209.28 131.75 269.00 248.39 20.61 

远景动力 开票后 90 天 227.25 1.66 225.59 257.39 1.88 255.51 

一汽东机

工 
开票后 90 天 194.98 69.77 125.21 213.42 96.74 116.67 

合计 12,481.34 7,680.94 4,800.40 10,009.87 5,805.24 4,204.63 

[注]上述期间销售收入数据未经审计 

（二）收入是否满足收入确认条件，是否已确认在正确的会计期间 

1、报告期内公司执行的收入确认原则和具体方法 

（1）收入确认原则 

1）2020 年度和 2021 年 1-6 月 

对于在某一时点履行的履约义务，在客户取得相关商品或服务控制权时点确

认收入。在判断客户是否已取得商品控制权时，公司考虑下列迹象：①公司就该

商品享有现时收款权利，即客户就该商品负有现时付款义务；②公司已将该商品

的法定所有权转移给客户，即客户已拥有该商品的法定所有权；③公司已将该商

品实物转移给客户，即客户已实物占有该商品；④公司已将该商品所有权上的主

要风险和报酬转移给客户，即客户已取得该商品所有权上的主要风险和报酬；⑤

客户已接受该商品；⑥其他表明客户已取得商品控制权的迹象。 

2）2018 年度和 2019 年度 

销售商品收入在同时满足下列条件时予以确认：①将商品所有权上的主要风

险和报酬转移给购货方；②公司不再保留通常与所有权相联系的继续管理权，也

不再对已售出的商品实施有效控制；③收入的金额能够可靠地计量；④相关的经

济利益很可能流入；⑤相关的已发生或将发生的成本能够可靠地计量。 

公司自 2020 年 1 月 1 日起执行财政部修订后的《企业会计准则第 14 号——

收入》，因此公司的收入确认原则自 2020 年度起相应发生变更。 
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（2）收入确认的具体方法 

公司销售悬架系统零部件、内外饰塑料件等汽车零部件产品及模具并提供聚

氨酯切割及内置件装配等劳务，公司不以开票作为收入确认的依据。 

公司汽车零部件产品内销收入确认方式为：公司根据与客户签订的销售合同

或订单约定的交货方式分情况确认，合同或订单约定送货移交的，在将产品移交

给客户并经客户验收后确认收入；合同或订单约定客户自提的，在将产品移交给

客户或指定方后确认收入；合同或订单约定寄售的，在产品送货经客户验收合格

并领用后确认收入。公司汽车零部件产品外销收入确认方式为：公司在产品报关

离港后或经客户验收后确认销售收入。模具销售收入：在模具验收合格后确认收

入。 

公司加工劳务收入确认方式为：根据与客户签订的加工合同或订单约定的交

货方式分情况确认，合同或订单约定送货移交的，在将加工产品移交给客户并经

客户验收后确认收入；合同或订单约定客户自提的，在将加工产品移交给客户或

指定方后确认收入。 

报告期内，公司收入确认的具体方法未发生变化。 

2、公司主要客户收入确认时点、收入确认依据、开票时点情况 

公司根据与主要客户签订的销售合同或订单约定的交货方式分情况进行收

入确认：（1）合同或订单约定送货移交的内销汽车零部件产品，公司在取得客户

的签收单据后确认收入。按照行业惯例，客户在汽车零部件产品批量供货前须完

成 PPAP 批准，即对该产品的尺寸、外观、材料、性能以及生产工具、工艺和工

程数据进行验收确认，批量供货后收到公司送达的货物时仅对产品规格、数量及

包装进行验收，因此客户签收产品时即产品的控制权以及主要风险和报酬转移，

公司将产品签收作为验收的依据；（2）合同或订单约定客户自提的内销汽车零部

件产品，公司在取得客户的提货单后确认收入；（3）合同或订单约定寄售的内销

汽车零部件产品收入，公司在取得客户的领用对账记录后确认收入；（4）外销汽

车零部件产品，公司在取得出口报关单及提单后确认收入；（5）模具产品，公司

在取得客户的模具验收单后确认收入。基于公司收入确认的具体方法，同时受到

客户对账时间、对账周期的影响，公司存在跨月开具发票的情况，对于该种情况，
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公司一般于收入确认次月开具发票结算。报告期内，公司主要客户收入确认时点、

收入确认依据、开票时点情况如下： 

客户 

名称 
确认方式 收入确认时点 收入确认依据 开票时点 

巴斯夫 

内销 - 送货

移交 

在将产品移交给客

户并经客户验收后

确认收入 

客户的签收单 

签收后根据签收单开

票，一般开票周期为

一周左右 

内销 - 客户

自提 

在将产品移交给客

户（或指定方）后确

认收入 

客户提货通知

单、提货司机签

字确认的提货

单 

自提后根据提货单开

票，一般开票周期为

一周左右 

模具 
在模具经客户验收

合格后确认收入 

客户的模具验

收单 

模具验收后开票，一

般开票周期为一周左

右 

天纳克 

内销 - 送货

移交 

在将产品移交给客

户并经客户验收后

确认收入 

客户的签收单 
次月初对上月账，对

账后开票 

外销 
在产品报关离港后

确认销售收入 

出口报关单、货

运提单 

取得出口报关单、货

运提单后开票 

模具 
在模具经客户验收

合格后确认收入 

客户的模具验

收单 

样品模具验收后，一

周左右开票 

延 锋 彼

欧 

内销 - 送货

移交 

在将产品移交给客

户并经客户验收后

确认收入 

客户的签收单、

客户订货系统

记录 

每月 15 号和 25 号根

据客户订货系统对

账，对账后开票 

模具 
在模具经客户验收

合格后确认收入 

客户的模具验

收单 

分期收款，在合同约

定时点开具发票 

万都 

内销 - 送货

移交 

在将产品移交给客

户并经客户验收后

确认收入 

客户的签收单、

客户订货系统

记录 

次月初对上月账，对

账后开票 

模具 
在模具经客户验收

合格后确认收入 

客户的模具验

收单 

万都（北京）汽车底盘

系 统 有 限 公 司 、

MANDO(重庆）汽车

零部件有限公司、万

都（宁波）汽车零部件

有限公司：量产模每

年 10 月份与公司就已

验收模具进行对账，

对账完成后在每年

10-12 月份开票；样品

模在模具验收后当月

或次月开票 

万都（北京）汽车零部

件研究开发中心有限

公司、万都底盘部件

（苏州）有限公司：在

模具(含量产模、样品

模)验收后当月或次月

开票 
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客户 

名称 
确认方式 收入确认时点 收入确认依据 开票时点 

安 徽 中

鼎[注] 

内销 - 送货

移交 

在将产品移交给客

户并经客户验收后

确认收入 

客户的签收单、

客户订货系统

记录 

每月 13 号根据客户订

货系统对账，对账后

开票 

内销-寄售 

在产品送货经客户

验收合格并领用后

确认收入 

客户领用对账

记录、客户订货

系统记录 

每月 13 号根据客户订

货系统对账，对账后

开票 

模具 
在模具经客户验收

合格后确认收入 

客户的模具验

收单 

分期收款，在合同约

定时点开具发票 

上 海 众

力 

内销 - 送货

移交 

在将产品移交给客

户并经客户验收后

确认收入 

客户的签收单、

客户订货系统

记录 

每月 10 号根据客户订

货系统对账，对账后

开票 

模具 
在模具经客户验收

合格后确认收入 

客户的模具验

收单 

分期收款，在合同约

定时点开具发票 

汇 众 萨

克斯 

内销-寄售 

在产品送货经客户

验收合格并领用后

确认收入 

客户领用对账

记录 

每月 22-23 号根据客

户领用对账记录，对

账后开票 

模具 
在模具经客户验收

合格后确认收入 

客户的模具验

收单 

模具验收后 1-2 月开

票 

远 景 动

力 

内销 - 送货

移交 

在将产品移交给客

户并经客户验收后

确认收入 

客户的签收单 
次月初对上月账，对

账后开票 

模具 
在模具经客户验收

合格后确认收入 

客户的模具验

收单 
模具验收后次月开票 

一 汽 东

机工 

内销-寄售 

在产品送货经客户

验收合格并领用后

确认收入 

客户领用对账

记录 

次月初对上月账，对

账后开票 

模具 
在模具经客户验收

合格后确认收入 

客户的模具验

收单 
模具验收后次月开票 

[注]安徽中鼎 2021 年之前为送货移交，自 2021 年开始变更为寄售 

报告期内，公司针对收入确认建立并健全了与收入确认相关的内控制度，并

在会计准则的指导下严格执行，严格按照收入确认政策及收入确认依据确认收入，

不存在提前确认收入的情况。 

3、同行业公司收入确认方法、开票时点情况 

公司与同行业可比公司和其他汽车零部件企业的收入确认方法不存在重大

差异。对于内销产品收入，同行业公司主要在客户签收或客户领用后确认收入，

对于外销产品收入，同行业公司主要在办妥报关手续后确认收入，对于模具收入，

同行业公司主要在模具经客户确认或客户验收合格达到批量生产条件后确认收

入。 

另经查询，金钟股份（301133.SZ）、东箭科技（300978.SZ）、超捷股份
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（301005.SZ）、精进电动（688280.SH）等同行业公司同样存在收入确认时间与

开票时间跨月的情况。同行业公司收入确认具体方法、开票时点如下： 

同行业可比

公司 
收入确认的具体方法 开票时点 

凯 众 股 份
(603037.SH) 

（1）国内销售收入的确认方法 

公司按照客户的订单发货后，按照客户已收货确认或

客户发出开票通知单，销售部门和物流部门核对无误

后通知财务部门开具发票确认收入 

（2）国外销售收入的确认方法 

公司按照客户订单的要求发货并办理报关手续；财务

部根据出库单、报关单和出口专用发票确认收入 

未披露具体开票时点，公司

与凯众股份存在天纳克、万

都等相同客户 

爱 柯 迪
(600933.SH) 

（1）国内销售：以产品交付予客户为产品销售收入确

认时点；采用中间仓的，以客户到中间仓提货为收入

确认时点，并依据客户实际提货数量及相应的开票通

知单开具销售发票确认产品销售收入 

（2）国外销售：采用 EXW 条款，以客户指定承运人

上门提货为产品销售收入确认时点；采用 FOB 条款，

以产品报关离境为产品销售收入确认时点；采用 CIF

条款，以产品报关离境为产品销售收入确认时点；采

用 FCA 条款，以产品交付予客户指定承运人为产品销

售收入确认时点；采用 DDU、DDP、DAP 条款，以产

品交付予客户指定收货地点为产品销售收入确认时

点；采用中间仓的，以客户到中间仓提货为收入确认

时点，并依据客户实际提货数量及相应的开票通知单

开具销售发票确认产品销售收入 

未披露具体开票时点 

金 钟 股 份
(301133.SZ) 

（1）汽车零部件内销销售收入 

① 直售模式：于产品运送至客户指定地点，公司在收

到客户对品种、规格、数量签收反馈信息后确认收入；

② 寄售模式：于产品运送至客户指定地点，公司在收

到客户对品种、规格、数量领用反馈信息后确认收入 

（2）汽车零部件外销销售收入 

① 直售模式：于产品在出厂时交给客户指定的承运

人，并办理出口报关手续后确认收入 

② 寄售模式：于产品报关出口运送到仓库，公司在收

到客户对品种、规格、 数量领用反馈信息后确认收入 

（3）模具收入的确认方法 

公司在模具经客户确认或客户验收合格达到批量生

产条件后，确认收入 

在寄售模式下，公司一般在

当月10号之前取得上月的领

用确认单，并收到客户的开

票通知，在取得领用确认单

以及开票通知后，对上月的

收入进行确认并对上月财务

数据进行结账；其他模式未

披露具体开票时点 

中 捷 精 工
(301072.SZ) 

（1）内销 

公司根据合同约定将产品运送至客户指定的收货地

点，并经双方对账确认数量及结算金额后确认收入 

（2）外销 

采用离岸价结算的客户，以产品报关离岸为外销收入

的确认时点；采用产品运送至客户指定境外地点结算

的客户，经客户确认使用产品的数量及结算金额后确

认收入 

未披露具体开票时点，公司

与中捷精工存在天纳克等相

同客户 

东 箭 科 技
(300978.SZ) 

（1）对于海外销售，以办妥报关手续确认收入，境外

子公司销售以发货确认收入 

（2）对于国内客户，直销模式以发货并签收或以主机

对于经销客户，公司通常会

采取当月发货、次月对账开

票，给予客户 1 个月左右信



 

1-8 

同行业可比

公司 
收入确认的具体方法 开票时点 

厂装车领用数据确认收入，代销模式以取得对方代销

清单或对账单确认收入 

用期；其他模式未披露具体

开票时点 

超 捷 股 份
(301005.SZ) 

（1）客户设置有中间仓库的：本公司将商品运至指定

的中间仓库，客户领用货物出具领用清单后，公司确

认收入 

（2）客户未设置中间仓的：内销客户在客户收到货

物，签收或验收完成或客户使用产品后通知公司，并

与客户核对无误后确认收入 

（3）外销客户根据约定的结算方式，公司确认收入 

公司与客户按照合同约定，

一般每月对账一次，通过邮

件、纸质等形式的对账单或

登录客户自有结算系统进行

确认 

如客户设置有中间仓库的存

在如下条款：在每月的 26 至

28 号进行上月交付量的对

账。对账完成后，在每月的 26

至 28 号，由供应商对双方已

经确认的对账数量开票 

如客户未设置中间仓的存在

如下条款：买卖双方应在每

月 20 日之前，针对上个月供

货数量进行对账，经买方确

认无误后卖方方可开具增值

税发票 

精 进 电 动
(688280.SH) 

（1）国内销售的收入确认：公司将产品按照合同运至

约定交货地点，并由买方验收确认后，确认产品销售

收入；采用寄售模式的，公司将产品运抵寄售仓，买

方按需使用时通知公司确认货物领用，公司依据实际

领用数量及相应的买方确认通知确认产品销售收入； 

（2）境外销售的收入确认：采用寄售仓的，公司将产

品运抵寄售仓，买方按需使用时通知公司确认货物领

用，公司依据实际领用数量及相应的买方确认通知确

认产品销售收入；直接销售模式，公司将产品在买方

指定地点交付予买方指定承运人并办理出口报关程

序时确认销售收入 

主要客户合同条款中存在开

票时点约定： 

（1）如小鹏汽车，丙方与乙

方对每月（计算周期为每个

自然月的上个月26日至当月

25 日为止）的验收合格的入

库数量需在次月 5 日前确认

完毕。乙方根据确认结果向

甲方开具增值税专用发票，

与其他相关结算单据一并在

10 日前送到丙方 

（2）如万向集团，货到甲方

公司，经甲方检测验收合格

后，凭乙方当月 20 日前出具

并经甲方确认的增值税专用

发票次月支付 

（3）如比亚迪，供方须以供

需双方确认的当月实际交货

数量和结算价格为依据开具

增值税发票并于次月十五日

前交到需方，需方以供需双

方确认的当月实际交货数量

和结算价格为依据按照双方

约定的账期支付货款 

基于上述，同行业可比公司和其他汽车零部件企业的收入均按照权责发生制

的原则在移交或领用之后确认，也存在收入确认时间与开票时间跨月的情况，公

司的收入确认方法、发票开具时点与同行业可比公司和其他汽车零部件企业不存



 

1-9 

在重大差异，符合行业惯例。 

4、报告期各期未开票收入的金额及占当期销售收入的比例 

单位：万元 

项目 2021 年 1-6 月 2020 年度 2019 年度 2018 年度 

模具未开票收入 98.59 1,099.05 605.88 106.19 

除模具之外产品未

开票收入 
1,226.98 2,277.33 2,212.98 1,323.57 

未开票收入合计 1,325.57 3,376.39 2,818.86 1,429.76 

当期营业收入 26,308.64 49,562.56 41,325.40 28,706.70 

未开票收入占当期

营业收入比例 
5.04% 6.81% 6.82% 4.98% 

除模具之外产品未

开票收入占当期营

业收入比例 

4.66% 4.59% 5.36% 4.61% 

模具未开票收入基本系分期收款方式销售所形成，在合同约定时点开具发票，

报告期各期模具未开票收入变动较大，主要受到当期模具验收收入变化、收款时

间约定等因素的影响；除模具之外产品未开票收入占当期营业收入的比例较小，

且在报告期各期较为稳定，占营业收入的比例均保持在 5%左右。 

综上所述，报告期内，公司根据收入准则制定了收入确认原则和具体的收入

确认方法，符合权责发生制的基本原则；公司的收入确认方法、发票开具时点与

同行业不存在重大差异，符合行业惯例；报告期内，公司针对收入确认建立并健

全了与收入确认相关的内控制度，基于收入确认原则和具体的收入确认方法，对

已满足收入确认条件的收入进行了确认，符合权责发生制的基本原则以及收入准

则的相关规定，不存在提前确认收入的情况，收入确认计入了正确的会计期间。 

（三）2020 年收入及净利润数据与增值税纳税申报表及年度所得税纳税申

报表之间是否有差异及差异原因 

1、2020 年度财务报表所列示的收入数据与 2020 年增值税纳税申报表、2020

年度所得税纳税申报表所列示的收入差异 

单位：万元 

报告期间 

财务报表所

列示的收入
A 

增值税纳税申

报表所列示的

收入 B 

差异 1

（1=A-B） 

所得税纳税

申请表所列

示的收入 C 

差异 2

（2=A-C） 
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2020 年度 49,562.56 57,204.93 -7,642.37 55,486.24 -5,923.68 

注：增值税纳税申报表所列示的收入系公司及其子公司、分公司增值税纳税申报表销售

额汇总数，未考虑合并抵销及总分公司汇总抵销事项的影响；所得税纳税申报表所列示的收

入系公司及其子公司所得税纳税申报表销售额汇总数，未考虑合并抵销事项的影响。 

（1）2020 年度财务报表所列示的收入与增值税纳税申报表所列示的收入差

异 

单位：万元 

差异项目 差异金额 

合并抵销及总分公司汇总抵销差异 -7,952.70 

跨期收入调整 769.12 

受托加工业务购销净额法调整 -436.92 

固定资产处置价款 -501.53 

当期预开票 -362.37 

前期已开票当期确认收入 1,136.15 

代缴水电费等非销售收入 -294.12 

合计 -7,642.37 

根据《增值税暂行条例》的规定，增值税纳税义务发生时间为收讫销售款项

或者取得索取销售款项凭据的当天，先开具发票的，为开具发票的当天。同时，

《增值税暂行条例实施细则》规定了具体的纳税义务发生时间：采取赊销和分期

收款方式销售货物，为书面合同约定的收款日期的当天，无书面合同的或者书面

合同没有约定收款日期的，为货物发出的当天。 

公司除模具产品存在分期收款方式(收入确认之前存在预收款并预开票)销

售外，其他产品基本采取赊销方式销售，根据不同客户的合同约定，公司对主要

客户的收款期在开票日起 60 天到 120 天。公司根据客户要求对账无误后开具增

值税发票，客户收到发票后根据账期安排付款。受对账时间、对账周期等因素的

影响，公司开票时间通常略晚于收入确认时间。对于跨期未开票收入，公司账面

确认收入，同时计提相应的增值税，并一般于次月开具发票申报缴纳增值税，公

司销售符合采取赊销收款方式销售货物的特点，本应在书面合同约定的收款日期

开具发票，并申报增值税销售收入，公司提前在对账后或次月即开具了增值税发

票，并申报了增值税销售收入，不存在延迟申报缴纳增值税的情形。同时公司及
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子公司主管税务机关已出具证明，公司销售符合采取赊销收款方式销售货物的特

点，公司不存在迟延申报缴纳增值税的情形，报告期内也不存在因此违反税收相

关规定的事项。 

（2）2020 年度财务报表所列示的收入与所得税纳税申报表所列示的收入差

异 

2020 年度财务报表所列示的收入与所得税纳税申报表所列示的收入差异均

系合并抵销差异，2020 年度所得税纳税申报表收入合计数未考虑合并抵销事项

的影响。 

2、2020 年度财务报表所列示的利润总额数据与 2020 年度所得税纳税申请

表之间的差异 

单位：万元 

报告期间 
财务报表所列示的利

润总额 A 

年度所得税纳税申

请表所列示的利润

总额 B[注] 

差异 1（1=A-B) 

2020 年度 6,949.42 6,937.52 11.90 

注：年度所得税纳税申请表所列示的利润总额为公司及子公司年度所得税纳税申请表的

利润总额汇总数，未考虑合并抵销事项的影响。 

上述财务报表所列示的利润总额与所得税纳税申报表所列示的利润总额差

异系合并抵销差异以及股份支付摊销方式变更相关的前期差错调整形成的差异，

主要差异事项如下： 

单位：万元 

项目 差异金额 

合并抵销差异 555.02 

股份支付摊销方式调整 -543.12 

合计 11.90 

（四）保荐机构和申报会计师关于销售收入的截止性测试情况 

保荐机构、申报会计师对公司的收入进行了截止性测试，对于资产负债表

日前后 1 个月账面记录的销售业务，核对销售合同、订单、销售发票、验收单

或对账记录、出口报关单和提单等支持性文件，评价收入是否被记录于恰当的

会计期间；对于临近资产负债表日前后 1 个月的验收单或对账记录、出口报关
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单和提单，选取样本，核对其账面收入是否确认在对应的期间，报告期内，核

查的销售收入占各期资产负债表日前 1 个月账面记录的销售收入的比重分别为

89.96%、92.51%、80.91%和 94.51%，核查的销售收入占各期资产负债表日后 1

个月账面记录的销售收入的比重分别为 83.36%、90.99%、96.27%和 90.64%。 

经核查，保荐机构、申报会计师认为：公司报告期内销售收入不存在跨期

情形，均已确认在正确的会计期间。 

除上述核查程序外，保荐机构、申报会计师还执行了如下核查程序： 

1、查阅相关销售合同，关注客户取得相关商品或服务控制权时点，评价公

司的收入确认政策是否符合企业会计准则的规定。 

2、访谈公司财务负责人、销售负责人，了解与收入确认相关的关键内部控

制，对发行人销售情况执行穿行测试，抽查相应的销售合同、订单、出库单、

运输单、发票、签收单、回款单等相关单据，确认发行人的收入确认与合同约

定及实际执行情况相匹配，测试相关内部控制的运行有效性。 

3、对公司报告期各期进入收入主要客户进行了实地走访，就公司与客户是

否存在关联关系、合作及销售收入等情况进行访谈确认。经实地走访，公司主要

客户均真实存在，与公司不存在关联关系，与公司的合作及销售均真实发生。具

体核查客户数量及占营业收入比例情况如下： 

项目 
2021 年 

1-6 月 
2020 年 2019 年 2018 年 

营业收入总额（万元） 26,308.64 49,562.56 41,325.40 28,706.70 

走访客户营业收入金额（万元） 24,009.39 46,125.32 40,446.11 28,444.98 

走访客户数量 18 17 15 12 

走访比例 91.26% 93.06% 97.87% 99.09% 

4、对公司主要客户收入金额及期末往来余额进行了函证，了解其与公司交

易的真实性和准确性，按照重要性水平采用细节测试最低样本量抽样方式选择函

证对象，对期末余额在实际执行的重要性水平及以上的全部函证，对剩余项目采

用随机抽样的方式选择函证对象，关于销售收入的函证结果如下： 

项目 
2021 年 1-6

月 
2020 年 2019 年 2018 年 

营业收入总额（万元） 26,308.64 49,562.56 41,325.40 28,706.70 
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项目 
2021 年 1-6

月 
2020 年 2019 年 2018 年 

发函金额（万元） 25,835.67 48,780.37 41,158.65 28,597.22 

发函客户数量 69 77 65 39 

发函比例 98.20% 98.42% 99.60% 99.62% 

回函金额（万元） 25,835.67 48,726.23 41,145.59 28,549.70 

回函客户数量 69 76 64 38 

回函比例 100.00% 99.89% 99.97% 99.83% 

营业收入回函可确认比例 98.20% 98.31% 99.57% 99.45% 

注 1：营业收入回函比例=∑回函金额/∑发函金额，营业收入回函可确认比例=∑回函金

额/∑营业收入 

注 2：此处客户数量未对受同一实际控制人控制的客户进行合并 

5、结合存货的监盘和函证程序，核查监盘和函证结果，核查是否存在未发

货确认收入的情形，分析判断是否符合企业会计准则的规定以及对收入的影响。

报告期各类存货通过监盘和函证程序核实存货账面余额如下： 

单位：万元 

项目 
2021 年 

6 月 30 日 

2020 年 

12 月 31 日 

2019 年 

12 月 31 日 

2018 年 

12 月 31 日 

存货账面余额 9,628.82 8,717.06 6,198.55 3,202.34 

抽盘和函证金额 7,587.90 6,771.86 4,447.59 2,234.73 

抽盘和函证比例 78.80% 77.69% 71.75% 69.78% 

6、获取公司报告期内退换货明细，了解退换货的具体情况，核查是否存在

期后大量销售退回的情况。 

（五）核查程序和核查意见 

1、核查程序 

保荐机构、申报会计师执行了如下核查程序： 

（1）访谈公司主要销售人员、财务负责人，了解公司 2020 年应收账款增加

及收入变动的原因。 

（2）了解与收入确认相关的关键内部控制，评价这些控制的设计，确定其

是否得到执行，并测试相关内部控制的运行有效性。 
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（3）核查主要客户的销售合同，查阅报告期内合同信用期条款是否发生变

化；对主要客户销售进行穿行测试，测试回款否与客户的信用政策一致；并了解

相关的交易条款，包括风险转移条款、交货及运输条款、付款条款等，执行穿行

测试和截止性测试，检查销售订单、出库单、客户签收单、收款单据等与收入确

认相关的关键证据，检查发行人是否存在提前确认收入的情形，复核资产负债表

日前后的收入是否记录于正确的会计期间。 

（4）查阅同行业可比公司和其他汽车零部件企业收入确认的具体方法、开

票时点情况，并与公司的收入确认具体方法、开票时点进行比较； 

（5）获取并查阅报告期增值税申报表，将报告期增值税申报表销售额与申

报财务报表营业收入进行对比，分析差异原因。 

（6）获取并查阅报告期所得税汇算清缴资料，将报告期所得税纳税申报表

营业收入、利润总额与申报财务报表营业收入、利润总额进行对比，分析差异原

因。 

（7）取得税务部门开具的证明，保荐机构走访发行人主要生产经营地税务

主管部门，了解发行人依法合规纳税情况。 

2、核查结论 

经核查，保荐机构、申报会计师认为： 

（1）公司 2020 年末应收账款增加主要原因为 2020 年第四季度公司对巴斯

夫的销售收入较上年同期增加和 2020 年 9-12 月公司对延锋彼欧、天纳克、万都、

安徽中鼎等其余信用期较长的主要客户销售收入较上年同期大幅增加，应收账款

余额变动合理； 

（2）公司根据收入准则制定了收入确认原则和具体的收入确认方法，符合

权责发生制的基本原则；公司的收入确认方法、发票开具时点与同行业可比公司

和其他汽车零部件企业不存在重大差异，符合行业惯例；公司与收入确认相关的

内控制度设计合理、并得到有效执行，公司收入确认政策符合权责发生制的基本

原则以及收入准则的相关规定，不存在提前确认收入的情况，收入确认计入了正

确的会计期间； 
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（3）2020 年公司增值税纳税申报营业收入与申报报表差异原因主要系合并

抵销差异、总分公司汇总抵销差异、增值税纳税申报时点与公司收入确认时点差

异导致，具有合理性；2020 年度所得税纳税申报报表收入与申报报表收入差异

均系合并抵销差异，具有合理性。 

（4）2020 年度所得税纳税申报报表利润总额与申报报表差异原因系合并抵

销差异、股份支付摊销方式调整差异，差异具有合理性。 
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（本页无正文，为《关于江苏纽泰格科技股份有限公司首次公开发行股票并

在创业板上市的发行注册环节反馈意见落实函的回复》之签章页） 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

江苏纽泰格科技股份有限公司 

年     月    日 
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（本页无正文，为华泰联合证券有限责任公司《关于江苏纽泰格科技股份有

限公司首次公开发行股票并在创业板上市的发行注册环节反馈意见落实函的回

复》之签章页） 

 

 

保荐代表人： 

 

     

 

 
秦 楠   金华东  

 

 

 

华泰联合证券有限责任公司 

年     月    日 
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保荐机构总经理声明 

本人已认真阅读江苏纽泰格科技股份有限公司本次发行注册环节反馈意见

落实函回复的全部内容，了解落实函回复涉及问题的核查过程、本公司的内核和

风险控制流程，确认本公司按照勤勉尽责原则履行核查程序，落实函回复中不存

在虚假记载、误导性陈述或重大遗漏，并对上述文件的真实性、准确性、完整性、

及时性承担相应法律责任。 

 

 

保荐机构总经理： 

 

     

 

 
马  骁     

 

 

 

华泰联合证券有限责任公司 

年     月    日 

 


