
 

 
 
 
 
 
 

关于北京义翘神州科技股份有限公司 

首次公开发行股票并在创业板上市 

申请文件的第三轮审核问询函中 

有关财务会计问题的专项说明 

 
 
 
 

 
 

 

致同会计师事务所（特殊普通合伙）



 

2-1 

 
 

 

关于北京义翘神州科技股份有限公司首次公开发行股票 

并在创业板上市申请文件的第三轮审核问询函中 

有关财务会计问题的专项说明 

 

致同专字(2020)第 110ZA10637 号 

深圳证券交易所： 

贵所于 2020 年 12 月 24 日出具的审核函〔2020〕011010 号《关于北京义翘

神州科技股份有限公司首次公开发行股票并在创业板上市申请文件的第三轮

审核问询函》（简称“三轮问询函”）已收悉。对审核问询函所提财务会计问题，

致同会计师事务所（特殊普通合伙）（以下简称“我们”或“申报会计师”）对北京

义翘神州科技股份有限公司（以下简称“义翘科技”、“发行人”或“公司”）相关资

料进行了核查，现做专项说明如下： 

如无特别说明，本回复报告中的简称或名词的释义，与招股说明书（申报

稿）相同。 

 
  

致同会计师事务所（特殊普通合伙） 

中国北京朝阳区建国门外大街 22 号 

赛特广场 5 层邮编 100004 

电话 +86 10 8566 5588 

传真 +86 10 8566 5120 

www.grantthornton.cn 
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问题五 

审核问询回复显示： 

（1）发行人重组蛋白产品包括通用类重组蛋白和非通用类重组蛋白。 

（2）2020 年 1-9 月基因产品平均单价与客户单次采购量同步上升，主要系

公司未开展基因促销活动以及受新冠疫情影响，新冠病毒相关基因产品价格较高

所致。 

（3）2020 年 1-9 月向发行人采购新冠病毒相关产品的主要新增客户包括客

户 B、北京百奥千里科技有限公司及其实际控制人控制的其他企业、E25BioInc、

Ortho Clinical Diagnostics、SA Scientific Ltd。 

请发行人： 

（1）用通俗易懂的语言补充披露通用类重组蛋白和非通用类重组蛋白的主

要区别，划分标准是否符合行业惯例，如否，请分析原因及合理性； 

（2）分别补充披露报告期各期通用类重组蛋白和非通用类重组蛋白的收入

金额、占比及其变动情况，两者毛利率是否存在显著差异，如是，请分析原因及

合理性； 

（3）补充披露报告期内新冠病毒基因产品、非新冠病毒基因产品的销售数

量、金额、单价，分析变动原因及合理性； 

（4）补充披露 2020 年 1-9 月向发行人采购新冠病毒相关产品的前十大新增

客户的销售内容、数量、金额及占比，以及客户的基本情况，与发行人及其控股

股东、实际控制人、董监高有无关联关系。 

请保荐人、申报会计师核查并发表明确意见。 

答复： 

一、发行人补充披露 

（一）用通俗易懂的语言补充披露通用类重组蛋白和非通用类重组蛋白的

主要区别，划分标准是否符合行业惯例，如否，请分析原因及合理性 

发行人已在招股说明书之“第八节财务会计信息与管理层分析”之“九、盈利能
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力分析”之“（二）营业收入”之“2、主营业务收入产品构成及变动分析”中补充披露

如下内容： 

“ 

（2）公司各类产品的收入增长、主要产品销售以及主要客户情况具体分析 

①重组蛋白 

…… 

公司每年综合考虑行业研发热点、市场需求动态并结合历史销售数量、销

售频次及销售金额等因素，确定通用蛋白名录，通用蛋白主要覆盖抗体药物开

发类蛋白、病毒类蛋白、细胞因子类蛋白等领域。具体来说：通用蛋白主要为

符合当下行业研发热点、被市场广泛需求且公司历史销售情况较好的蛋白产品，

故公司将符合一定条件（年度销售频次高于10次或年度销售量、销售额排名前30）

的蛋白确定为通用类重组蛋白，而非通用蛋白主要为市场需求较小或公司历史

销量较低的蛋白产品。 

公司将重组蛋白划分为通用蛋白和非通用蛋白主要基于存货期末计价核算

方式的考虑，报告期各期，通用重组蛋白种类相对较为稳定，通用蛋白产品完

工入库后，生产成本结转为存货，按照实际销量将存货结转至营业成本。非通

用蛋白由于市场需求较小、历史销售情况不稳定，可实现销售的数量和时间难

以预计，存在较大不确定性，故公司在核算成本时，基于谨慎性原则，将其生

产成本直接结转至当期营业成本。 

…… 

行业内可比公司百普赛斯重组蛋白产品共1,600余种，其未对蛋白按照通用

和非通用的方式进行分类核算，而发行人拥有6,000余种重组蛋白，库存种类远

高于同行业可比公司，系公司为保持市场竞争力，满足客户及时性需求，保存

较多种类的产品现货库存所致。部分库存蛋白可实现销售的数量和时间难以预

计，因此公司采取分类核算的方式，将市场需求较小或历史销量较低的蛋白产

品划分为非通用类蛋白，基于会计核算的谨慎性原则，将其生产成本直接结转

至当期营业成本，期末对其存货仅计量不计价。 

报告期各期末，公司通用类重组蛋白销售收入占当期重组蛋白收入的比例
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分别为69.38%、66.38%、66.04%和87.60%，占比较高，公司对通用类重组蛋白进

行期末计价符合会计核算重要性原则，而对非通用蛋白未进行期末计价符合谨

慎性原则，上述分类核算的方式具有合理性。 

通过公开信息，未查询到同行业可比公司Abcam和Bio-techne具体的存货核算

方法，同行业可比公司百普赛斯未对蛋白按照通用蛋白和非通用蛋白的方式进

行分类核算，发行人将重组蛋白划分为通用蛋白和非通用蛋白不属于行业惯例，

系基于存货期末计价核算方式的考虑，该核算方式符合发行人生产工艺及产品

特点，符合企业会计准则谨慎性原则和重要性原则，具有合理性。 

” 

（二）分别补充披露报告期各期通用类重组蛋白和非通用类重组蛋白的收

入金额、占比及其变动情况，两者毛利率是否存在显著差异，如是，请分析原

因及合理性； 

发行人已在招股说明书之“第八节财务会计信息与管理层分析”之“九、盈利能

力分析”之“（二）营业收入”之“2、主营业务收入产品构成及变动分析”中补充披露

如下内容： 

“ 

（2）公司各类产品的收入增长、主要产品销售以及主要客户情况具体分析 

①重组蛋白 

…… 

报告期各期，公司通用类重组蛋白和非通用类重组蛋白的收入及毛利情况

具体如下： 

单位：万元 

项目 

2020 年 1-9 月 2019 年度 

收入金额 
收入占

比 
毛利率 产销率 收入金额 收入占比 毛利率 产销率 

通用类重组蛋白 35,594.26 87.60% 96.63% 48.01% 7,367.25 66.04% 97.73% 76.72% 

非通用类重组蛋

白 
5,038.94 12.40% 90.08% 21.92% 3,787.69 33.96% 76.85% 15.05% 

其中：当期生产 4,716.81 11.61% 89.40% 21.21% 3,179.16 28.50% 72.41% 14.24% 

往期生产 322.13 0.79% 100.00% NA 608.53 5.46% 100.00% NA 
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项目 

2020 年 1-9 月 2019 年度 

收入金额 
收入占

比 
毛利率 产销率 收入金额 收入占比 毛利率 产销率 

合计 40,633.19 100.00% 95.81% 45.43% 11,154.94 100.00% 90.64% 34.96% 

项目 

2018 年度 2017 年度 

收入金额 
收入占

比 
毛利率 产销率 收入金额 收入占比 毛利率 产销率 

通用类重组蛋白 5,900.95 66.38% 96.99% 82.46% 4,371.12 69.38% 92.30% 53.68% 

非通用类重组蛋

白 
2,988.57 33.62% 72.16% 9.67% 1,929.11 30.62% 69.48% 11.53% 

其中：当期生产 1,435.08 16.14% 42.01% 9.62% 593.62 9.42% 0.82% 6.21% 

往期生产 1,553.49 17.48% 100.00% NA 1,335.49 21.20% 100.00% NA 

合计 8,889.52 100.00% 88.64% 37.31% 6,300.24 100.00% 85.31% 31.91% 

2017-2019年度，发行人通用类重组蛋白销售占比较稳定，2020年1-9月，因新

冠病毒相关重组蛋白市场需求旺盛，通用类重组蛋白销售占比明显上升。 

报告期内，发行人通用类重组蛋白毛利率处于较高水平。非通用类重组蛋

白毛利率低于通用类重组蛋白，主要系发行人将非通用蛋白生产当期的成本均

结转至营业成本所致；随着发行人经营规模扩大、存货销售精细化管理水平提

升，报告期内当期生产的非通用类重组蛋白产销率分别为6.21%、9.62%、14.24%

及21.21%，呈上升趋势，当期生产的非通用蛋白毛利率相应提升，带动非通用蛋

白毛利率逐年上升。 

” 

（三）补充披露报告期内新冠病毒基因产品、非新冠病毒基因产品的销售

数量、金额、单价，分析变动原因及合理性； 

发行人已在招股说明书之“第六节 业务和技术”之“三、发行人销售情况和主

要客户”之“（一）主要产品和服务的销售情况”之“5、产品价格变动情况”中补充披

露如下内容： 

“ 

（3）基因平均单价波动原因分析 

报告期各期，公司基因产品销售金额占营业收入比重较小，分别为4.71%、

4.83%、4.55%、1.09%，基因产品平均单价与客户单次采购量情况如下： 
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项目 2020 年 1-9 月 2019 年度 2018 年度 2017 年度 

非新冠

病毒基

因产品 

销售金额（万元） 875.95 822.06 672 477.81 

销售数量（管） 10,044.00 12,207.00 11,872.00 13,952.00 

平均单价（元/管） 872.12 673.53 566.08 342.47 

客户单次采购量（管/次） 1.21 1.15 1.14 1.02 

新冠病

毒基因

产品 

销售金额（万元） 285.43 - - - 

销售数量（管） 1,421.00 - - - 

平均单价（元/管） 2,008.67 - - - 

客户单次采购量（管/次） 1.14 - - - 

由上表可知，基因产品各期平均价格逐步上升，主要系公司开展的基因产品

促销活动，随着公司品牌影响力的提升逐步减少所致。具体如下： 

2017 年，公司为拓展市场，对基因产品开展了促销活动，客户可享受 4-7 折

优惠，促销活动从 2017 年 3 月持续到 2017 年 12 月，导致当年平均单价相对较低；

2018 年 7-12 月，除病毒基因无折扣外，其余仍享受 5 折优惠，促销力度较上年

有所下降，平均单价随之提升；2019 年、2020 年 1-9 月非新冠病毒相关基因产品

平均单价上升，主要系基因促销活动逐步减少所致；同时 2020 年新冠疫情期间，

公司迅速开发出新冠病毒基因产品，较好地满足了客户对相关产品的及时性需

求，相关产品定价较高；各公司新冠基因产品研发设计存在一定差异，在市场

上难以找到完全一致可比的同种产品。报告期内，发行人基因产品销售占比较

低，价格变化对经营业绩的影响较小。 

综上所述，报告期内公司基因产品销售数量整体较为稳定，各年略有波动，

随着报告期内促销活动的减少以及受 2020年 1-9月新冠病毒相关基因产品的影响，

单价逐年升高，销售收入逐年增加，上述变动具有合理性。 

” 

（四）补充披露 2020 年 1-9 月向发行人采购新冠病毒相关产品的前十大新增

客户的销售内容、数量、金额及占比，以及客户的基本情况，与发行人及其控

股股东、实际控制人、董监高有无关联关系。 

发行人已在招股说明书之“第八节财务会计信息与管理层分析”之“九、盈利能

力分析”之“（二）营业收入”之“2、主营业务收入产品构成及变动分析”中补充披露
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如下内容： 

“ 

（3）2020 年新冠类产品的销售情况 

…… 

发行人 2020年 1-9月新冠类产品前十大客户向发行人采购新冠病毒相关产品

的情况如下： 

单位：万元 

客户名称 

新冠蛋白 新冠抗体 新冠基因 
新冠产品

销售金额

合计 

占比 备注 销售 

金额 

销售 

数量 

销售 

金额 

销售 

数量 

销售 

金额 

销售 

数量 

客户 A 712.45 1,537.60 37,349.54 87,544.35 - - 38,061.99 43.33% - 

客户 B 566.97 819.00 12,239.16 49,229.90 - - 12,806.13 14.58% 新增 

上海英基生物

科技有限公司 
2,980.43 9,266.40 16.97 22.93 1.88 15.00 2,999.29 3.41% - 

广州万孚生物

技术股份有限

公司 

2,630.17 28,452.40 1.87 2.00 - - 2,632.04 3.00% - 

珠海丽珠试剂

股份有限公司 
1,888.08 8,898.50 - - - - 1,888.08 2.15% - 

LumiraDx 
Technology Ltd. 

1,006.58 2,103.50 646.42 1,748.68 - - 1,653.00 1.88% - 

北京百奥千里

科技有限公司 
1,495.58 13,000.00 - - - - 1,495.58 1.70% 新增 

E25Bio Inc 38.46 32.30 1,051.09 2,332.10 - - 1,089.55 1.24% 新增 

Ortho Clinical 
Diagnostics 

61.71 29.60 880.59 1,743.10 - - 942.30 1.07% 新增 

SA Scientific Ltd 816.57 2,129.00 74.61 98.00 - - 891.19 1.01% 新增 

合计 12,197.01 66,268.30 52,260.24 142,721.05 1.88 15.00 64,459.14 73.39%  

2020年1-9月新冠类产品前十大客户的基本情况如下表所示： 
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序号 客户名称 
成立 

时间 
注册资本 主要股东 

国家/

地区 
主营业务 合作背景及历史 

1 客户 A 1897 年 
6,400 万

美元 

1、The Vanguard Group 

2、BlackRock, Inc. 

3、T.Rowe Price Associates, Inc. 

美国 

医疗设备、医疗用

品及系统研发生

产和销售 

纳斯达克上市公司，从事医疗设备、用品及系统的研发生

产和销售，2019 年起向公司采购少量生物试剂，2020 年因

求购新冠病毒生物试剂产品与公司建立合作关系 

2 客户 B 1979 年 
9.75 万美

元 

1、Jack W.Schuler 

2、T.Rowe Price Associates, Inc. 

3、The Vanguard Group 

4、Brown Capital Management,LLC 

5、BlackRock, Inc. 

美国 
体外诊断试剂研

发生产 

纳斯达克上市公司，从事体外诊断试剂研发生产，2020 年

因求购新冠病毒生物试剂产品与公司建立合作关系 

3 
上海英基生物科

技有限公司 
2006 年 

300 万元

人民币 
1、武汉爱博泰克生物科技有限公司 

中国

上海 
生物试剂代理 

上海地区较为知名的生物试剂代理商，自分立前即为公司

经销商 

4 
广州万孚生物技

术股份有限公司 
1992 年 

3.43 亿元

人民币 

1、李文美 

2、广州汇垠天粤股权投资基金管理

有限公司 

3、王继华 

中国

广东 

体外诊断试剂研

发生产 

深交所上市公司，从事生物医药体外诊断行业中快速检测

产品的研发、生产和销售，报告期内有少量采购，2020 年

因求购新冠病毒生物试剂产品建立合作关系 

5 
珠海丽珠试剂股

份有限公司 
1989 年 

9,287.68

万元人民

币 

1、丽珠医药集团股份有限公司 
中国

广东 

体外诊断产品研

发生产 

深交所上市公司丽珠集团控股子公司，从事从事体外诊断

产品研发、生产和营销，报告期内持续采购，2020 年因求

购新冠病毒生物试剂产品加强合作 

6 
LumiraDx 
Technology Ltd. 

2014 年 - - 英国 
即时诊断技术和

产品开发 

从事即时诊断技术和产品品研发，2020 年因求购新冠病毒

生物试剂产品与公司建立合作关系 

7 
北京百奥千里科

技有限公司 
2020 年 

200 万元

人民币 
1、张立林 

中国

北京 
疫情防护用品 

2020年在经营疫情防护用品中了解到公司新冠病毒生物试

剂产品，并与公司建立合作关系 

8 E25Bio Inc 2018 年 - - 美国 
快速诊断技术研

发 

为体外诊断研发企业，2020 年因求购新冠病毒生物试剂产

品与公司建立合作关系 

9 
Ortho Clinical 
Diagnostics 

1939 年 - - 美国 
体外诊断产品研

发生产 

曾为强生公司子公司，2014 年被凯雷投资集团收购，2020

年因采购新冠病毒生物试剂产品与公司建立合作关系 

10 SA Scientific Ltd 1984 年 - - 美国 
体外诊断产品研

发生产 

从事体外诊断技术和产品品研发，2020 年因求购新冠病毒

生物试剂产品与公司建立合作关系 
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2020年1-9月向发行人采购新冠病毒相关产品的前十大客户与发行人及其控

股股东、实际控制人、董监高不存在关联关系。 

” 

二、中介机构核查情况 

（一）核查程序 

申报会计师主要执行了以下核查程序： 

1、访谈发行人管理层、生产部门负责人及财务负责人，了解发行人生产工

艺及产品特点，评价成本核算方法、存货期末计价方法与公司生产工艺和产品特

点是否相匹配，是否符合《企业会计准则》的相关规定；向产品部了解通用类重

组蛋白和非通用类重组蛋白的划分标准，获取并复核财务部选取通用类重组蛋白

明细表，检查报告期各期内是否有异常变动，是否一贯执行； 

2、了解公司生产与仓储相关的内部控制制度，了解发行人存货管理内部控

制制度，并执行穿行测试，检查内部控制相关的支持性文档，测试发行人相关内

部控制的设计和运行的有效性； 

3、查阅同行业可比公司的招股说明书、定期报告等公开资料，了解同行业

可比公司成本核算及存货期末计价方法，与发行人作对比，分析差异原因及其合

理性； 

4、获取报告期内发行人销售收入明细表及新增客户清单，访谈发行人管理

层及业务人员，了解新冠病毒产品的销售情况； 

5、对报告期内新冠产品的营业收入真实性和完整性进行抽样检查，境内产

品收入检查产品订购单、出库单、快递签收单等原始单据；境外产品销售收入检

查产品订购单、出库单、报关单等原始单据； 

6、对报告期内通用蛋白及非通用蛋白的销售情况执行分析性程序，对比分

析两者销售情况差异原因及合理性； 

7、对 2020 年 1-9 月新冠产品销售情况执行分析性程序，分析新冠产品销售

情况，并与报告期内非新冠产品销售情况进行对比分析； 

8、访谈主要客户，了解其基本信息、合作背景以及业务合同签署情况，并
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查询主要客户的公开披露信息；获取发行人报告期内与主要客户签署的业务合同，

核查合同主要条款； 

9、查阅控股股东、实际控制人及董事、监事和高级管理人员的调查表、与

主要客户不存在关联关系的确认函；通过对主要客户进行访谈、于网络检索其基

本工商信息、查阅其出具的确认文件等方式，确认主要客户与发行人、控股股东、

实际控制人及董事、监事和高级管理人员不存在关联关系。 

（二）核查结论 

经核查，申报会计师认为： 

1、报告期内，发行人成本核算方法、存货期末计价方法不属于行业惯例，

与公司生产工艺和产品特点相匹配，具有合理性； 

2、2017-2019 年度，发行人通用类重组蛋白销售占比较稳定，2020 年 1-9 月，

因新冠病毒相关重组蛋白市场需求旺盛，通用类重组蛋白销售占比明显上升；发

行人通用类重组蛋白毛利率高于非通用蛋白，主要系非通用蛋白生产当期的成本

均结转至营业成本所致，具有合理性； 

3、报告期内，非新冠病毒基因产品销售数量较为稳定，基因产品价格逐年

上升，主要系报告期内促销活动逐步减少以及 2020 年 1-9 月新冠病毒相关基因产

品价格较高所致，具有合理性； 

4、2020 年 1-9 月向发行人采购新冠病毒相关产品的前十大客户与发行人及

其控股股东、实际控制人、董监高不存在关联关系。 
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问题六 

申报材料显示，发行人申请豁免披露 2020 年 1-9 月前两大客户名称信息。 

请发行人补充披露申请豁免披露的原因及依据。 

请保荐人、申报会计师详细说明对上述客户的具体核查情况，是否存在核查

受限情况，并就客户和相应销售收入的真实性发表明确意见，保荐人及申报会计

师相关内核或质控部门说明对相关核查工作履行的质量把关工作及相关结论。 

答复： 

一、发行人补充披露 

发行人已在招股说明书之“第六节业务和技术”之“三、发行人销售情况和主要

客户”之“（二）报告期内主要客户”之“1、报告期内前五大客户情况”中补充披露如

下内容： 

“ 

发行人客户客户 A 、客户 B 均为境外上市公司，客户 A 2020 财年

（2019.10.1-2020.9.30）收入171.17亿美元、客户B 2019年度收入为5.35亿美元。发

行人与其签订的业务合同包含保密条款，客户A相关协议具体约定为“卖方不得在

未获得买方明确书面同意时，披露或传播卖方向买方供应或已签署合同供应货

物的信息，且除非为履行本订单所必须，卖方不得向任何人披露与本合同相关

的任何信息”，客户B相关协议具体约定为“未经买方事先书面同意，卖方不得向

他人（包括买方的客户，除非买方另有书面指示）公布或以其它方式披露与采

购订单有关的任何信息，包括订单存在的事实、订单的条款、价格、数量、规

范、交货时间或与卖方业务或运营有关的任何其他事项”。经与上述客户沟通协

商，其不同意披露其向发行人采购产品的相关信息。基于尊重客户要求，保护

其商业秘密，以及遵守发行人签订的商业合同保密条款等考量，发行人依据《公

开发行证券的公司信息披露内容与格式准则第28号——创业板公司招股说明书

（2020年修订）》第九条“发行人有充分依据证明本准则要求披露的某些信息涉及

国家秘密、商业秘密及其他因披露可能导致其违反国家有关保密法律法规规定

或严重损害公司利益的，发行人可申请豁免按本准则披露”申请豁免披露客户名

称。 
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”  

二、请保荐人、申报会计师详细说明对上述客户的具体核查情况，是否存在

核查受限情况，并就客户和相应销售收入的真实性发表明确意见，保荐人及申报

会计师相关内核或质控部门说明对相关核查工作履行的质量把关工作及相关结

论 

（一）核查程序 

申报会计师主要执行了以下核查程序： 

1、收入确认真实性核查：获取并检查了 2020 年 1-9 月上述客户的合同、订

单、出库单、快递单、报关单等收入确认支持性单据，核查比例如下表所示： 

单位：万元 

客户名称 收入金额 核查金额 核查比例 是否存在异常 

客户 A-1 10,131.53 10,131.53 100.00% 否 

客户 A-2 27,863.64 27,851.69 99.96% 否 

客户 B 12,819.10 10,836.91 84.54% 否 

2、交易及往来款函证： 

单位：万美元 

客户名称 交易发函金额 交易回函金额 差异 差异原因 

客户 A-1 1,482.56 1,482.56 - / 

客户 A-2 4,030.87 3,858.37 172.50 注 

客户 B 1,862.34 1,862.34 - / 

（续上表） 

客户名称 科目名称 往来发函金额 往来回函金额 差异 差异原因 

客户 A-1 应收账款 1,013.53 1,013.53 - / 

客户 A-2 应收账款 2,806.30 2,633.80 172.50 注 1 

客户 B 应收账款 169.73 169.73 - / 

注：客户 A-2 交易回函金额差异为 172.50 万美元，系 2020 年 9月 27日公司对其销售一批 172.50

万美元的单克隆抗体试剂，客户未在 2020 年 9 月份入账所致，已检查该笔订单对应的订单、

报关单及发票，该笔交易无异常，截至 2020 年 12 月 25 日，上述款项已全部回款； 

3、客户访谈：受疫情影响，对上述客户均采用视频、邮件的方式进行了访

谈，确认相关交易真实准确、上述客户与发行人不存在关联关系； 
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4、回款情况检查：通过银行流水与序时账双向核查的方式，检查了报告期

内上述客户的回款情况及期后回款情况，截至 2020 年 12 月 25 日，上述客户于

2020 年 9 月末应收账款已全部回收。 

申报会计师相关质控部门执行了如下复核工作： 

1、获取并检查项目组收入底稿抽样情况及新增客户清单，复核项目组对收

入真实性核查情况是否达到质量控制规定的核查比例、相关附件是否完整真实，

关注新增客户的收入核查情况； 

2、获取律师工作报告，复核主要客户及新增客户是否与发行人存在关联关

系； 

3、获取并检查项目组的函证情况统计表，获取并检查主要客户的回函，复

核回函统计是否真实准确，对回函不符的客户，询问项目组回函不符的原因，复

核项目组核查差异原因及其合理性的底稿，复核替代性测试程序执行情况是否完

整合理； 

4、获取并检查项目组的走访情况统计表，获取走访回收的访谈问卷、交易

内容等资料，询问项目组对主要及新增客户走访情况及执行的走访程序的具体情

况； 

5、获取并检查项目组编制的银行流水核查记录，复核大客户回款金额的真

实性。 

（二）核查结论 

经核查，申报会计师认为： 

在对上述客户进行报告期内收入、回款等情况核查时，发行人允许申报会计

师不受限制的接触上述客户的必要资料，不存在核查受限情况。上述客户与发行

人不存在关联关系，相关销售收入及回款真实准确。 

经复核，申报会计师相质控部门认为： 

报告期内，项目组对上述客户的核查情况真实合理，相关底稿真实完整，在

核查过程中项目组可以不受限制的接触核查所必需的所有资料，核查程序符合质

量控制相关规定。 
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问题七 

审核问询回复显示： 

（1）发行人选取了无机盐 A、氨基酸 A、氨基酸 B、氨基酸 C、氨基酸 D 五

个产品来论述国产试剂替代进口试剂的结论，但从发行人提供的数据来看，这五

个产品的采购金额较小，占采购总额的比例较低，不具有代表性。 

（2）报告期内，发行人采购的部分试剂产品和原材料与三方报价出现 

15%-25%左右的差价，主要系发行人与供应商建立了长期良好的合作关系，供应

商给与发行人较为稳定的折扣所致。 

请发行人： 

（1）结合更多的采购种类，补充披露进口生化试剂、国产生化试剂的采购

数量、单价、金额及比重； 

（2）补充披露发行人与相关供应商的采购价格折扣条款内容，相关供应商

与发行人及其控股股东、实际控制人、董监高是否存在关联关系。 

请保荐人、申报会计师发表明确意见，说明与相关供应商就采购内容和价格

的访谈情况，包括访谈时间、形式、对象、结论等，并就发行人采购价格的公允

性发表明确意见。 

答复： 

一、结合更多的采购种类，补充披露进口生化试剂、国产生化试剂的采购数

量、单价、金额及比重 

发行人已经在招股说明书之“第六节业务和技术”之“四、发行人采购情况和主

要供应商”之“（一）主要原材料试剂、能源采购情况”之“2、主要原材料试剂及服

务的采购数量、金额及占比情况”补充披露如下： 

“ 

报告期内，发行人生化试剂采购金额分别为779.20万元、756.21万元、657.84

万元及1,366.13万元。其中，国产试剂和进口试剂的金额及比重情况如下： 

单位：万元 

项目 2020 年 1-9 月 2019 年度 
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金额 占比 金额 占比 

国产 351.38 25.72% 129.12 19.63% 

进口 1,014.75 74.28% 528.72 80.37% 

合计 1,366.13 100.00% 657.84 100.00% 

项目 
2018 年度 2017 年度 

金额 占比 金额 占比 

国产 140.94 18.64% 105.42 13.53% 

进口 615.26 81.36% 673.78 86.47% 

合计 756.21 100.00% 779.20 100.00% 

2017-2019 年生化试剂采购金额逐年下降尤其是 2019 年下降 98.37 万元，降幅

较大，主要原因为：（1）发行人逐步使用部分国产试剂替代进口试剂，导致 2019

年试剂采购金额下降 58.71 万元。随着国内医药行业的不断发展，部分国产生化

试剂的品质已达到了较高水平，相较于境外供应商，国产生化试剂产品品质、产

品价格、运输时效具有比较优势，发行人通过审慎调研、试用后确定采购部分国

产生化试剂逐步替代部分进口生化试剂，采购单价降低；（2）发行人于 2018 年

采购了较多数量的同一批次生化试剂，以保证原材料质量一致性，导致 2019 年

生化试剂采购金额下降 34.33 万元。 

发行人采购的生化试剂产品种类、规格众多，报告期各期生化试剂采购种类、

平均采购金额和集中度情况如下： 

项目 2020 年 1-9 月 2019 年 2018 年 2017 年 

平均采购金额（元） 18,765.58 7,596.294 8,237.548 10,041.27 

当期采购种类（种） 728 866 776 776 

报告期内，发行人生化试剂采购品类较为分散。同时采购国产和进口产品的

试剂种类共18种，报告期各期，发行人采购这些生化试剂的种类和金额情况如下： 

单位：种、万元 

项目 
2020 年 1-9 月 2019 年 

采购种类 采购金额 金额占比 采购种类 采购金额 金额占比 

国产 18 59.70 77.37% 17 30.76 98.11% 

进口 2 17.46 22.63% 5 0.59 1.89% 

合计 - 77.16 100.00% - 31.35 100.00% 

项目 2018 年 2017 年 
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采购种类 采购金额 金额占比 采购种类 采购金额 金额占比 

国产 18 28.46  31.60% 17 16.39 15.77% 

进口 16 61.60  68.40% 12 87.54 84.23% 

合计 - 90.06  100.00% - 103.93 100.00% 

由上表可知，2017-2019年，发行人进口试剂采购金额逐年下降，国产试剂采

购金额逐年上升，进口替代因素导致2019年采购金额下降58.71万元。 

其中部分代表性生化试剂国产和进口品类的采购数量、单价、金额、占比情

况如下： 

单位：kg；元/kg 

项目 
2020 年 1-9 月 2019 年 2018 年 2017 年 

数量 单价 数量 单价 数量 单价 数量 单价 

胎牛

血清 A 

国产 75.00 1,584.80 102.00 1,524.34 43.00 1,468.29 - - 

进口 33.00 5,221.24 - - 2.00 5,344.83 20.00 3,247.86 

无机

盐 A 

国产 150.00 82.60 75.00 75.22 100.00 61.21 50.00 64.10 

进口 - - - - 17.00 1,886.44 55.00 2,247.95 

氨基

酸 A 

国产 100.00 230.09 50.00 256.64 125.00 223.75 25.00 196.58 

进口 - - - - 27.10 2,652.89 20.00 5,481.14 

氨基

酸 B 

国产 25.00 132.74 25.00 112.07 - - - - 

进口 - - - - 11.00 3,023.91 5.00 6,076.00 

氨基

酸 C 

国产 100.00 318.58 25.00 230.09 50.00 241.38 25.00 239.32 

进口 - - - - 28.00 2,052.51 15.00 6,142.78 

注：胎牛血清规格为 500mL/瓶，单价为每瓶价格 

报告期内，发行人生产过程中在保证产品质量的基础上，对部分生化试剂逐

步使用国产产品对进口产品进行替换，这些生化试剂品种国产采购的数量和金额

占比明显上升，降低了发行人的原材料成本。2017 年至 2019 年，发行人同类生

化试剂采购中，进口产品占比逐年下降，国产产品占比逐年上升。2020 年 1-9 月，

进口试剂采购占比高于 2019 年，主要系公司新冠病毒相关生物试剂产品的需求

大幅提升，导致公司的生化试剂采购需求大幅上升，在供货及时性的要求下，发

行人国产、进口试剂的采购金额同步上升，但进口试剂的采购占比仍小于 2017

年和 2018 年。 

公司为保证原材料质量的一致性，部分试剂于 2018 年采购金额较大，期末
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结存较多，故 2019 年度采购金额较少，较 2018 年下降 34.33 万元，具体情况如

下： 

单位：g;万元 

项目 

2020 年 1-9 月 2019 年 

采购 

数量 

采购 

金额 

领用 

数量 

期末库

存数量 

采购 

数量 

采购 

金额 

领用 

数量 

期末库

存数量 

营养素 A - - 110.00 - - - 450.00 110.00 

人全铁转铁蛋白 - - 6.00 - 7.00 4.14 21.00 6.00 

维生素 B12 388.00 10.99 88.00 300.00 - - 412.50 - 

合计 388.00 10.99 204.00 300.00 7.00 4.14 883.50 116.00 

项目 

2018 年 2017 年 

采购 

数量 

采购 

金额 

领用 

数量 

期末库

存数量 

采购 

数量 

采购 

金额 

领用 

数量 

期末库

存数量 

营养素 A 625.00 9.99 75.00 560.00 55.00 0.73 45.00 10.00 

人全铁转铁蛋白 35.20 16.08 15.20 20.00 2.00 1.09 2.00 - 

维生素 B12 450.00 12.40 57.50 412.50 50.00 3.33 30.00 20.00 

合计 1110.20 38.47 147.70 992.50 107.00 5.15 77.00 30.00 

报告期内，为降低原料批间差异对产品质量的影响，同时降低采购成本，发

行人于2018年集中采购部分生化试剂，并于当年及2019年逐渐使用。 

报告期内，发行人采购的生化试剂种类较多，其中采购金额相对较大的国产

生化试剂价格、数量以及市场第三方价格情况如下： 

试剂名称 规格 价格类别 
2020 年 

1-9 月 
2019 年 2018 年 2017 年 

胎牛血清 A 500mL/瓶 

采购金额

（万元） 
70.85 17.46 4.35 - 

占国产生化

试剂的比重 
20.16% 13.52% 3.08% - 

采购数量 401 97 22 - 

采购单价

（元） 
1,766.75 1,800.00 1,975.00 - 

第三方价格 1,800.00 1,800.00 1,800.00 - 

相差比例 1.85% 0 -9.72% - 

胎牛血清 B 500mL/瓶 

采购金额

（万元） 
10.44 30.06 10.80 - 

占国产生化

试剂的比重 
2.97% 23.28% 7.66% - 

采购数量 58 167 60 - 
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试剂名称 规格 价格类别 
2020 年 

1-9 月 
2019 年 2018 年 2017 年 

采购单价

（元） 
1,800.00 1,800.00 1,800.00 - 

第三方价格 1,766.75 1,800.00 1,975.00 - 

相差比例 -1.88% 0 8.86% - 

检测试剂 A 
0.1ml，10

支/盒 

采购金额

（万元） 
8.80 13.20 8.80 6.50 

占国产生化

试剂的比重 
2.50% 10.22% 6.24% 6.17% 

采购数量 1,600 2,400 1,600 1,300 

采购单价

（元） 
55 55 55 50 

第三方价格 70 70 68 68 

相差比例 21.43% 21.43% 19.12% 26.47% 

胎牛血清 C 
1,000ml/

瓶 

采购金额

（万元） 
31.25 - - - 

占国产生化

试剂的比重 
8.89% - - - 

采购数量 250 - - - 

采购单价

（元） 
1,250.00 - - - 

第三方价格 1,250.00 - - - 

相差比例 0 - - - 

试剂盒 A 份 

采购金额

（万元） 
3.00 8.10 4.65 15.75 

占国产生化

试剂的比重 
0.85% 6.27% 3.30% 14.94% 

采购数量 30 84 33 111 

采购单价

（元） 
1,000.00 964.29 1,409.01 1,418.92 

第三方价格 1,080.00 1,090.00 1,580.00 1,600.00 

相差比例 7.41% 11.53% 10.82% 11.32% 

报告期内，发行人采购金额较大的进口生化试剂价格、数量以及市场第三方

价格情况如下： 

试剂名称 规格 价格类别 
2020 年 

1-9 月 
2019 年 2018 年 2017 年 

GLUTAMAX
(TM) 

1 kg/瓶 

采购金额

（万元） 
41.86 34.18 51.29 34.49 

占进口生化

试剂的比重 
4.12% 6.47% 8.34% 5.12% 

采购数量 60 49 75 50 



 

2-19 

试剂名称 规格 价格类别 
2020 年 

1-9 月 
2019 年 2018 年 2017 年 

采购单价

（元） 
6,976.00 6,976.00 6,839.00 6,898.00 

第三方价格 - 7,890.00 7,680.00 7,350.00 

相差比例 - 11.58% 10.95% 6.15% 

HYPEP 
1510 

11.34 

kg/桶 

采购金额

（万元） 
168.85 29.29 23.43 22.23 

占进口生化

试剂的比重 
16.64% 5.54% 3.81% 3.30% 

采购数量 139 25 20 20 

采购单价

（元） 
12,147.41 11,716.49 11,716.49 11,113.20 

第三方价格 - 12,655.55 12,536.64 11,891.10 

相差比例 - 7.42% 6.54% 6.54% 

Difco TC 
Yeastolate 

UF 

10 kg/

桶 

采购金额

（万元） 
21.41 27.59 26.20 20.03 

占进口生化

试剂的比重 
2.11% 5.22% 4.26% 2.97% 

采购数量 15 20 20 15 

采购单价

（元） 
14,275.00 13,795.00 13,102.00 13,350.00 

第三方价格 - 16,994.00 16,139.80 14,672.70 

相差比例 - 18.82% 18.82% 9.01% 

PCR 酶 
1,000 u/

包 

采购金额

（万元） 
30.28 13.11 8.17 15.12 

占进口生化

试剂的比重 
2.98% 2.48% 1.33% 2.24% 

采购数量 56 26 16 30 

采购单价

（元） 
5,407.00 5,040.85 5,107.88 5,040.00 

第三方价格 5,200.00 7,065.00 7,056.00 7,056.00 

相差比例 -3.98% 28.65% 27.61% 28.57% 

胎牛血清
D 

500ml/

瓶 

采购金额

（万元） 
46.02 12.39 1.24 - 

占进口生化

试剂的比重 
4.54% 2.34% 0.20% - 

采购数量 78 21 2 - 

采购单价

（元） 
5,900.00 5,900.00 6,200.00 - 

第三方价格 6,300.00 6,300.00 6,300.00 - 

相差比例 6.35% 6.35% 1.59% - 

发行人采用询价、议价的方式与供应商确定采购价格，由于合作关系良好
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以及长期合作协议约定固定折扣等原因，发行人大部分原材料采购价格与其他

参与报价的供应商报价存在一定差异，但差异比例较小。部分试剂产品如国产生

化试剂检测试剂A、进口生化试剂Difco TC Yeastolate UF及PCR酶与三方报价出现

15%-25%以上的差价，主要系发行人在多年的经营过程中，与供应商建立了长期

良好的合作关系，供应商给与发行人较为稳定的折扣所致。发行人采购价格系通

过市场化定价机制确定，价格公允，具有合理性。 

” 

二、补充披露发行人与相关供应商的采购价格折扣条款内容，相关供应商与

发行人及其控股股东、实际控制人、董监高是否存在关联关系。 

发行人已经在招股说明书“第六节 业务和技术”之“四、发行人采购情况和主

要供应商”之“（一）主要原材料试剂、能源采购情况”补充披露如下： 

“ 

1、主要原材料试剂采购价格 

报告期内，义翘科技采购原材料以生物化学试剂和实验耗材为主，由于公司

产品种类较多，原材料的种类数量较多，各期采购种类均在上千种，整体较为分

散。报告期内，发行人采购生化试剂和实验耗材的种类数、平均采购金额情况

如下： 

项目 2020 年 1-9 月 2019 年 2018 年 2017 年 

平均采购金额（元） 16,845.86 8,763.55 9,424.21 9,710.29 

当期采购种类（种） 1,331 1,452 1,451 1,284 

市场上绝大部分种类的生化试剂、耗材的供应商均较多，市场竞争较为充

分。由于采购的试剂、耗材种类较多，经销商众多，发行人一般在需求部门确

定需要采购的试剂耗材种类、数量后，向多家供应商询价，经过比价和议价，

最后综合考虑往年价格、供货速度、服务质量等因素后选择供应商，价格均通

过市场化机制形成。 

选取报告期内采购金额相对较大且较为持续的试剂、耗材单价及市场第三方

价格情况如下： 
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原料名称 种类 规格 价格类别 
2020 年 

1-9 月 
2019 年 2018 年 2017 年 

GLUTAMA
X(TM) 

试剂 1 kg/瓶 

采购金额

（万元） 
41.86 34.18 51.29 34.49 

占比 1.87% 2.70% 4.03% 2.76% 

采购价格

（元） 
6,976.00 6,976.00 6,839.00 6,898.00 

三方报价 N/A 7,890.00 7,680.00 7,350.00 

相差比例 N/A 11.58% 10.95% 6.15% 

Vivaspin20
30kMWCO

（超滤管

VS2022） 

耗材 
48 个/

包 

采购金额

（万元） 
32.42 18.28 31.16 15.57 

占比 1.45% 1.44% 2.45% 1.25% 

采购价格

（元） 
2,729.71 2,623.00 2,623.00 2,728.79 

三方报价 N/A 3,175.80 2,860.80 2,860.80 

相差比例 N/A 17.41% 8.31% 4.61% 

1,000 mL 
Media 
Bottle 

Graduated 
Square 

耗材 
24 个/

箱 

采购金额

（万元） 
34.52 43.43 76.18 52.29 

占比 1.54% 3.43% 5.98% 4.19% 

采购价格

（元） 
257.00 248.26 251.00 244.80 

三方报价 268.00 270.00 272.00 273.00 

相差比例 4.10% 8.05% 7.72% 10.33% 

HYPEP 
1510 

试剂 
11.34 

kg/桶 

采购金额

（万元） 
168.85 29.29 23.43 22.23 

金额占比 7.53% 2.32% 1.84% 1.78% 

采购价格

（元） 
12,147.41 11,716.49 11,716.49 11,113.20 

三方报价 12,982.30 12,655.55 12,536.64 11,891.10 

相差比例 6.43% 7.42% 6.54% 6.54% 

Difco TC 
Yeastolate 

UF 
试剂 

10 kg/

桶 

采购金额

（万元） 
21.41 27.59 26.20 20.03 

金额占比 0.95% 2.18% 2.06% 1.60% 

采购价格

（元） 
14,275.00 13,795.00 13,102.00 13,350.00 

三方报价 N/A 16,994.00 16,139.80 14,672.70 

相差比例 N/A 18.82% 18.82% 9.01% 

小囊式滤

器 
耗材 5 个/盒 

采购金额

（万元） 
5.93 29.23 29.01 34.77 

金额占比 0.26% 2.31% 2.28% 2.79% 

采购价格

（元） 
1,637.00 1,637.00 1,647.54 1,652.00 
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原料名称 种类 规格 价格类别 
2020 年 

1-9 月 
2019 年 2018 年 2017 年 

三方报价 1,975.00 1,975.00 1,975.00 1,975.00 

相差比例 17.11% 17.11% 16.58% 16.35% 

注：1、由于生化试剂、耗材种类和规格繁多，供应商对其他客户提供的原材料、试剂及设

备报价属于商业机密，公司难以获取相关报价单对价格公允性进行对比，因此选取公司向其

他供应商的询价结果进行对比; 

 2、表中占比数据为该种试剂或耗材采购金额占发行人当年试剂和耗材总采购金额的比

重； 

 3、相差比例=（三方报价-采购价格）/三方报价。 

报告期内，发行人采购部门在针对主要原材料进行询价、议价后，选取了各

方报价中价格较低的渠道，因此原材料采购价格与其他第三方报价均有一定的差

异，但相差比例整体较小。报告期内，部分原材料如 Vivaspin2030kMWCO（超滤

管 VS2022）、Difco TC Yeastolate UF 及小囊式滤器在部分年度与三方报价出现

15%-20%的差价，主要系发行人常年采购量较大，与相关供应商建立了长期良好

的合作关系，供应商给与发行人较为稳定的折扣所致。发行人采购价格系通过市

场化定价机制确定，价格公允，具有合理性。 

具体而言，发行人与Vivaspin2030kMWCO（超滤管VS2022）供应商于年度合

同中约定主要品牌产品价格折扣，并约定如遇特价按特价处理，大包装另外询

价；协议中未明确扣的产品以每批次询价回复为准；报告期内Vivaspin2030kMWCO

（超滤管VS2022）价格折扣均为6.1折，采购价格较稳定，因而三方报价上涨时

差价范围相应扩大。发行人与Difco TC Yeastolate UF供应商于《2018-2019年年度采

购协议》、《2020年度采购协议》约定了主要品牌产品价格折扣，协议中未明确折

扣的产品以每批次询价回复为准；2018-2020年度Difco TC Yeastolate UF价格折扣均

为7折，采购价格较稳定，因而三方报价上涨时差价范围相应扩大。发行人与小

囊式滤器供应商未签订年度合同，采购价格均为每次协商确定，发行人经询价

议价选取了供货价格较低的供应商，因此平均采购单价较低。 

…… 

2、主要原材料试剂及服务的采购数量、金额及占比情况 

…… 

报告期内，发行人采购的生化试剂种类较多，其中采购金额相对较大的国产

生化试剂价格、数量以及市场第三方价格情况如下： 
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试剂名称 规格 价格类别 
2020 年 

1-9 月 
2019 年 2018 年 2017 年 

胎牛血清 A 500mL/瓶 

采购金额

（万元） 
70.85 17.46 4.35 - 

占国产生化

试剂的比重 
20.16% 13.52% 3.08% - 

采购数量 401 97 22 - 

采购单价

（元） 
1,766.75 1,800.00 1,975.00 - 

第三方价格 1,800.00 1,800.00 1,800.00 - 

相差比例 1.85% 0 -9.72% - 

胎牛血清 B 500mL/瓶 

采购金额

（万元） 
10.44 30.06 10.80 - 

占国产生化

试剂的比重 
2.97% 23.28% 7.66% - 

采购数量 58 167 60 - 

采购单价

（元） 
1,800.00 1,800.00 1,800.00 - 

第三方价格 1,766.75 1,800.00 1,975.00 - 

相差比例 -1.88% 0 8.86% - 

检测试剂 A 
0.1ml，10

支/盒 

采购金额

（万元） 
8.80 13.20 8.80 6.50 

占国产生化

试剂的比重 
2.50% 10.22% 6.24% 6.17% 

采购数量 1,600 2,400 1,600 1,300 

采购单价

（元） 
55 55 55 50 

第三方价格 70 70 68 68 

相差比例 21.43% 21.43% 19.12% 26.47% 

胎牛血清 C 
1,000ml/

瓶 

采购金额

（万元） 
31.25 - - - 

占国产生化

试剂的比重 
8.89% - - - 

采购数量 250 - - - 

采购单价

（元） 
1,250.00 - - - 

第三方价格 1,250.00 - - - 

相差比例 0 - - - 

试剂盒 A 份 

采购金额

（万元） 
3.00 8.10 4.65 15.75 

占国产生化

试剂的比重 
0.85% 6.27% 3.30% 14.94% 

采购数量 30 84 33 111 
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试剂名称 规格 价格类别 
2020 年 

1-9 月 
2019 年 2018 年 2017 年 

采购单价

（元） 
1,000.00 964.29 1,409.01 1,418.92 

第三方价格 1,080.00 1,090.00 1,580.00 1,600.00 

相差比例 7.41% 11.53% 10.82% 11.32% 

报告期内，发行人采购金额较大的进口生化试剂价格、数量以及市场第三方

价格情况如下： 

试剂名称 规格 价格类别 
2020 年 

1-9 月 
2019 年 2018 年 2017 年 

GLUTAMAX
(TM) 

1 kg/瓶 

采购金额

（万元） 
41.86 34.18 51.29 34.49 

占进口生化

试剂的比重 
4.12% 6.47% 8.34% 5.12% 

采购数量 60 49 75 50 

采购单价

（元） 
6,976.00 6,976.00 6,839.00 6,898.00 

第三方价格 - 7,890.00 7,680.00 7,350.00 

相差比例 - 11.58% 10.95% 6.15% 

HYPEP 
1510 

11.34 

kg/桶 

采购金额

（万元） 
168.85 29.29 23.43 22.23 

占进口生化

试剂的比重 
16.64% 5.54% 3.81% 3.30% 

采购数量 139 25 20 20 

采购单价

（元） 
12,147.41 11,716.49 11,716.49 11,113.20 

第三方价格 - 12,655.55 12,536.64 11,891.10 

相差比例 - 7.42% 6.54% 6.54% 

Difco TC 
Yeastolate 

UF 

10 kg/

桶 

采购金额

（万元） 
21.41 27.59 26.20 20.03 

占进口生化

试剂的比重 
2.11% 5.22% 4.26% 2.97% 

采购数量 15 20 20 15 

采购单价

（元） 
14,275.00 13,795.00 13,102.00 13,350.00 

第三方价格 - 16,994.00 16,139.80 14,672.70 

相差比例 - 18.82% 18.82% 9.01% 

PCR 酶 
1,000 u/

包 

采购金额

（万元） 
30.28 13.11 8.17 15.12 

占进口生化

试剂的比重 
2.98% 2.48% 1.33% 2.24% 

采购数量 56 26 16 30 



 

2-25 

试剂名称 规格 价格类别 
2020 年 

1-9 月 
2019 年 2018 年 2017 年 

采购单价

（元） 
5,407.00 5,040.85 5,107.88 5,040.00 

第三方价格 5,200.00 7,065.00 7,056.00 7,056.00 

相差比例 -3.98% 28.65% 27.61% 28.57% 

胎牛血清
D 

500ml/

瓶 

采购金额

（万元） 
46.02 12.39 1.24 - 

占进口生化

试剂的比重 
4.54% 2.34% 0.20% - 

采购数量 78 21 2 - 

采购单价

（元） 
5,900.00 5,900.00 6,200.00 - 

第三方价格 6,300.00 6,300.00 6,300.00 - 

相差比例 6.35% 6.35% 1.59% - 

发行人采用询价、议价的方式与供应商确定采购价格，由于合作关系良好

以及长期合作协议约定固定折扣等原因，发行人大部分原材料采购价格与其他

参与报价的供应商报价存在一定差异，但差异比例较小。部分试剂产品如国产生

化试剂检测试剂A、进口生化试剂Difco TC Yeastolate UF及PCR酶与三方报价出现

15%-25%以上的差价，主要系发行人在多年的经营过程中，与供应商建立了长期

良好的合作关系，供应商给与发行人较为稳定的折扣所致。发行人采购价格系通

过市场化定价机制确定，价格公允，具有合理性。 

具体而言，发行人与检测试剂A供应商未签订年度合同，采购价格均为每次

协商确定，发行人经询价议价选取了供货价格较低的供应商，因此平均采购单

价较低。发行人与Difco TC Yeastolate UF供应商于《2018-2019年年度采购协议》、

《2020年度采购协议》约定了主要品牌产品价格折扣，协议中未明确折扣的产品

以每批次询价回复为准；2018-2020年度Difco TC Yeastolate UF价格折扣均为7折，

采购价格较稳定，因而三方报价上涨时差价范围相应扩大。发行人与PCR酶供应

商于2017年度《合作协议》中根据采购量约定价格折扣，具体为“a)单个产品订货

数量1-9，优惠为所定包装目录价格的80%；b)单个产品订货数量10-99，优惠为所

定包装目录价格的75%；c)单个产品订货数量大于100，优惠为所定包装目录价格

的70%；d)工业包装订货另询”，并约定如遇产品促销活动，促销价格低于协议价

格时，则按较低的价格执行；于2018-2020年度协议中，双方直接约定主要采购品

牌产品价格折扣；报告期内发行人对PCR酶单次采购量较大，适用折扣较稳定，
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基本为7.5折，因而2017-2019年度与三方报价存在稳定价差，2020年度三方价格降

低，差价范围缩小。 

报告期内，发行人部分原材料采购价格较三方报价差异较大，主要系发行

人常年采购量较大，与相关供应商建立了长期良好的合作关系，供应商给与发

行人较为稳定的折扣所致。发行人采购价格系通过市场化定价机制确定，价格

公允，具有合理性。上述涉及发行人采购价格与三方价格差异较大的供应商与

发行人及其控股股东、实际控制人、董监高不存在关联关系。 

” 

三、请保荐人、申报会计师发表明确意见，说明与相关供应商就采购内容和

价格的访谈情况，包括访谈时间、形式、对象、结论等，并就发行人采购价格的

公允性发表明确意见 

（一）说明与相关供应商就采购内容和价格的访谈情况，包括访谈时间、

形式、对象、结论等 

1、针对供应商访谈，选取报告期内采购金额前二十大的供应商作为访谈对

象；对重要供应商均进行现场走访，询问供应商与公司的合作背景、定价方式、

交易情况及结算方式等，询问供应商是否与公司、实际控制人和控股股东存在关

联关系、利益输送或其他利益安排情况，取得主要无关联关系供应商出具的与公

司股东不存在关联关系的声明或承诺函。 

报告期内，供应商走访具体情况如下： 

单位：万元 

采购走访汇总 2020 年 1-9 月 2019 年度 2018 年度 2017 年度 

走访金额 2,889.77 4,415.33 1,602.59 1,592.09 

采购总额 4,518.72 6,633.27 3,079.90 3,134.79 

走访比例 63.95% 66.56% 52.03% 50.79% 

其中申报会计师对报告期各期前五大物料、设备供应商访谈情况如下： 

序号 供应商名称 访谈时间 访谈形式 访谈对象 主要采购内容 

1 
中国科学器材有限公

司 

2020年 5月 11

日 
现场访谈 业务经理 

1、SP Sepharose Fast Flow、GE 填料

Chelating Sepharose FF 等 17 种试

剂； 

2、XK 50/100 column 等 5 种耗材； 
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3、液相色谱系统等 4 种设备 

2 赛默飞 
2020 年 5 月

7-8 日 
现场访谈 销售经理 

1 、 RNaseOUT™ Recombinant 

Ribonuclease Inhibitor 、

GLUTAMAX(TM)等 200 余种试剂； 

2、1000 mL 培养基无菌分装用一

次性塑料瓶、反应器袋子等 32 种

耗材； 

3、250L 一次性生物反应器和控制

器等 11 种设备； 

4、技术服务 

3 
西格玛奥德里奇（上

海）贸易有限公司 

2020 年 5 月 8

日 
现场访谈 销售经理 

1、D-Biotin、叶酸、3,3,5,5-四甲基

联苯胺二盐酸、HEPES 等近 400

种试剂； 

2、细胞培养板等 22 种耗材 

4 
连云港百仑生化科技

有限公司 

2020 年 11 月

10 日 
现场访谈 

北京办事处

副总经理 

1、缓冲液等 2 种试剂； 

2、Ph 电极等 20 种耗材； 

3、动物细胞生物反应器等 8 种设

备 

5 
北京中源合聚生物科

技有限公司 

2020 年 5 月 7

日 
现场访谈 

生命科学部

经理 

1、Difco TC Yeastolate UF、胎牛血

清（FBS）等 100 余种试剂； 

2、生物反应器用袋子等 32 种耗

材； 

3、生物反应器及相关控制系统等

8 种设备 

6 

通用电气医疗系统贸

易发展（上海）有限

公司 

2020年 5月 12

日 
现场访谈 销售专员 

1、大分子相互作用仪等 7 种设备； 

2、凝胶过滤层析填料等 5 种试剂 

7 
北京赛泰克生物科技

有限公司 

2020 年 5 月 8

日 
现场访谈 经理 

1、Benzonase®  ELISA kit II 等百余种

试剂； 

2、移液管、离心管、锥形瓶等近

200 种耗材； 

3、全自动切向流超滤装置等 6 种

设备 

8 
广州市艾贝泰制药设

备科技有限公司 

2020年 5月 12

日 
现场访谈 销售助理 1、生物反应器 2 种设备 

9 
北京经科宏达生物技

术有限公司 

2020 年 5 月 9

日 
现场访谈 销售经理 

1、海藻糖等 51 种试剂； 

2、超滤管、无菌针头滤器、移液

管等百余种耗材 

10 
北京顺东养殖有限公

司 

2020 年 5 月 8

日 
现场访谈 管理负责人 1、实验动物测试化验等 

11 
北京中升德尔科技有

限公司 

2020年 5月 13

日 
现场访谈 销售业务员 1、通风柜等 2 种实验室设施 

注：赛默飞集团包括赛默飞世尔生物化学制品（北京）有限公司、英潍捷基（上海）贸易有

限公司、赛默飞世尔科技（中国）有限公司及飞世尔实验器材（上海）有限公司 

报告期各期，发行人采购试剂、耗材种类千余种，部分试剂产品和原材料与

三方报价出现 15%-25%左右的差价，经访谈，发行人与相关供应商通过年度框架

协议、订单询价等方式确定采购价格，部分产品由于采购折扣稳定、采购量较大

等原因与第三方询价结果价差较大，符合市场化定价机制，价格公允； 
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2、对主要供应商采购金额及期末余额进行函证；核查比例具体如下： 

单位：万元 

项目 2020 年 1-9 月 2019 年度 2018 年度 2017 年度 

采购金额 4,518.72 6,633.27 3,079.90 3,134.79 

发函比例 74.63% 75.11% 63.97% 72.29% 

回函比例 66.61% 72.68% 61.96% 71.36% 

注：回函比例=回函金额/采购金额 

3、访谈发行人管理层及相关业务部门负责人，了解发行人采购政策、供应

商管理及报告期内采购价格变动原因； 

4、了解、测试并评价发行人与采购相关的内部控制，复核相关内部控制设

计是否合理并得到有效执行； 

5、获取报告期内发行人采购明细账，复核报告期内主要供应商变动情况； 

6、获取并检查报告期内发行人采购合同，查阅采购内容、采购金额、付款

条件等信息并与企业账务处理核对，检查主要原材料采购的入库单、发票及付款

单等原始单据； 

7、了解发行人行业生产经营特点，结合发行人生产规模对投入产出情况进

行分析； 

8、对报告期内主要试剂、耗材的采购单价与市场公允价格进行比较，并对

差异情况进行合理性分析； 

9、获取报告期内发行人签订的重要采购合同，查阅合同条款以判断发行人

财务核算是否恰当； 

10、抽查发行人新增设备类采购相关订单、验收单、发票和记账凭证等； 

11、查询发行人供应商工商登记信息并了解主要供应商经营所在地、成立时

间、主营业务等相关信息。 

（二）就发行人采购价格的公允性发表明确意见 

申报会计师执行了以下程序： 

1、查阅发行人与以上原材料供应商签订的合同、所下订单，以及向其他供

应商询价获得的报价单； 
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2、与相关供应商进行访谈，了解与发行人的合作情况、定价情况； 

3、查阅控股股东、实际控制人及董事、监事和高级管理人员的调查表、与

主要供应商不存在关联关系的确认函；走访或访谈主要供应商、于网络公开检索

其基本工商信息，确认其与发行人、控股股东、实际控制人及董事、监事和高级

管理人员不存在关联关系。 

经核查，申报会计师认为：发行人与相关供应商的合作情况良好，双方基于

市场情况和采购量等因素综合定价，由于部分原材料发行人采购量较大、双方合

作关系良好，发行人获得较为优惠的价格，符合行业规律和普遍情况。发行人与

相关供应商不存在关联关系，主要原材料的采购价格公允。 
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问题八 

审核问询回复显示： 

（1）公司高级研发人员主要包括各研发小组负责人及以上职级研发人员，

报告期各期末高级研发人员分别为 25 人、23 人、 23 人及 25 人，各期平均薪

酬分别为 14.72 万、17.01 万、20.49 万、23.83 万，与可比公司水平相近；基础研

发人员分别为 68 人、 72 人、66 人及 81 人，各期平均薪酬分别为 7.07 万、

8.57 万、 9.20 万、9.64 万。但从披露数据看，即便是高级研发人员薪酬仍然低

于同行业可比公司整体研发人员薪酬，特别是 2017-2019 年。 

（2）公司分立前，试剂业务拓展以线上推广和销售为主，市场团队主要以

客服人员为主，市场人员薪酬未与公司业绩直接挂钩；2017 年是发行人分立后独

立发展的第一年，当年沿用了原有的薪酬考核制度，故 2017 年公司销售人员薪

酬较低导致当年销售费用处于较低水平，与同行业可比公司百普赛斯差异较大。 

请发行人： 

（1）结合研发人员的学历水平、入职时间、主要工作内容等，补充披露基

础研发人员薪酬与公司所在地平均工资比较情况，如存在较大差异，请分析原因

及合理性；客观、准确披露发行人研发人员薪酬与同行业可比公司比较情况； 

（2）补充披露报告期内销售人员数量、人均薪酬，分析销售人员薪酬变化

对发行人销售费用率的影响。 

请保荐人、申报会计师发表明确意见，说明与一线员工就薪酬水平的访谈情

况，包括访谈时间、形式、人数、对象、结论等。请保荐人及申报会计师相关内

核或质控部门，说明对项目组就发行人相关成本费用完整性的核查工作履行的质

量把关工作及相关结论。 

答复： 
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一、发行人补充披露 

（一）结合研发人员的学历水平、入职时间、主要工作内容等，补充披露

基础研发人员薪酬与公司所在地平均工资比较情况，如存在较大差异，请分析

原因及合理性；客观、准确披露发行人研发人员薪酬与同行业可比公司比较情

况； 

发行人已在招股说明书之“第八节财务会计信息与管理层分析”之“九、盈利能

力分析”之“（五）期间费用分析”之“3、研发费用分析”之“（5）研发人员职工薪酬

分析”中补充披露如下内容： 

“ 

报告期内，公司基础研发人员薪酬与公司所在地平均工资对比情况如下： 

单位：万元 

项目 

2020 年 1-9 月 2019 年度 2018 年度 2017 年度 

期末 

人数 

平均 

薪酬 

期末 

人数 

平均 

薪酬 

期末 

人数 

平均 

薪酬 

期末 

人数 

平均 

薪酬 

北京地区平均

薪酬 
- - - 10.62 - 9.43 - 10.16 

研发人员 105 14.85 89 13.75 95 12.04 93 11.88 

其中：基础研发

人员 
81 9.64 66 9.20 72 8.57 68 7.07 

1、按学历水平

划分 
        

硕士及以上 12 11.99 5 13.06 8 11.86 10 12.59 

本科 58 7.85 51 8.90 52 8.26 43 6.30 

本科以下 11 8.28 10 8.65 12 7.75 15 5.82 

2、按入职时间

划分 
        

3 年以内 43 6.64 37 7.95 47 7.86 40 6.02 

3-5 年 17 8.65 10 9.33 9 8.70 12 7.73 

5 年以上 21 10.46 19 11.56 16 10.27 16 8.51 

注：1、当地平均薪酬数据来源于北京市人社局，2020 年 1-9 月无官方数据发布； 

 2、员工入职时间包括公司分立前的在职时间。 

报告期内基础研发人员各年平均薪酬略低于北京地区平均薪酬，基础研发

人员的学历水平以本科为主，入职时间三年以内的员工占比较大，其主要工作

内容为按照高级研发人员制定的技术路线和标准的操作规程完成常规实验操
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作，获取实验数据，从而辅助完成技术优化和产品开发。其中2020年本科学历的

基础研发人员平均薪酬略低于本科以下的基础研发人员的平均薪酬，系本科以

下的员工人数较少且入职时间均为五年以上，薪酬水平相对较高所致。 

报告期内，基础研发人员平均薪酬稳步增长，增幅高于北京地区平均薪酬。

公司除为员工提供薪酬外，还为员工提供宿舍、食堂、班车等福利，此外，20.99%

的基础研发人员通过员工持股平台持有公司股份，相关员工福利及股权激励为

公司保持团队稳定、提升人才竞争优势提供了有力保障。 

报告期内，公司与同行业可比上市公司研发人员平均薪酬对比情况如下： 

单位：万元 

证券简称 2020 年 1-9 月 2019 年度 2018 年度 2017 年度 

昭衍新药 未披露 28.70 24.33 18.93 

药石科技 未披露 25.58 25.87 22.94 

百普赛斯 23.32 22.43 24.16 13.70 

可比公司均值 23.32 25.57 24.79 18.52 

义翘科技 14.85 13.75 12.04 11.88 

注：1、平均薪酬=职工薪酬费用/平均人数； 

2、义翘科技平均人数=人员当期工作总时间/当期月数；可比公司平均人数=（期初人数+期

末人数）/2，其中百普赛斯未披露 2020 年初人数，直接采用期末人数计算； 

3、人员当期工作总时间根据员工当期在册月份加总，即各员工离职时间-入职时间； 

4、义翘科技各期末研发人员平均薪酬为调整研发品销售之前的研发人员平均薪酬； 

5、2020 年 1-9 月平均薪酬已年化； 

6、百普赛斯数据为招股书数据，期间为 2017-2020 年 6 月数据； 

7、可比公司未披露研发人员分级及薪酬明细。 

数据来源：上市公司年报、招股说明书 

公司研发人员薪酬低于可比公司，主要系公司研发团队中，除负责确定产品

研发方向和策略的高级研发人员外，基础性操作实验人员较多，整体学历水平以

本科为主，且工作年限较短，薪酬水平相对较低，使得研发人员整体平均薪酬低。 

…… 

同时，公司为建立健全长期发展机制，保持团队稳定（包括研发团队），公

司对核心骨干、忠诚度较高的员工实施了股权激励，其中，研发部员工中，36.79%

员工通过员工持股平台持有公司股份，20.99%基础研发人员通过员工持股平台持

有公司股份，股权激励的实施为公司提升人才竞争优势提供了有力保障。 
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发行人与其他部分一线城市生物科技行业公司研发人员薪酬对比情况如下

表所示： 

单位：万元/人 

证券简称 2020 年 1-9 月 2019 年度 2018 年度 2017 年度 

热景生物 NA 16.32 12.24 10.2 

贝尔生物 NA 12.51 11.06 5.51 

泰坦科技 NA 14.11 10.52 8.72 

可比公司均值 NA 14.31 11.27 7.12 

义翘科技 14.85 13.75 12.04 11.88 

注：1、平均薪酬=职工薪酬费用/平均人数； 

2、义翘科技平均人数=人员当期工作总时间/当期月数；可比公司平均人数=（期初人数+期

末人数）/2； 

3、人员当期工作总时间根据员工当期在册月份加总，即各员工离职时间-入职时间； 

4、义翘科技各期末研发人员平均薪酬为调整研发品销售之前的研发人员平均薪酬； 

5、2020 年 1-9 月平均薪酬已年化； 

6、热景生物为科创板上市公司，注册地为北京，主营体外诊断试剂及仪器；贝尔生物为拟

上市公司，注册地为北京，主营主营体外诊断试剂及仪器；泰坦科技为科创板上市公司，

注册地为上海，主营科研产品及相关配套服务，包括科研试剂、科研仪器及耗材和实验室

建设及科研信息化服务三大产品。 

数据来源：上市公司年报、招股说明书 

2017年度至2019年度，发行人研发人员薪酬水平与部分一线城市生物科技行

业公司较为接近，研发人员薪酬具有合理性。 

” 

（二）补充披露报告期内销售人员数量、人均薪酬，分析销售人员薪酬变

化对发行人销售费用率的影响。 

发行人已在招股说明书之“第八节财务会计信息与管理层分析”之“九、盈利能

力分析”之“（五）期间费用分析”之“1、销售费用分析”之“（1）销售费用构成及变

动”中补充披露如下内容： 

“ 

①职工薪酬 

报告期内，公司销售人员数量、人均薪酬情况如下： 

单位：人、万元 

项目 2020 年 1-9 月 2019 年度 2018 年度 2017 年度 
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项目 2020 年 1-9 月 2019 年度 2018 年度 2017 年度 

销售人员期末人数 81 68 43 37 

其中：境外人数 27 21 9 - 

境内人数 54 47 34 37 

职工薪酬 4,566.82 2,544.16 1,344.60 557.34 

其中：境外 3,386.32 1,164.30 440.21  -    

境内 1,180.51 1,379.86 904.39 557.34 

销售人员平均薪酬 77.08 41.31 29.44 14.57 

其中：平均基础薪酬 28.93 29.19 22.46 12.68 

      平均奖金 48.15 12.12 6.98 1.89 

其中：境外 167.23 70.85 51.42 - 

境外-平均基础薪酬 48.21 50.01 41.64 - 

      境外-平均奖金 119.02 20.84 9.78 - 

境内 30.27 28.97 22.57 14.57 

境内-平均基础薪酬 18.92 19.57 16.09 12.68 

境内-平均奖金 11.35 9.40 6.48 1.89 

销售费用 7,081.19 4,406.98 3,067.27 1,901.86 

其中：销售人员薪酬 4,566.82 2,544.16 1,344.60 557.34 

营业收入  106,853.57   18,082.67   13,922.77   10,136.04  

销售费用率 6.63% 24.37% 22.03% 18.76% 

其中：销售人员薪酬/营业收

入 
4.27% 14.07% 9.66% 5.50% 

其他销售费用 /营业

收入 
2.36% 10.30% 12.37% 13.26% 

注：1、平均薪酬=职工薪酬费用/平均人数； 

2、平均人数=人员当期工作总时间/当期月数； 

3、人员当期工作总时间根据员工当期在册月份加总，即各期员工离职时间-入职时间； 

4、2020 年 1-9 月平均薪酬已年化 

由上表可知，2017-2019年销售人员薪酬占营业收入比例逐年升高，导致销售

费用率逐年增长，扣除销售人员薪酬变化影响，公司其他销售费用占营业收入

比例随着公司经营规模的扩大而稳步下降；2020年1-9月销售费用率大幅下降，主

要系受新冠疫情影响，业务规模大幅增加所致。报告期内公司销售费用率的变

化具有合理性。报告期内，公司销售人员薪酬变化原因如下： 

报告期各期，公司销售费用中销售人员薪酬分别为557.34万元、1,344.60万元、

2,544.16万元、4,566.82万元，占销售费用比例分别为29.31%、43.84%、57.73%和
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64.49%，销售费用中职工薪酬金额及占销售费用比例快速增长，主要系随着公司

业务规模的不断扩大，销售员工数量和平均薪酬增长所致。 

报告期各期，公司销售人员平均薪酬分别为：14.57万元、29.44万元、41.31

万元、77.08万元，2018年度至2020年1-9月较上年增长额分别为14.87万元、11.87

万元和35.77万元（已年化），增长率分别为102.06%、40.32%和86.59%，增长额及

增长率均较大，与发行人所处行业的特殊性、公司业务扩张、销售团队扩大以及

公司的销售奖金政策相关。 

发行人所经营的生物试剂产品种类多样，参数众多，且面对的客户主要为科

研单位及医药研发企业的专业人员，市场开拓需要专业的市场和技术服务人员，

对客户的产品选购、使用及售后过程提供及时和专业的服务，故公司通常聘请具

备较高专业素质、较高学历背景的市场人员，目前，公司各市场区域负责人均是

研究生以上学历，且以博士为主，故薪酬水平相对较高； 

公司销售人员的薪酬由基础薪酬和奖金构成。报告期内，公司不断完善薪酬

福利制度，自2018年开始销售人员奖金与业绩增长挂钩，以更好地激励销售团队。

同时，公司自2018年起开始组建境外销售团队，境外销售人员人数逐步增加，而

该部分人员薪酬水平高于境内人员。上述因素综合导致报告期内销售人员平均

基础薪酬和奖金均呈上升趋势。 

报告期内，公司境外销售人员的基础薪酬水平相对稳定，奖金上升带动平

均薪酬水平上升。2018年度，公司境外销售人员平均基础薪酬及奖金均相对较低，

主要系公司当年开始招聘境外销售人员，相关人员多于年中入职，当期工作时

间未满一年，对应发放的薪酬和奖金为不满一年的金额所致。2019年度，境外销

售团队仍在组建扩充过程中，招聘了部分薪酬较高的人员，且部分2018年入职人

员当期领取全年薪酬，同时当年境外收入增幅较高，达41.88%，因此境外平均基

础薪酬上升8.37万元，涨幅为20.10%，平均奖金上升11.06万元，涨幅为113.09%，

综合导致境外平均薪酬上升19.43万元，涨幅为37.79%，与境外收入的涨幅较为接

近。2020年1-9月，公司新冠病毒相关产品销售大幅增加，境外收入较2019年全年

增长758.54%，境外销售人员平均奖金亦相应增长471.11%；平均基础薪酬较2019

年有所下降，主要系公司已完成境外主要销售团队的组建，当期新招聘人员多

为职级和薪酬相对较低的初级人员所致。 
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报告期内，公司境内销售人员的平均基础薪酬保持约20%的稳步增长，2020

年度有所下降，主要系受新冠疫情影响，发行人享有养老保险和失业保险部分

减免政策所致。境内销售人员平均奖金2018年度上升幅度较大，主要系2018年度

开始公司为更好激励销售团队，对销售人员奖金制度进行了改革，将销售人员

奖金与业绩增长挂钩所致。2020年境内销售人员平均奖金增幅低于同期境内收入

增幅，主要系境内对新冠病毒相关产品适用的奖金计提比例低于非新冠病毒相

关产品所致。 

综上，报告期内公司境内外销售人员薪酬均呈上升趋势，同时境外销售人

员数量增加较多且其薪酬水平高于境内，导致公司销售人员平均薪酬快速上升。 

综上所述，2017-2019年，发行人销售人员数量及及平均薪酬逐年上升，导致

销售费用中的职工薪酬逐年增加，销售费用率也随之上升，2020年1-9月受疫情影

响，收入增长较大，导致销售费用率出现下降，上述变化具有合理性。 

” 

二、请保荐人、申报会计师发表明确意见，说明与一线员工就薪酬水平的访

谈情况，包括访谈时间、形式、人数、对象、结论等。请保荐人及申报会计师相

关内核或质控部门，说明对项目组就发行人相关成本费用完整性的核查工作履行

的质量把关工作及相关结论 

（一）核查程序 

申报会计师主要执行了以下核查程序： 

1、获取并检查公司员工花名册、工资计提表，复核薪酬归集的准确性、计

提与发放与账面记录是否一致，了解并分析发行人员工人数变动的合理性，平均

薪酬变化的合理性，以及与业务规模的匹配性，核查销售费用、管理费用及研发

费用中的职工薪酬的变动合理性；核查员工人数的变动对职工薪酬变动的影响；

将销售人员、管理人员、研发人员的平均工资与当地水平比较；测算各期间员工

的学历水平、入职时间与薪酬的关系； 

2、于 2020 年 12 月 25 日-12 月 30 日就薪酬水平对一线员工进行专项问卷访

谈，参与访谈人员包括发行人在职研发人员 67 人，占截至 2020 年 9 月 30 日研发

人员数量的 63.81%，销售人员 45 人，占截至 2020 年 9 月 30 日销售人员数量的
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55.56%，其他在职员工共计 50 人，保荐人和申报会计师等 2 人，访谈主要内容

包括员工在职时间、薪酬水平、薪酬发放及变动情况等； 

3、获取并查阅发行人期间费用明细账，了解发行人期间费用的项目构成及

其变动情况，分析变动原因是否与公司实际经营情况相匹配；检查大额费用（除

股份支付、职工薪酬及折旧摊销）记账凭证及其原始凭单，包括合同、发票、银

行回单等，以确定期间费用计提准确； 

4、对报告期各期末期间费用执行截止性测试，检查截止日前后凭证及其原

始单据，确认是否存在费用跨期的情况；对报告期各期末执行未入账负债查找程

序，检查截止日后凭证及其原始单据，确认报告期各期成本费用是否完整； 

5、针对报告期各项费用发生额的变动情况实施分析性复核程序，判断变动

是否具有合理性；针对报告期各项费用主要发生项目的结构占比进行分析性复核

程序，判断变动是否具有合理性；对比发行人与同行业可比公司期间费用率，分

析差异的原因及其合理性； 

6、取得并检查报告期发行人及其实际控制人、董监高及出纳银行流水，核

查是否存在大额异常支出的情形，是否存在为发行人代垫成本费用的情形；对发

行人实际控制人进行访谈，是否存在替发行人账外支付成本费用的情况并签署相

关承诺函； 

申报会计师相关质控部门执行了如下复核工作： 

1、获取并检查项目组编制的成本及期间费用明细表，了解发行人的成本及

期间费用变动原因以及与营业收入变动的匹配关系，了解各成本费用明细科目构

成与发行人主营业务是否相一致、报告期各期变动原因及其合理性； 

2、获取并检查项目组编制的期间费用截止性测试底稿，复核程序执行是否

合理； 

3、获取并检查项目组编制的查找未入账负债程序底稿，复核程序执行是否

合理； 

4、获取并检查项目组编制的期间费用率及同行业对比情况，了解差异的原

因及其合理性； 
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5、获取并检查项目组编制的关联交易专项核查底稿，复核项目组对交易的

真实性、完整性和公允性核查程序是否完整，结论是否正确； 

6、获取并检查项目组编制的发行人及其实际控制人、董监高及出纳银行流

水核查底稿，复核核查标准是否合理、核查内容是否完整、核查结论是否恰当； 

7、获取并检查项目组的函证情况统计表，获取主要供应商的回函原件及信

封，复核回函统计是否真实准确；获取并检查项目组的走访情况统计表，获取走

访回收的访谈问卷、交易内容等资料，询问项目组对主要及新增供应商走访情况

及执行的程序，实地参与主要供应商的走访。 

（二）核查结论 

经核查，申报会计师认为： 

1、报告期内发行人基础研发人员薪酬较低主要系其多从事辅助性工作，整

体学历水平和工作年限相对较低所致，具有合理性； 

2、报告期内发行人销售人员数量逐年明显增加，人均薪酬逐年提高，销售

费用逐年上升，相应销售费用率在 2017 至 2019 年呈逐年上升趋势，2020 年 1-9

月受疫情影响，企业收入增长明显，销售费用率出现下降趋势属合理变化； 

3、报告期内发行人严格按照《企业会计准则》进行费用归集与分配，费用

记录真实、准确、完整，不存在少记费用或成本费用混同的情况；职工薪酬入账

真实准确，不存在发行人以外的其他单位或个人为发行人代垫成本费用的情况。 

经复核，申报会计师相关质控部门认为： 

报告期内，项目组对期间费用完整性的核查情况真实合理，相关底稿真实完

整，核查程序符合质量控制相关规定。 
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问题九 

审核问询回复显示： 

（1）发行人解释应收账款余额占当期营业收入的比例显著高于同行业可比

公司平均水平、应收账款周转率显著低于行业平均水平的原因及合理性时，只是

提到“公司根据客户信用等级不同，给予主要客户 30-90 天不等的信用期”。 

（2）2020年 9月末的应收账款余额为 36,607.76万元，相比 2019年末的 4,835.22

万元显著上升。 

请发行人： 

（1）解释并补充披露“公司根据客户信用等级不同，给予主要客户 30-90 天

不等的信用期”为何会导致应收账款余额占当期营业收入的比例显著高于同行业

可比公司平均水平、应收账款周转率显著低于行业平均水平； 

（2）补充披露 2020 年应收账款余额大增的原因及合理性，涉及的主要客

户、金额及占比，相关客户的基本情况，坏账准备计提是否充分； 

（3）补充披露报告期内是否存在回款风险较大的客户，如是，请披露涉及

的具体客户、金额、对发行人的影响、应对措施等； 

（4）结合上述事项充分披露发行人可能面临的应收账款风险。 

请保荐人、申报会计师发表明确意见。 

答复： 

一、发行人补充披露 

（一）发行人解释应收账款余额占当期营业收入的比例显著高于同行业可

比公司平均水平、应收账款周转率显著低于行业平均水平的原因及合理性时，

只是提到“公司根据客户信用等级不同，给予主要客户 30-90 天不等的信用期” 

发行人已在招股说明书之“第八节财务会计信息与管理层分析”之“十、财务状

况分析”之“（一）资产分析”之“2、流动资产分析”之“（4）应收账款”中补充披露如

下内容： 

“ 
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⑩应收账款占营业收入比重同行业对比 

报告期各期发行人应收账款占营业收入比例与行业内可比上市公司对比如

下： 

公司名称 
应收账款占营业收入比例 

2020 年 1-9 月 2019 年度 2018 年度 2017 年度 

Abcam 17.08% 16.58% 16.85% 15.94% 

Bio-techne 16.59% 19.25% 18.71% 20.75% 

昭衍新药 9.17% 18.46% 10.95% 10.23% 

药石科技 9.10% 12.71% 7.79% 14.57% 

百普赛斯 17.00% 16.49% 13.77% 10.59% 

可比公司均值 13.79% 16.70% 13.61% 14.42% 

发行人 25.69% 26.74% 21.19% 18.25% 

注：1、可比公司 Abcam、Bio-techne 会计年度为前一年 7 月 1 日至当年 6 月 30 日，即 2017

年度、2018 年度、2019 年度、2020 年 1-9 月对应可比公司数据分别为 2016 年 7 月 1 日-2017

年 6 月 30 日、2017 年 7 月 1 日-2018 年 6 月 30 日、2018 年 7 月 1 日-2019 年 6 月 30 日及 2019

年 7 月 1 日-2020 年 6 月 30 日数据；可比公司百普赛斯未披露 2020 年 1-9 月的财务数据，2020

年 1-9 月可比数据为其 2020 年 1-6 月数据； 

 2、2020 年 1-9 月数据已年化 

资料来源：上市公司定期报告、招股说明书 

报告期各期，发行人应收账款余额占当期营业收入的比例分别为 18.25%、

21.19%、26.74%和 25.69%，高于同行业可比上市公司平均水平,主要系公司主营业

务、客户结构和客户信用管理与可比公司存在一定差异所致。公司针对主要优质

客户通常执行与同行业公司相比较宽松的信用政策，以建立与客户长期稳定的

合作关系，根据客户信用等级不同，分别给予主要客户 30-90 天不等的信用期。

报告期各期，公司应收账款周转天数平均为 2-3 个月，与客户信用期体系相符。

公司应收账款账龄较短，各期末 1 年以内应收账款占比均在 90%以上，应收账款

质量整体较好。 

” 

发行人已在招股说明书之“第八节财务会计信息与管理层分析”之“十、财务状

况分析”之“（四）资产周转能力分析”之“1、应收账款周转率”中补充披露如下内容： 

“ 

报告期内，公司应收账款周转率与同行业可比上市公司对比情况如下： 
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公司名称 
应收账款周转率 

2020 年 1-9 月 2019 年度 2018 年度 2017 年度 

Abcam 5.94   6.29   6.30   6.80  

Bio-techne 5.68   5.54   5.42   5.36  

昭衍新药 8.62  7.86 10.82 11.77 

药石科技 11.23  10.91 12.41 7.98 

百普赛斯 7.82  7.75 9.56 9.14 

可比公司均值 7.86  7.67  8.90  8.21  

发行人 6.88   4.64   5.80   5.48  

注：1、可比公司 Abcam、Bio-techne 会计年度为前一年 7 月 1 日至当年 6 月 30 日，即 2017

年度、2018 年度、2019 年度、2020 年 1-9 月对应可比公司数据分别为 2016 年 7 月 1 日-2017

年 6 月 30 日、2017 年 7 月 1 日-2018 年 6 月 30 日、2018 年 7 月 1 日-2019 年 6 月 30 日及 2019

年 7 月 1 日-2020 年 6 月 30 日数据；可比公司百普赛斯未披露 2020 年 1-9 月的财务数据，2020

年 1-9 月可比数据为其 2020 年 1-6 月数据； 

 2、2020 年 1-9 月数据已年化 

数据来源：上市公司定期报告、招股说明书 

报告期内，公司应收账款周转率分别为 5.48、5.80、4.64 及 6.88，低于行业

平均水平，主要系公司主营业务、客户结构和客户信用管理与可比公司存在一定

差异所致。 

发行人应收账款周转率低于境内可比公司昭衍新药、药石科技和百普赛斯。

昭衍新药主营业务与公司存在一定的差异，其主要从事药物临床前研究服务业

务，业务模式为先收款后启动实验，预收款项规模较大。药石科技客户结构与

公司存在差异，药石科技客户群体主要为国内外医药企业、中小型生物技术公

司及科研机构。公司受产品特性的影响，采用直销与经销结合的销售模式，客

户群体除国内外医药企业、科研机构还包括科研院校、经销商等。百普赛斯主

营产品与公司存在一定的差异，2017 年度至 2019 年度百普赛斯蛋白产品收入占

比均在 95%以上，公司 2019 年度至 2019 年度重组蛋白收入占比在 63%左右，除

蛋白产品外，公司还有抗体、基因、培养基等产品以及 CRO 技术服务，公司产

品类别更丰富、业务规模更大，发行人客户群体更加丰富，2017-2019 年度发行

人客户数量分别为 1,989 家、2,548 家和 2,814 家，百普赛斯为 808 家、1,074 家和

1,296 家，发行人客户数量远高于百普赛斯，且受公司经营策略、客户信用管理

体系影响，公司对于长期合作、历史回款及销售情况较好的经销商给予 90 天以

内的信用期，而百普赛斯给予经销商的信用期均在 75 天以内，公司与百普赛斯



 

2-42 

在产品结构、客户构成及客户信用管理方面存在差异，公司应收账款周转率低

于百普赛斯。 

发行人应收账款周转率与可比公司 Abcam 和 Bio-techne 较为类似，不存在较

大差异。 

综上所述，公司在主营业务、客户构成、业务规模及客户信用管理等方面

与同行业可比公司的差异导致公司应收账款周转率低于同行业可比上市公司平

均水平。报告期各期，公司应收账款周转天数平均为 2-3 个月，与客户信用期体

系相符，可比公司平均应收账款周转天数为 1-2 个月。公司报告期各期末 1 年以

内应收账款占比均在 95%以上，截至 12 月 25 日应收账款期后回款比例分别为

97.65%、97.43%、90.19%及 79.35%，应收账款账龄较短、期后回款比例较高，应

收账款质量整体较好。 

” 

（二）补充披露 2020 年应收账款余额大增的原因及合理性，涉及的主要客

户、金额及占比，相关客户的基本情况，坏账准备计提是否充分； 

发行人已在招股说明书之“第八节财务会计信息与管理层分析”之“十、财务状

况分析”之“（一）资产分析”之“2、流动资产分析”之“（4）应收账款”中补充披露如

下内容： 

“ 

②应收账款主要客户情况 

…… 

2020 年 9 月末，发行人应收账款余额为 36,607.76 万元，较 2019 年末增长

31,772.54 万元，增长率为 657.11%，增长幅度较大，主要系在抗击新冠疫情期间，

公司快速响应，成功研发出多款新冠病毒相关试剂产品，得到市场认可，需求

旺盛，2020 年 1-9 月，发行人收入 106,853.57 万元，年化后较 2019 年增长 687.89%，

应收账款余额与营业收入增长较为同步，具有合理性。截至 2020 年 9 月 30 日，

应收账款前五大客户与当期收入排名对比情况如下表所示： 



 

2-43 

单位：万元 

序

号 
客户名称 

应收账款

余额 
当期收入 

其中：新

冠相关

收入 

应收账

款余额

/当期

收入 

占应收

账款余

额比例 

坏账准

备余额 
账龄 

当期

收入

排名 

1 客户 A-2 19,111.20 27,863.64 27,863.64 68.59% 52.21% 942.18 
1 年以

内 
1 

2 

广州万孚生物

技术股份有限

公司 

1,386.87 2,637.25 2,632.04 52.59% 3.79% 68.37 
1 年以

内 
4 

3 
上海英基生物

科技有限公司 
1,304.67 3,202.27 2,999.29 40.74% 3.56% 64.32 

1 年以

内 
3 

4 客户 B 1,155.84 12,819.10 12,806.13 9.02% 3.16% 57.79 
1 年以

内 
2 

5 
LumiraDx 
Technology Ltd. 

826.51 1,667.56 1,653.00 49.56% 2.26% 35.88 
1 年以

内 
6 

 
合 计 23,785.10 48,189.82 47,954.10 49.36% 64.97% 1,168.55   

注：当期收入排名系合并同一控制下的企业后客户收入排名 

报告期末应收账款前五大客户合计应收账款余额23,785.10万元，占应收账款

余额的比例为64.97%，账龄均为1年以内，且均为2020年1-9月收入前十大客户。

前五大应收账款客户当期收入中超过90%均为新冠相关产品收入，主要系公司在

抗击疫情期间研制出的新冠病毒相关试剂产品得到市场的广泛认可，相关产品

销量大幅增加。前五大应收账款客户除上海英基生物科技有限公司外均为直销

客户，客户B为当期新增客户，截至2020年12月25日，上述前五大应收账款客户

欠款已合计回款21,532.00万元，回款比例为90.53%，回款状况良好。发行人已按

照预期信用损失率计提坏账准备，截至2020年9月末已计提坏账准备1,168.55万元，

坏账准备计提率为4.91%。报告期末应收账款前五大客户的基本情况如下表所示： 

序号 客户名称 
国家/

地区 

成立 

时间 
主营业务 合作背景及历史 

1 客户 A-2
注

 美国 1897 年 

医疗设备、医

疗用品及系

统研发生产

和销售 

纳斯达克上市公司，从事医疗设

备、用品及系统的研发生产和销

售，2019 年起向公司采购少量生物

试剂，2020 年因求购新冠病毒生物

试剂产品主动联系 

2 

广州万孚生物

技术股份有限

公司 

中国

广东 
1992-11 

体外诊断试

剂研发生产 

深交所上市公司，从事生物医药体

外诊断行业中快速检测产品的研

发、生产和销售，报告期内有少量

采购，2020 年因求购新冠病毒生物

试剂产品建立合作关系 

3 
上海英基生物

科技有限公司 

中国

上海 
2006-09 

生物试剂代

理 

上海地区较为知名的生物试剂代

理商，自分立前即为公司经销商 

4 客户 B 美国 1979 年 体外诊断试 纳斯达克上市公司，从事体外诊断
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序号 客户名称 
国家/

地区 

成立 

时间 
主营业务 合作背景及历史 

剂研发生产 试剂研发生产，2020 年因求购新冠

病毒生物试剂产品主动联系 

5 
LumiraDx 
Technology Ltd. 

英国 2014 年 

即时诊断技

术和产品开

发 

从事即时诊断技术和产品品研发，

2020 年因求购新冠病毒生物试剂

产品主动联系 

注：客户 A-2 采购事务均由其母公司客户 A-1 统一管理，故此处直接列示其母公司基本情况 

” 

（三）补充披露报告期内是否存在回款风险较大的客户，如是，请披露涉

及的具体客户、金额、对发行人的影响、应对措施等 

发行人已在招股说明书之“第八节财务会计信息与管理层分析”之“十、财务状

况分析”之“（一）资产分析”之“2、流动资产分析”之“（4）应收账款”中补充披露如

下内容： 

“ 

⑧应收账款期后回款情况 

报告期各期末，发行人应收账款余额截至 2020 年 12 月 25 日回款情况如下

表所示： 

单位：万元 

项目 2020 年 9 月末 2019 年末 2018 年末 2017 年末 

应收账款余额 36,607.76 4,835.22 2,950.68 1,849.37 

其中：一年以内占比 99.11% 96.71% 98.23% 100.00% 

截至 2020 年 12 月 25 日回

款金额 
29,049.61 4,361.11 2,874.72 1,806.00 

回款比例 79.35% 90.19% 97.43% 97.65% 

报告期各期末，发行人应收账款余额中一年以内应收账款余额占比分别为

100.00%、98.23%、96.71%和 99.11%，报告期各期均在 95%以上，账龄结构较好。

截至 2020 年 12 月 25 日，报告期各期末应收账款回款额分别为 1,806.00 万元、

2,874.72 万元、4,361.11 万元和 29,049.61 万元，回款比例分别为 97.65%、97.43%、

90.19%和 79.35%，报告期各期末应收账款期后回款比例较高，回款状况良好，坏

账风险较低。 

报告期内，公司未发生大额坏账损失，客户整体回款情况较好，截至 2020

年 9 月 30 日，公司应收账款账龄较短，一年以内应收账款占比为 99.11%，且期
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后回款率较高，截至 2020 年 12 月 25 日已回款比例 79.35%，公司客户主要包括

各大生物医药公司、科研院所以及长期合作的经销商等，客户信用情况整体较

好，故截至本招股说明书签署日，不存在回款风险较大的客户。 

” 

（四）结合上述事项充分披露发行人可能面临的应收账款风险。 

发行人已在招股说明书之“第四节风险因素”之“四、财务风险”之“（二）应收

账款坏账风险”中补充披露如下内容： 

“ 

报告期各期末，公司应收账款账面价值分别为 1,756.90 万元、2,800.54 万元、

4,574.72 万元和 34,762.80 万元，占各期末流动资产的比例分别为 46.38%、42.89%、

39.12%和 36.28%；2020 年 1-9 月，发行人应收账款规模增长较快，主要系公司在

此次新冠疫情中快速响应，迅速研发出新冠病毒相关产品，及时满足了市场需求，

收入大幅增长所致。公司针对主要优质客户通常执行与同行业公司相比较宽松的

信用政策，以建立与客户长期稳定的合作关系，报告期各期，应收账款周转率

分别为 5.48、5.80、4.64 及 6.88，应收账款周转天数约为 2-3 个月。公司已实施了

较为完善的应收账款回收管理制度，截至 2020 年 12 月 25 日，各期末应收账款

尚未收回的金额分别为 43.37 万元、75.96 万元、474.11 万元及 7,558.15 万元。 

未来若市场环境发生不利变化或部分客户出现经营风险而不能按时回款，公

司可能存在因计提大额坏账准备导致经营业绩下滑的风险。 

” 

二、中介机构核查情况 

（一）核查程序 

申报会计师主要执行了以下核查程序： 

1、取得并查阅发行人按客户及产品/服务编制的应收账款账龄明细表，并与

主要客户销售合同进行比对，以确认发行人应收账款余额、账龄及坏账的准确性； 

2、分析发行人报告期各期末应收账款主要客户期末余额变动情况及变动原

因，并将应收账款主要客户与收入主要客户进行匹配，对存在差异的客户进行差
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异分析； 

3、了解、评估并测试与应收账款相关的关键内部控制，对主要客户信用政

策评估及实际执行情况进行监控，取得并查阅发行人报告期信用条件统计表，并

检查报告期各期主要客户销售合同，以核查发行人报告期内应收账款信用政策的

执行情况； 

4、根据坏账计提政策、应收账款账龄明细表重新计算报告期内应收账款坏

账准备金额并与财务报表披露金额进行核对，复核发行人预期信用损失率测算表

并评价合理性；检查应收账款坏账准备计提政策与同行业可比上市公司披露的会

计政策是否存在重大差异，坏账准备计提是否充分； 

5、获取并复核报告期发行人应收账款逾期明细表，通过查阅相关销售合同

对信用期约定、销售发票及银行回单等资料确认其应收账款逾期情况的准确性及

完整性； 

6、获取发行人编制的应收账款期后回款明细表，对抽样选取的期后回款项

目，通过核对银行进账单等支持性文件，检查期后回款方式以及应收账款期后回

款明细表的准确性； 

7、对报告期内主要客户执行函证程序，并将函证结果与发行人记录的金额

进行核对，对回函不符的客户查找不符原因，根据差异原因作出处理方法，对不

回函的客户实施替代测试；依据发行人报告期内对客户的收入金额及应收账款余

额，对主要客户进行走访及访谈。 

（二）核查结论 

经核查，申报会计师认为： 

1、发行人应收账款占营业收入的比例高于同行业公司、应收账款周转率低

于同行业公司，主要系公司主营业务和客户结构与可比公司存在一定差异，公司

针对主要优质客户通常执行与同行业公司相比较宽松的信用政策，以建立与客户

长期稳定的合作关系，根据客户信用等级不同，分别给予主要客户 30-90 天不等

的信用期。报告期各期，公司应收账款周转天数平均为 2-3 个月，与客户信用期

体系相符，具有合理性； 
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2、发行人报告期各期末应收账款增长合理，2020 年 9 月底应收账款余额增

幅较大，主要系在抗击新冠疫情期间，公司快速响应，成功研发出多款新冠病毒

相关试剂产品，得到市场认可，收入增幅较大所致，发行人应收账款增长与业务

规模扩大及收入增长匹配；发行人应收账款主要客户均为大型生物科技公司，其

应收账款余额与对应的当期收入匹配；发行人应收账款按照预期损失率计提坏账

准备，相关应收账款期后回款情况较好，坏账准备计提充分； 

3、发行人报告期各期末应收账款期后回款情况良好，主要客户信用情况较

好，不存在回款风险较大的客户； 

4、发行人已在招股说明书中充分披露了应收账款坏账风险。 
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问题十 

审核问询回复显示，新冠疫情以来，发行人迅速开发出一系列新冠病毒相关

蛋白、抗体等生物试剂产品，被国内客户大量采购，公司经营业绩迅速增长，2020

年 1-9 月营业收入达到 2019 年全年的 590.92%。若新冠疫情逐步得到控制，公司

新冠病毒相关产品实现的收入可能有所回落，存在 2021 年营业利润较上年下滑

50%以上的风险。 

请发行人： 

（1）补充披露 2020 年剔除新冠病毒相关产品后的经营业绩情况，与 2019

年经营业绩对比情况，量化分析变动原因及合理性； 

（2）结合在手订单，补充披露未来收入、利润等预计情况，发行人应对业

绩大幅下滑风险的措施； 

（3）结合上述事项，充分披露新冠疫情对发行人经营业绩的短期影响及业

绩可持续性的风险提示。 

请保荐人、申报会计师发表明确意见。 

答复： 

一、发行人补充披露 

（一）补充披露 2020 年剔除新冠病毒相关产品后的经营业绩情况，与 2019

年经营业绩对比情况，量化分析变动原因及合理性； 

发行人已在招股说明书之“第八节财务会计信息与管理层分析”之“九、盈利能

力分析”之“（一）公司的收入与盈利总体情况”中补充披露如下内容： 

“ 

3、剔除新冠病毒相关产品后的经营业绩情况 

2020年剔除新冠病毒相关产品后的经营业绩情况与2019年经营业绩对比情

况如下： 

单位：万元 

项目 2020 年 1-9 月 2019 年度 增长率 

营业收入 19,019.15 18,082.67 40.24% 
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营业成本 1,775.50 2,894.31 -18.21% 

税金及附加 239.82 228.01 40.24% 

销售费用 4,547.49 4,406.98 37.58% 

管理费用 3,189.20 4,240.97 0.27% 

研发费用 1,745.40 2,327.99 -0.03% 

财务费用 255.42 -94.62 459.92% 

营业利润 7,266.32 4,079.03 137.52% 

注：1、增长率为 2020 年 1-9 月数据年化后对比结果； 

2、上述经营业绩报表科目不考虑营业外收支、投资收益等非经营性项目； 

3、2020 年 1-9 月非新冠业务各项费用测算依据如下： 

（1）税金及附加、销售费用与销售收入之间相关，参照 2019 年度税金及附加、销售费用占

营业收入的比重进行测算； 

（2）管理费用、研发费用主要为公司日常生产、研发所必须的支出，按照 2020 年 1-9 月的

实际发生额进行计算； 

（3）财务费用较上年变化较大，主要系外币货币性项目汇率变动的影响所致，根据 2020 年

1-9 月的发生额在新冠产品与非新冠产品中按销售收入的比重测算。 

由上表可知，公司2020年非新冠病毒相关业务营业收入较上年快速增长，税

金及附加、销售费用同步增长，营业成本下降主要系2020年产能扩大规模效应显

著所致，管理费用、研发费用较2019年增幅较少，主要系公司分批实施股权激励，

2019年度股份支付中一次性确认的费用较大所致。 

2020年非新冠病毒相关业务营业利润（年化）较2019年增加5,609.40万元，增

长率为137.52%，增长较快，主要系公司营业收入快速增长所致。具体变动原因

与分析如下： 

（1）2020年1-9月剔除新冠病毒相关产品后的销售收入、毛利与2019年对比

情况 

单位：万元 

类型 
销售收入 毛利 

2020 年 1-9 月 2019 年度 增长率 2020 年 1-9 月 2019 年度 增长率 

重组蛋白 11,369.41 11,154.94 35.90% 10,850.31 10,110.52 43.09% 

抗体 2,134.46 2,000.76 42.24% 1,854.57 1,779.48 38.96% 

基因 875.95 822.06 42.07% 812.90 736.96 47.07% 

培养基 1,155.70 1,492.51 3.24% 964.49 1,086.09 18.41% 

CRO 服务 3,483.62 2,612.41 77.80% 2,761.38 1,475.30 149.57% 

合计 19,019.15 18,082.67 40.24% 17,243.65 15,188.36 51.38% 

注：收入、毛利增长率均为 2020 年 1-9 月数据年化后结果 
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由上表可知，公司2020年1-9月各类非新冠病毒相关产品、CRO服务销售收入

均呈现增长态势，主要系在生物试剂市场需求持续增加的大背景下，公司依靠

自主研发并独立掌握的核心技术平台，不断丰富产品及服务种类，同时不断加

大市场拓展力度，公司品牌影响力持续提升，销售收入快速增长。随着收入规

模扩大、规模效应逐渐增强，公司的毛利亦同步增长。 

（2）剔除新冠病毒相关产品后，非新冠病毒相关产品平均单价与销量情况 

项目 2020 年 1-9 月 2019 年度 增长率 

重组蛋白 
平均单价（元/mg） 4,068.80 4,431.94 -8.19% 

产品销量（mg） 27,944.79 25,169.44 48.04% 

抗体 
平均单价（元/mg） 1,836.72 1,543.77 18.98% 

产品销量（mg） 11,616.88 12,960.24 19.51% 

基因 
平均单价（元/管） 872.12 673.53 29.48% 

产品销量（管） 10,044.00 12,207.00 9.71% 

培养基 
平均单价（元/L） 241.26 177.30 36.07% 

产品销量（L） 47,902.96 84,180.00 -24.13% 

注：产品销量增长率均为 2020 年 1-9 月数据年化后结果 

由上表可知，2020年1-9月，公司各类产品除重组蛋白价格略有下降外，其他

产品平均单价均有不同程度的上升；除培养基业务受疫情影响，客户延期复工、

复学，销售量出现下降外，其他产品销量均保持增长；价格、销量的综合变化

使得各类产品收入均有不同程度增长，其中重组蛋白与抗体作为公司主要产品，

2019年、2020年1-9月收入占比分别为72.75%和71.00%，该两类产品在报告期内销

量持续增长是公司经营业绩快速增长的重要原因之一。 

综上所述，发行人2020年1-9月经营业绩较2019年增长，主要系主营业务收入

持续增长，以及随着公司产能扩大、规模效应增加，成本费用控制较好所致，

具有合理性。 

” 

（二）结合在手订单，补充披露未来收入、利润等预计情况，发行人应对

业绩大幅下滑风险的措施； 

发行人已在招股说明书之“重大事项提示”之“三、财务报告审计截止日后主要
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信息及经营情况”中补充披露如下内容： 

“ 

新冠疫情以来，发行人迅速开发出一系列新冠病毒相关蛋白、抗体等生物试

剂产品，被国内外客户大量采购，公司经营业绩迅速增长。由于新冠病毒疫情具

有突发性，此类突发公共卫生事件持续时间存在不确定性，一旦全球疫情得到有

效控制，公司新型冠状病毒相关生物试剂产品的销售会有所下降。因此，长远来

看，公司新冠病毒相关生物试剂销售收入持续大幅增长具有一定的不确定性，公

司业绩存在大幅下滑的风险。 

截至 2020 年 12 月 25 日，发行人在手订单金额 2.73 亿元，发行人订单执行

周期一般较短，在手订单中无年度合同，从当前在手订单情况来看，公司收入

短期无明显下降趋势，预计 2020 年收入为 15-17 亿元。新冠疫情以来，发行人快

速的反应速度、全面的产品供应和良好的产品质量得到客户的广泛认可，公司在

全球的知名度和品牌效应迅速累积；同时，全球新冠疫情爆发暴露出各国在公共

卫生和疫情防控方面的短板，预计未来各国政府和社会将持续加大在生命科学领

域，尤其是病毒基础研究、药物和疫苗研发等方面的投入，公司各类生物试剂的

需求将随之持续增长，因此公司非新冠病毒相关产品和服务销售的收入增长持续

性和公司持续经营能力不会受到影响，2021 年非新冠病毒相关业务收入预计仍

将持续增长。 

面对不断变化的市场环境，发行人将采取以下应对风险的措施： 

1、加大研发投入，除在现有的重组蛋白、抗体、基因等领域不断开发新产

品外，还将投入干粉培养基、IVD 原料等产品的研发，以开拓新的产品应用领域，

更好地满足市场需求，不断发掘新的业务增长点； 

2、继续加大市场投入，完善全球营销网络体系，增强客户服务能力，巩固

并进一步提升公司品牌影响力和产品美誉度，提升公司综合竞争力，推动公司

持续发展； 

3、不断优化生产工艺，提升产品产出效率，保持成本竞争优势。 

” 
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（三）结合上述事项，充分披露新冠疫情对发行人经营业绩的短期影响及

业绩可持续性的风险提示 

发行人已在招股说明书之“重大事项提示”之“（五）新冠疫情带来的风险”及“第

四节风险因素”之“五、新冠疫情带来的风险”中补充披露如下内容： 

“ 

2020 年以来，国内爆发新冠肺炎疫情。目前国内新冠肺炎疫情形势好转，各

地企业生产经营陆续恢复，若发行人主要生产经营所在地疫情发生变化，政府采

取停工、限制人口流动、隔离相关人员等措施予以防控，可能会对发行人的正常

生产经营造成一定影响。 

新冠疫情以来，发行人迅速开发出一系列新冠病毒相关蛋白、抗体等生物试

剂产品，被国内外客户大量采购，公司经营业绩迅速增长，2020 年 1-9 月营业收

入为 10.69 亿元，达到 2019 年全年的 590.92%，其中新冠病毒相关产品收入占当

期营业收入的比例为 82.20%。剔除新冠病毒相关产品后，2020 年 1-9 月发行人收

入为 1.90 亿元，毛利率 90.66%，较 2019 年度增长 40.24%（年化后）。若新冠疫情

逐步得到控制，公司新冠病毒相关产品实现的收入可能有所回落，虽然非新冠病

毒相关产品收入预计能够保持增长，但 2021 年公司总体营业收入及营业利润水

平存在较上年下滑 50%以上的风险。 

新冠疫情以来，发行人国内外的部分客户，包括科研院所、医药研发单位的

正常生产经营受到一定影响，对发行人除新冠病毒相关试剂产品之外的产品和服

务，特别是培养基的需求增幅有所放缓。如果国内外疫情继续发展或加剧，科研

单位和医药企业的正常运转无法完全恢复，发行人除新冠病毒产品之外的业务发

展可能会受到影响。 

” 

二、中介机构核查情况 

（一）核查程序 

申报会计师主要执行了以下核查程序： 

1、查阅了发行人 2020 年 1-9 月销售明细，对剔除新冠病毒相关产品后销售
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商品类别、金额进行分析，并与上年同期数据进行对比分析； 

2、查看了发行人在手订单，了解发行人经营现状，取得发行人就 2021 年全

年经营业绩预计情况的说明。 

（二）核查结论 

经核查，申报会计师认为： 

1、剔除新冠病毒相关产品后，发行人 2020 年 1-9 月经营业绩较 2019 年增长，

主要系主营业务收入持续增长，以及并随着公司产能扩大、规模效应增加单位成

本下降，成本各项费用控制较好所致，具有合理性； 

2、发行人新冠病毒相关产品的市场需求与疫情发展有关，具有一定的不确

定性，虽然非新冠病毒相关产品仍将保持增长趋势，但总体营业收入和营业利润

水平存在大幅下滑的风险，发行人已采取多种措施应对该风险； 

3、发行人已在招股书中提示了业绩大幅下滑的风险。 
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（本页无正文，系《关于北京义翘神州科技股份有限公司首次公开发行股票并在

创业板上市申请文件的第三轮审核问询函中有关财务会计问题的专项说明》之签

章页） 
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中国·北京 二〇二〇年十二月三十一日 
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	问题五
	一、发行人补充披露
	（一）用通俗易懂的语言补充披露通用类重组蛋白和非通用类重组蛋白的主要区别，划分标准是否符合行业惯例，如否，请分析原因及合理性
	（二）分别补充披露报告期各期通用类重组蛋白和非通用类重组蛋白的收入金额、占比及其变动情况，两者毛利率是否存在显著差异，如是，请分析原因及合理性；
	（三）补充披露报告期内新冠病毒基因产品、非新冠病毒基因产品的销售数量、金额、单价，分析变动原因及合理性；
	（四）补充披露2020年1-9月向发行人采购新冠病毒相关产品的前十大新增客户的销售内容、数量、金额及占比，以及客户的基本情况，与发行人及其控股股东、实际控制人、董监高有无关联关系。
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	（一）核查程序
	（二）核查结论
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	一、发行人补充披露
	二、请保荐人、申报会计师详细说明对上述客户的具体核查情况，是否存在核查受限情况，并就客户和相应销售收入的真实性发表明确意见，保荐人及申报会计师相关内核或质控部门说明对相关核查工作履行的质量把关工作及相关结论
	（一）核查程序
	（二）核查结论


	问题七
	一、结合更多的采购种类，补充披露进口生化试剂、国产生化试剂的采购数量、单价、金额及比重
	二、补充披露发行人与相关供应商的采购价格折扣条款内容，相关供应商与发行人及其控股股东、实际控制人、董监高是否存在关联关系。
	三、请保荐人、申报会计师发表明确意见，说明与相关供应商就采购内容和价格的访谈情况，包括访谈时间、形式、对象、结论等，并就发行人采购价格的公允性发表明确意见
	（一）说明与相关供应商就采购内容和价格的访谈情况，包括访谈时间、形式、对象、结论等
	（二）就发行人采购价格的公允性发表明确意见


	问题八
	一、发行人补充披露
	（一）结合研发人员的学历水平、入职时间、主要工作内容等，补充披露基础研发人员薪酬与公司所在地平均工资比较情况，如存在较大差异，请分析原因及合理性；客观、准确披露发行人研发人员薪酬与同行业可比公司比较情况；
	（二）补充披露报告期内销售人员数量、人均薪酬，分析销售人员薪酬变化对发行人销售费用率的影响。

	二、请保荐人、申报会计师发表明确意见，说明与一线员工就薪酬水平的访谈情况，包括访谈时间、形式、人数、对象、结论等。请保荐人及申报会计师相关内核或质控部门，说明对项目组就发行人相关成本费用完整性的核查工作履行的质量把关工作及相关结论
	（一）核查程序
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	一、发行人补充披露
	（一）发行人解释应收账款余额占当期营业收入的比例显著高于同行业可比公司平均水平、应收账款周转率显著低于行业平均水平的原因及合理性时，只是提到“公司根据客户信用等级不同，给予主要客户30-90天不等的信用期”
	（二）补充披露 2020 年应收账款余额大增的原因及合理性，涉及的主要客户、金额及占比，相关客户的基本情况，坏账准备计提是否充分；
	（三）补充披露报告期内是否存在回款风险较大的客户，如是，请披露涉及的具体客户、金额、对发行人的影响、应对措施等
	（四）结合上述事项充分披露发行人可能面临的应收账款风险。

	二、中介机构核查情况
	（一）核查程序
	（二）核查结论


	问题十
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	（一）补充披露2020年剔除新冠病毒相关产品后的经营业绩情况，与2019年经营业绩对比情况，量化分析变动原因及合理性；
	（二）结合在手订单，补充披露未来收入、利润等预计情况，发行人应对业绩大幅下滑风险的措施；
	（三）结合上述事项，充分披露新冠疫情对发行人经营业绩的短期影响及业绩可持续性的风险提示

	二、中介机构核查情况
	（一）核查程序
	（二）核查结论



