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深圳证券交易所： 

 

根据贵所下发的《关于上海中洲特种合金材料股份有限公司首次公开发行股

票并在创业板上市的审核中心意见落实函》（以下简称“审核中心意见落实函”、 

“落实函”）的要求，安信证券股份有限公司作为上海中洲特种合金材料有限公

司（以下简称“发行人”、“公司”或“中洲特材”）首次公开发行股票并在创业

板上市的保荐机构（主承销商），专门组织人员会同发行人、审计机构、律师事

务所对落实函的有关问题逐项进行讨论研究和落实回复，对涉及招股说明书的部

分进行了修改及补充说明（楷体加粗部分为修改、补充的内容）。 

发行人会计师众华会计师事务所（特殊普通合伙）（以下简称“众华”或“申

报会计师”）、发行人律师上海市锦天城律师事务所（以下简称“锦天城”或“发

行人律师”），也根据落实函对由其出具的相关申请文件进行了补充和说明，相关

文件将作为本回复说明的附件提交。 

本落实函回复中的简称与《招股说明书》中的简称具有相同的含义。 
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1.关于原材料采购 

申报材料显示： 

（1）报告期发行人主要原材料钴、镍价格波动较大。钴价呈先上升后下降

态势，最高与最低之间振动幅度超过 200%；镍价震荡变化，最高与最低之间振

动幅度超过 100%；铌铁价格呈先上升后下降态势，最高与最低之间振动幅度约

43%。2018 年镍价和钴价较 2017 年均有大幅上涨，其中，镍价上涨 29.17%，钴

价上涨 45.82%。2019 年钴价降幅较高，采购平均价格下降 49.89%，镍采购平均

价格小幅上涨 4.50%。 

（2）2019 年镍价上涨，原材料成本增加，主要客户 L&T 当年压价幅度较

大，导致公司成本增加，2019 年相关产品毛利率下降幅度较大。 

请发行人补充披露钴、镍、铌铁等主要原材料价格波动对各类产品毛利率的

敏感性分析；并结合各类原材料采购价格对产品销售价格的传导机制，报告期对

主要供应商采购金额变动情况、原因及对原材料采购成本的影响，主要客户与发

行人对产品价格调整机制的约定情况等，补充说明原材料价格波动风险是否能够

充分传导至下游客户，发行人主要产品毛利率波动对其持续经营能力稳定性的影

响；并在招股说明书中充分披露原材料上涨、客户压价、供应商变化等外部因素

可能导致的产品毛利率下降风险。 

请保荐人、申报会计师发表明确意见。 

【回复说明】 

一、请发行人补充披露钴、镍、铌铁等主要原材料价格波动对各类产品毛

利率的敏感性分析 

报告期内，公司直接材料占主营业务成本比例分别为 65.53%、70.78%和

70.13%，公司主营业务毛利率与原材料采购成本关联度较高。 

（一）主要原材料价格整体波动对整体产品毛利率的影响 

假定产品销售价格、人工成本等其他因素不变的情况下，报告期内，钴、

镍、铌铁三类主要原材料价格整体波动对公司主营业务毛利率的影响计算如下： 

原材料价格变动幅度 2019 年 2018 年 2017 年 

上升 50% -15.15% -18.76% -15.70% 
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原材料价格变动幅度 2019 年 2018 年 2017 年 

上升 20% -6.09% -7.50% -6.28% 

上升 10% -3.04% -3.75% -3.14% 

上升 5% -1.52% -1.88% -1.57% 

下浮 5% 1.52% 1.88% 1.57% 

下浮 10% 3.04% 3.75% 3.14% 

下浮 20% 6.09% 7.50% 6.28% 

下浮 50% 15.15% 18.76% 15.70% 

如上表所示，在假定产品销售价格、人工成本等其他因素不变的情况下，

以 2019 年度为例，钴、镍、铌铁三类原材料价格整体上升或下浮 5%，影响 2019

年度主营业务毛利率 1.52 个百分点。 

（二）具体原材料价格波动对各类基材产品毛利率影响 

公司各类产品原材料主要由基材和其他材料构成，基材为其主要构成材料。

公司主要基材产品包括钴基、镍基和铁基。总体而言，铸造高温耐蚀合金以及

种合金焊材的毛利率对于金属钴的价格波动较为敏感；公司各类镍基产品的毛

利率对于金属镍的价格波动较为敏感；公司各类铁基产品对于金属铁的价格波

动不敏感。假定产品销售价格、人工成本等其他因素不变的情况下，各基材价

格波动对各类基材产品毛利率的影响分析如下： 

1. 金属钴的价格波动对钴基产品毛利率的敏感性分析如下： 

原材料价格变动幅度 
铸造高温耐蚀合金（钴基） 特种合金焊材（钴基） 

2019 年 2018 年 2017 年 2019 年 2018 年 2017 年 

上升 50% -7.49% -14.81% -13.45% -23.46% -31.84% -30.13% 

上升 20% -3.00% -5.92% -5.38% -9.38% -12.74% -12.05% 

上升 10% -1.50% -2.96% -2.69% -4.69% -6.37% -6.03% 

上升 5% -0.75% -1.48% -1.35% -2.35% -3.18% -3.01% 

下浮 5% 0.75% 1.48% 1.35% 2.35% 3.18% 3.01% 

下浮 10% 1.50% 2.96% 2.69% 4.69% 6.37% 6.03% 

下浮 20% 3.00% 5.92% 5.38% 9.38% 12.74% 12.05% 
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下浮 50% 7.49% 14.81% 13.45% 23.46% 31.84% 30.13% 

注：公司铸造高温耐蚀合金和特种合金焊材存在钴基产品，变形高温耐蚀合金无钴基产品。 

如上表所示，在假定产品销售价格、人工成本等其他因素不变的情况下，

以 2019 年为例，钴价上升或下浮 5%，影响铸造高温耐蚀合金（钴基）的产品毛

利率 0.75 个百分点，影响特种合金焊材（钴基）的产品毛利率 2.35 个百分点。 

由于铸造高温耐蚀合金（钴基）的产品主要为外销产品，附加值较高，售

价较高，毛利率较高，故金属钴的价格波动对毛利率影响相对较小；特种合金

焊材（钴基）的产品钴材料占比较高，故金属钴的价格波动对毛利率影响相对

较大。 

2．金属镍的价格波动对镍基产品毛利率的敏感性分析如下： 

原材料价格

变动幅度 

铸造高温耐蚀合金（镍基） 变形高温耐蚀合金（镍基） 特种合金焊材（镍基） 

2019 年 2018 年 2017 年 2019 年 2018 年 2017 年 2019 年 2018 年 2017 年 

上升 50% -15.29% -16.81% -11.79% -14.16% -14.06% -11.64% -25.70% -25.31% -21.83% 

上升 20% -6.12% -6.72% -4.72% -5.66% -5.62% -4.66% -10.28% -10.12% -8.73% 

上升 10% -3.06% -3.36% -2.36% -2.83% -2.81% -2.33% -5.14% -5.06% -4.37% 

上升 5% -1.53% -1.68% -1.18% -1.42% -1.41% -1.16% -2.57% -2.53% -2.18% 

下浮 5% 1.53% 1.68% 1.18% 1.42% 1.41% 1.16% 2.57% 2.53% 2.18% 

下浮 10% 3.06% 3.36% 2.36% 2.83% 2.81% 2.33% 5.14% 5.06% 4.37% 

下浮 20% 6.12% 6.72% 4.72% 5.66% 5.62% 4.66% 10.28% 10.12% 8.73% 

下浮 50% 15.29% 16.81% 11.79% 14.16% 14.06% 11.64% 25.70% 25.31% 21.83% 

如上表所示，在假定产品销售价格、人工成本等其他因素不变的情况下，

以 2019 年为例，镍价上升或下浮 5%，影响铸造高温耐蚀合金（镍基）的产品毛

利率 1.53 个百分点，影响变形高温耐蚀合金（镍基）的产品毛利率 1.42 个百

分点，影响特种合金焊材（镍基）的产品毛利率 2.57 个百分点。 

金属镍的价格波动对公司各类镍基产品的毛利率影响较大，由于特种合金

焊材（镍基）的产品镍材料占比较高，故金属镍的价格波动对毛利率影响相对

较大。 

3．金属铁的价格波动对铁基产品毛利率的敏感性分析如下： 
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原材料价格

变动幅度 

铸造高温耐蚀合金（铁基） 变形高温耐蚀合金（铁基） 特种合金焊材（铁基） 

2019 年 2018 年 2017 年 2019 年 2018 年 2017 年 2019 年 2018 年 2017 年 

上升 50% -1.48% -1.60% -1.65% -1.47% -0.88% -0.96% -1.48% -1.66% -1.60% 

上升 20% -0.59% -0.64% -0.66% -0.59% -0.35% -0.38% -0.59% -0.66% -0.64% 

上升 10% -0.30% -0.32% -0.33% -0.29% -0.18% -0.19% -0.30% -0.33% -0.32% 

上升 5% -0.15% -0.16% -0.17% -0.15% -0.09% -0.10% -0.15% -0.17% -0.16% 

下浮 5% 0.15% 0.16% 0.17% 0.15% 0.09% 0.10% 0.15% 0.17% 0.16% 

下浮 10% 0.30% 0.32% 0.33% 0.29% 0.18% 0.19% 0.30% 0.33% 0.32% 

下浮 20% 0.59% 0.64% 0.66% 0.59% 0.35% 0.38% 0.59% 0.66% 0.64% 

下浮 50% 1.48% 1.60% 1.65% 1.47% 0.88% 0.96% 1.48% 1.66% 1.60% 

如上表所示，在假定产品销售价格、人工成本等其他因素不变的情况下，

以 2019 年为例，铁价上升或下浮 5%，影响铸造高温耐蚀合金（铁基）的产品毛

利率 0.15 个百分点，影响变形高温耐蚀合金（铁基）的产品毛利率 0.15 个百

分点，影响特种合金焊材（铁基）的产品毛利率 0.15 个百分点。 

金属铁的价格波动对公司各类铁基产品的毛利率影响较小，主要原因为金

属铁单价较低，其价格波动对成本整体影响程度较小。 

【补充披露情况】 

上述内容在招股说明书“第八节 财务会计信息与管理层分析 十一、经营成

果分析 （三）毛利率分析”补充披露。 

 

二、并结合各类原材料采购价格对产品销售价格的传导机制，报告期对主

要供应商采购金额变动情况、原因及对原材料采购成本的影响，主要客户与发

行人对产品价格调整机制的约定情况等，补充说明原材料价格波动风险是否能

够充分传导至下游客户，发行人主要产品毛利率波动对其持续经营能力稳定性

的影响 

1．各类原材料采购价格对产品销售价格的传导机制 

公司原材料价格波动风险能够充分传导至下游客户，公司的产品价格形成机

制以及原材料价格与产品价格的传导机制为： 
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（1）公司产品的价格形成机制 

公司的铸造高温耐蚀合金产品、变形高温耐蚀合金产品以及特种合金焊材产

品均采用“成本加成”的原则确定销售价格。 

公司的高温耐蚀合金产品主要为定制化产品，公司订单管理部综合产品的原

材料成分、原材料单价、重量、尺寸以及加工工艺等因素确定产品的生产成本，

销售部以此为基础加成确定销售价格，并参考市场竞争情况、客户性质、客户订

单量、付款条件等因素进行适当调整。 

公司的特种合金焊材主要为标准化产品，按照主要材料可区分为钴基焊材和

镍基焊材，按照焊材形态可以分焊丝、焊条和焊粉，公司订单管理部根据焊材原

材料的成分、原材料单价、加工工艺等因素确定产品的单位生产成本，公司销售

部综合考虑不同销售地域的市场价格情况、市场竞争程度、客户性质、订单数量

等因素进行成本加成报价。 

（2）公司产品的价格联动传导机制 

公司的产品的价格与原材料价格之间是同向变动的。 

① 高温耐蚀合金产品的价格联动传导机制 

公司在向客户进行产品报价的过程中，充分实现产品的价格与原材料价格联

动。公司采购部日常实时跟踪主要原材料价格，订单管理部与技术部在测算生产

成本数据时，向采购部征询主要材料的最新价格，实时更新产品成本，并在成本

加成的方式下确定产品的报价。 

公司的高温耐蚀合金产品为定制化产品，主要采用订单制销售，即客户确认

公司的产品报价后，通过下达采购订单进行产品采购。单个订单交货期通常在

1~3 个月左右，交货期较短。 

对于内销客户，产品价格对于原材料价格变动具有较强的敏感性，当原材料

价格上涨时，产品价格随着原材料价格的上升而很快调整；原材料价格下降时，

产品价格也会根据原材料的下降做下调，但是幅度更小、时滞更长。 

对于外销客户，客户确认公司产品报价后，会在其采购系统中生成与价格一

一对应的物料代码，代码生成后再进行调整审批流程较长、比较费时，因此若原

材料价格下降时，外销客户通常不会要求下调产品价格；当原材料价格发生较大

幅度上涨时，公司会与外销客户协商上调产品价格，通常外销客户均会接受。 
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② 特种合金焊材的价格传动机制 

公司的特种合金焊材产品主要为标准化产品，客户每次下单采购前均会进行

询价，公司销售部综合考虑不同销售地域的市场价格情况、市场竞争程度、客户

性质、订单数量等因素进行成本加成报价，从而实现价格联动。 

2．主要供应商采购金额变动情况、原因及对原材料采购成本的影响 

报告期内，公司前十大供应商采购金额变动情况及变动原因如下： 

单位：万元 

种

类 
供应商名称 采购产品 2019 年 2018 年 2017 年 

主

要

金

属

原

材

料

供

应

商 

上海澳光金属材料有限公司 镍、钴、铜 4,814.49 6,154.20 806.83 

上海高鹏金属材料有限公司 镍、钴、铜 1,265.70 471.81 1,585.34 

上海诚燕特种合金有限公司 镍、铜 1,294.72 2,221.24 2,834.69 

金川集团股份有限公司 镍、钴 1,076.38 2,002.26 5,476.28 

上海霞业金属制品有限公司 
钴合金、镍合

金 
2,036.52 3,825.20 920.45 

上海新锦华金属材料有限公司 棒料、钴合金 - - 803.71 

上海年威金属材料有限公司 钴 346.32 945.87 850.68 

万宝矿产有限公司 钴 - 1,079.94 546.58 

上海千钴实业有限公司 钴 707.11 1,038.99 - 

无锡永旺新能源科技有限公司 钴 4,036.27 764.21 - 

中信锦州金属股份有限公司 铬 49.56 604.42 1,198.19 

江苏峰峰钨钼制品股份有限公司 钼、钨粉 1,403.50 1,469.96 1,089.21 

主

要

半

成

品

供

应

商 

苏州奥斯锻造有限公司 锻件 1,153.17 139.79 525.01 

江油市万凯金属有限责任公司 棒料、锻件 182.66 1,000.89 631.14 

永兴特种不锈钢股份有限公司 棒料 592.69 1,305.81 426.35 

上海宗羽机械有限公司及太仓新宗羽 

锻坯、外协加

工、棒料采购

等 

2,575.56 2,921.63 315.06 

能

源 
江苏省电力公司东台市供电公司 电力 1,040.94 954.06 900.79 
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报告期内，公司主要供应商分为金属原材料、半成品以及能源供应商三大类，

其中，金属原材料采购一般根据询价比价结果作为选择依据，半成品采购主要受

终端客户需求变动影响，能源供应变动情况主要与公司产量情况正相关，具体情

况如下：  

（1）金属原材料供应商 

公司在采购金属原材料供应商时，采购部严格遵照《公司采购管理制度》，

在进行原材料采购时对多个供应商进行询价比价，并综合考虑交货周期、信用政

策等因素，选取实时最优选择下单采购原材料。因此，在金属原材料总需求一定

的前提下，因报价单价、供应商之间竞争等多种原因的影响，不同年度内，公司

向同一家供应商采购金额存在一定波动的情形，存在该等情形的供应商金额变动

情况如下： 

①  上海澳光金属材料有限公司 

报告期内，公司向上海澳光金属材料有限公司采购金川钴、镍产品，采购金

额分别为 806.83 万元、6,154.20 万元及 4,814.49 万元。公司自 2017 年开始与上

海澳光金属材料有限公司开展合作，主要系上海诚燕特种合金有限公司原业务员

离职后加入上海澳光金属材料有限公司，将供应关系携至上海澳光金属材料有限

公司。2019 年度，公司向上海澳光金属材料有限公司采购金额较 2018 年度少，

主要是因为 2019 年度公司开始通过无锡永旺新能源科技有限公司采购凯力克钴，

相应钴单价较金川钴低。 

② 金川集团股份有限公司 

报告期内，公司向金川集团采购镍、钴产品，采购金额分别为 5,476.28 万元、

2,002.26 万元及 1,076.38 万元。2018 年度，公司采购金额较 2017 年减少较多，

主要是因为金川钴价格较高，公司转向采购单价较低的凯力克钴、钴合金。 

③ 上海霞业金属制品有限公司 

报告期内，公司向上海霞业金属制品有限公司采购再生钴合金、镍合金产品，

采购金额分别为 920.45 万元、3,825.20 万元及 2,036.52 万元。2018 年度、2019

年度公司向其采购金额较 2017 年较大，主要是由于相比金属钴，在钴价上涨时，

钴合金成本优势较大，公司开始大量采购单价较低的钴合金。 

④ 中信锦州金属股份有限公司 
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报告期内，公司向中信锦州金属股份有限公司采购金属铬，金额分别为

1,198.19 万元、604.42 万元及 49.56 万元，逐年下降，主要是由于公司开始有意

识地逐步扩充供应商数量以使采购多元化，分散采购风险，同时，中信锦州金属

股份有限公司在价格、账期等方面均不具备明显的比较优势。 

⑤ 江苏峰峰钨钼制品股份有限公司 

报告期内，公司向江苏峰峰钨钼制品股份有限公司采购钼、钨粉，采购金额

分别为 1,089.21 万元、1,469.96 万元及 1,403.50 万元，采购金额变动情况相对稳

定。 

⑥ 上海年威金属材料有限公司 

报告期内，公司向上海年威金属材料有限公司采购钴，采购金额分别为

850.68 万元、945.87 万元及 346.32 万元。上海年威金属材料有限公司原是公司

2017 年前十大供应商，后因其提供的钴价相比同行业竞争对手不具备比较优势，

公司对其采购量下降。 

除上述供应商之间的竞争性报价导致公司向单一供应商采购金额波动的情

况外，报告期内，公司向其余供应商采购总额变动的原因如下： 

① 上海高鹏金属材料有限公司 

报告期内，上海高鹏金属材料有限公司主要向公司提供镍、钴、铜产品，采

购金额分别为 1,585.34 万元、471.81 万元及 1,265.70 万元。上海高鹏金属材料有

限公司系公司 2017 年、2019 年前十大供应商。因公司使用的是剪碎后的铜块和

镍块，2018 年，其提供的产品不满足公司的剪板要求，故公司向其采购金额存

在暂时性下降。2019 年度，上海高鹏金属材料有限公司剪板厂新设在常州，公

司开始增加向其采购。 

② 上海诚燕特种合金有限公司 

报告期内，上海诚燕特种合金有限公司主要向公司提供镍、铜产品，采购金

额分别为 2,834.69 万元、2,221.24 万元及 1,294.72 万元。报告期内，上海诚燕特

种合金有限公司因环保问题关停自身剪板厂，只能由第三方提供剪板服务，2019

年、2018 年公司向其采购量有所减少。 

③ 上海新锦华金属材料有限公司 

2017 年度，公司向上海新锦华金属材料有限公司采购棒料、钴合金合计
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803.71 万元，但因 2017 年其主要人员病逝，公司暂停与上海新锦华金属材料有

限公司的合作。 

④ 万宝矿产有限公司 

2017 年、2018 年，公司向万宝矿产有限公司采购钴，采购金额分别为 546.58

万元及 1,079.94 万元。万宝矿产有限公司是公司 2018 年前十大供应商，后因其

不向公司提供授信额度且其价格相比同行业竞争对手不具备优势，公司暂停与其

继续合作。 

⑤ 上海千钴实业有限公司 

2018 年、2019 年，公司向上海千钴实业有限公司采购钴，采购金额为 1,038.99

万元及 707.11 万元。公司自 2018 年开始与上海千钴实业有限公司开展合作，主

要系上海年威金属材料有限公司原业务员离职后创办上海千钴实业有限公司，将

供应关系携至上海千钴实业有限公司。 

⑥ 无锡永旺新能源科技有限公司 

2018 年、2019 年，公司向无锡永旺新能源科技有限公司采购钴，采购金额

分别为 764.21 万元及 4,036.27 万元，系公司 2018 年新增供应商。自 2018 年与

开始与公司合作以来，于 2019 年成为公司第二大供应商，这主要是由于钴采购

需要大量的流动资金对公司形成较大的压力，尤其在公司业务扩张过程中。公司

在市场中一直寻找深度合作对象，特别是信用方面。无锡永旺新能源科技有限公

司系业内少数接受锁价供货、并能与公司进行承兑结算的供应商，即公司向无锡

永旺新能源科技有限公司支付一定的订金，锁定未来 1~2 个月原材料钴的结算价

格，在约定期限内提货时付款。所以，公司于 2018 年、2019 年向其采购金额逐

年增加。 

（2）半成品材料供应商 

公司向半成品材料供应商采购金额变动主要是由于下游终端用户需求变动

所致，具体情况如下： 

① 苏州奥斯锻造有限公司 

报告期内，公司向苏州奥斯锻造有限公司采购双相钢锻件产品，公司采购金

额分别为 525.01 万元、139.79 万元及 1,153.17 万元。2019 年，公司下游双相不

锈钢产品订单增加，因此公司增加向其采购 F55 锻件产品。 
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② 江油市万凯金属有限责任公司 

报告期内，公司主要向江油市万凯金属有限责任公司采购管坯料，金额分别

为 631.14 万元、1,000.89 万元及 182.66 万元，2019 年较 2017 年、2018 年下降

较多主要是因为公司逐步收缩管板业务，公司向其采购金额下降。 

③ 永兴特种不锈钢股份有限公司 

报告期内，公司主要向永兴特种不锈钢股份有限公司采购铁基合金棒料，金

额分别为 426.35 万元、1,305.81 万元及 592.69 万元，2018 年公司向其采购金额

较大主要系当年铁基管板 800H 产品订单较多，公司向其采购较多铁基合金棒料。 

④ 上海宗羽机械有限公司 

报告期内，公司向宗羽机械及其关联方太仓新宗羽采购锻坯、外协加工、棒

料采购等，金额分别为 315.06 万元、2,921.63 万元及 2,575.56 万元，2018 年、

2019 年，公司向其采购金额较大，主要是由于公司产能不足，委托其采购镍基

棒料等产品规模较大所致。截至本落实函回复日，公司已停止向其采购。 

（3）能源供应商 

报告期内，公司能源供应商为江苏省电力公司东台市供电公司，采购电力变

动幅度与公司销售规模变动情况相符。 

3．主要客户与发行人对产品价格调整机制的约定情况 

报告期内，公司与主要客户对产品价格调整机制的约定具体情况如下： 

客户名称 产品价格调整机制的约定 

纽威股份 
未约定价格调整机制，但会根据主要原材料价格一定幅度的变动

调整价格 

维都利阀门有限公

司 
约定了价格调整机制 

GE 无明确约定，但当主要原材料价格发生较大变化时会协商调价 

Emerson 无明确约定，但当主要原材料价格发生较大变化时会协商调价 

Flowserve 无明确约定，但当主要原材料价格发生较大变化时会协商调价 

L&T 无明确约定，但当主要原材料价格发生较大变化时会协商调价 

Midland 无明确约定，但当主要原材料价格发生较大变化时会协商调价 

温州瑞球阀门有限

公司 
未约定价格调整机制，但会根据主要原材料价格的变动调整价格 
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报告期内，对于内销客户，产品价格对于原材料价格变动具有较强的敏感性，

当原材料价格上涨时，产品价格随着原材料价格的上升而很快调整；原材料价格

下降时，产品价格也会根据原材料的下降做下调，但是幅度更小、时滞更长。 

对于外销客户，客户确认公司产品报价后，会在其采购系统中生成与价格一

一对应的物料代码，代码生成后再进行调整审批流程较长、比较费时，因此若原

材料价格下降时，外销客户通常不会要求下调产品价格；当原材料价格发生较大

幅度上涨时，公司会与外销客户协商上调产品价格，通常外销客户均会接受。 

4．发行人主要产品毛利率波动情况 

产品名称 
2019 2018 2017 

毛利率（%） 变动百分点 毛利率（%） 变动百分点 毛利率（%） 

铸造高温耐蚀合金 27.25 1.62 25.63 -0.16 25.79 

变形高温耐蚀合金 17.65 -1.21 18.87 -2.42 21.29 

特种合金焊材 27.40 0.47 26.93 3.24 23.69 

报告期内，公司主要产品的毛利率波动较小。 

综上，公司产品的定价机制决定了各类原材料采购价格波动能够充分传导至

产品销售单价，原材料价格波动风险能够传导至下游客户，同时，公司主要供应

商采购金额变动主要是节约成本或下游终端客户需求变动等原因导致的，对原材

料采购成本的影响较小，因此发行人主要产品整体毛利率波动较小，对公司持续

经营能力稳定性不存在较大影响。 

 

三、并在招股说明书中充分披露原材料上涨、客户压价、供应商变化等外

部因素可能导致的产品毛利率下降风险 

报告期内，公司主营业务毛利率分别为 23.01%、23.53%和 23.16%，公司主

营业务毛利率相对稳定。公司努力提升自己的研发实力及工艺制造水平，整体

毛利率水平较为稳定，公司毛利率变动主要受产品销售价格变动、原材料采购

价格变动、供应商变动等因素的影响。 

销售价格方面，公司大部分产品采用“成本加成”的协商定价模式，若未

来受下游终端客户议价能力提升、市场竞争加剧等因素影响，相关终端客户将

进一步向上游转移成本压力，将可能导致公司产品价格降低、毛利率水平下降；
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原材料采购价格方面，公司主要原材料为镍、钴、钼、铬等有色金属，价格波

动幅度较大且波动较为频繁。报告期内，公司原材料价格的变动能够充分传导

至下游客户。但是如果公司原材料价格在短期内发生剧烈波动，公司产品价格

调整幅度及频次跟不上原材料价格波动，可能给公司带来产品毛利率下降的风

险；供应商变动情况方面，报告期内，公司存在常年合作的供应商，如相关供

应商发生供货短缺或存在经营问题，公司原材料采购可能面临暂时的供应风险

或更换供应商的风险，进而可能增加采购成本，降低毛利率。 

报告期内，仅 L&T 在 2019 年度存在反复压价的情形，除此以外，公司其他

客户不存在反复压价的情形。 

经核查，保荐机构认为，报告期内，铸造高温耐蚀合金以及种合金焊材的毛

利率对于金属钴的价格波动较为敏感；公司各类镍基产品的毛利率对于金属镍的

的价格波动较为敏感；公司各类铁基产品对于金属铁的价格波动不敏感。 

公司产品的定价机制决定了各类原材料采购价格波动能够充分传导至产品

销售单价，原材料价格波动风险能够传导至下游客户，同时，公司主要供应商采

购金额变动主要是节约成本或下游终端客户需求变动等原因导致的，对原材料采

购成本的影响较小，因此发行人主要产品整体毛利率波动较小，对公司持续经营

能力稳定性不存在较大影响。 

经核查，申报会计师认为，报告期内，公司各类钴基产品的毛利率对于金属

钴的价格波动较为敏感；公司各类镍基产品的毛利率对于金属镍的的价格波动较

为敏感；公司各类铁基产品对于金属铁的价格波动不敏感。 

公司产品的定价机制决定了各类原材料采购价格波动能够充分传导至产品

销售单价，原材料价格波动风险能够传导至下游客户，同时，公司主要供应商采

购金额变动主要是节约成本或下游终端客户需求变动等原因导致的，对原材料采

购成本的影响较小，因此发行人主要产品整体毛利率波动较小，对公司持续经营

能力稳定性不存在较大影响。 

【保荐机构核查情况】 

1．向公司高管、销售、采购负责人了解原材料价格波动对公司毛利率的影

响，计算并分析主要原材料价格变动对于各类产品毛利率的关联及敏感程度。 

2． 向公司销售人员、财务人员了解原材料价格变动与产品价格的联动关系，



 

8-4-16 

公司对各类合金产品的定价策略，主要客户与发行人对产品价格调整机制的约定。 

3. 向公司采购人员、财务人员了解主要供应商采购金额变动情况、原因及

对原材料采购成本的影响。 

4．访谈公司销售人员、财务人员及技术人员，询问原材料价格变动与产品

价格的联动关系，公司对各类合金产品的定价策略。 

【补充披露情况】 

上述内容在招股说明书 “第四节 风险因素 四、财务风险 （五）产品毛利

率下降的风险”中补充披露。 

 

2.关于主要客户 

申报材料显示： 

（1）公司的主要业务是向油气行业提供高温耐蚀合金材料及产品。报告期

油气行业业务收入占公司业务收入的比例较高。 

（2）发行人报告期内境外销售金额分别为 7,850.14 万元、9,530.66 万元和

11,265.80 万元，占营业收入比例分别为 18.98%、16.35%、18.05%；前五大客户

中境外客户较多。 

（3）发行人报告期各期前五大客户构成存在变化，L&T Valves Limited 公司

2018 年为公司第三大客户，销售占比为 4.14%，2019 年退出前五大客户。 

请发行人结合下游油气行业景气度、国际政治形势、主要境外客户所在国家

或地区贸易政策变化，以及主要客户自身经营情况、向发行人采购金额变化原因

等说明发行人与主要客户合作的稳定性和可持续性，是否存在其他未披露的影响

发行人持续经营能力的不利因素，并在招股说明书中充分揭示相关风险。 

【回复说明】 

一、下游主要应用领域集中及油气行业景气度整体下降的风险 

报告期内，油气行业业务收入占公司业务收入的比例分别为 77.46%、78.87%

及 82.53%，公司业务收入的行业集中度较高。公司业务主要集中于油气行业下

游的石油化工和化学工业相关业务，上游、中游的油气钻采及储运相关业务占

据的比例较小。报告期内，石油化工和化学工业业务合计占公司业务的比例分
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别为 68.45%、70.25%及 74.43%，油气钻采及储运业务占比分别为 9.01%、8.62%

及 8.10%。 

油气钻采及储运行业的景气度主要受到石油公司油气开发活动的影响，影

响石油公司油气开发计划的因素主要包括油气价格、油气供应战略以及国家战

略等。公司在油气钻采及储运行业业务占比较小，主要是由于国外的油气钻采

设备生产企业在中国采购的主要为普通材料零部件，特种合金零部件较少在国

内采购，随着行业竞争的加剧，国外油气钻采设备生产商有将特种合金零部件

转移至国内采购的趋势，如公司自 2017 年开始为全球最大的油服企业

Schlumberger 公司提供样品，并于 2018 年开始正式供货。若油气钻采及储运行

业景气度下降，将对公司的持续经营能力产生一定的影响，但因公司目前在油

气钻采及储运行业业务占比较小，因此影响有限。 

石油化工行业的景气程度主要受到上游国际原油价格以及下游成品油需求

的双重影响；化学工业的景气程度主要受到上游国际原油价格以及下游石油衍

生品价格的双重影响。若国际原油价格短暂下降，会降低石油化工及化学工业

的生产成本，从而促进石油化工及化学工业的发展；若国际原油价格持续下跌，

长期处于低迷状态，则将使成品油及石油衍生品价格随之下降，从而导致石油

化工及化学工业行业的新增固定资产投资水平下降。若石油化工及化学工业的

景气度下降，对公司的持续经营能力将产生较大的不利影响。 

 

二、国际贸易摩擦及国际政治形势变化对公司外销业务带来的风险 

报告期内，公司外销收入金额分别为 7,850.14 万元、9,530.66 万元及

11,265.80 万元，占营业收入的比重分别为 18.98%、16.35%及 18.05%，外销业

务在公司业务中占有一定的比重。同时，公司外销业务盈利能力较强，报告期

内，公司外销业务毛利率高于内销。 

公司外销业务地区分布中，美国、印度是公司产品出口的主要市场。报告

期内，公司对美国、印度出口业务收入占公司外销业务收入比重均在 20%以上。 

① 美国 

报告期内，公司出口美国业务收入分别为 2,466.90 万元、2,464.50 万元和

2,479.31 万元，占公司外销收入的比重分别为 31.42%、25.86%和 22.01%。 
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自 2018 年以来，中美贸易摩擦不断升级，尽管中美第一阶段经贸协议文本

已于 2020 年初达成一致，但国际局势复杂多变，国际贸易摩擦，特别是中美贸

易摩擦变数较多，国际贸易摩擦可能会导致公司出口业务受限、公司出口产品

价格受关税影响大幅度下降、外国客户来华采购受限、公司盈利能力下降等情

形的出现。国际贸易摩擦会给公司外销业务带来风险。 

② 印度 

报告期内，公司出口印度业务收入分别为 2,038.37 万元、3,499.66 万元和

2,861.51 万元，占公司外销收入的比重分别为 25.97%、36.72%和 25.40%。 

L&T 是公司较重要的印度客户，报告期内营业收入分别为 179.78 万元、

2,458.89 万元、1,261.50 万元，占公司营业收入的比重分别为 0.43%、4.14%

和 2.00%，占公司出口印度业务收入比重分别为 8.82%、70.26%和 44.09%。公司

2019 年对该客户销售毛利率较低，主要原因系 2019 年镍价上涨，从年初最低的

9 万元/吨最高到 10 月份超过 14 万元/吨，公司产品原材料成本增加，而该印度

客户对价格比较敏感，当年压价幅度较大，且订单周期较长，期间原材料价格

上涨，为了维系长期客户，公司以低价策略接单，期间又出现反复压价等情况。

该客户反复压价的特点，使得公司自 2019 年下半年以来逐渐减少了与其的业务

合作。公司其他客户不存在反复压价的情形。 

近年来，中印关系发生了一些波折，特别是近期在印度国内又掀起了一股

抵制中国制造的浪潮。若中印关系中的消极因素持续发酵，则有可能对公司出

口印度的业务收入产生不利影响。 

（3）公司与主要客户合作关系发生变化及主要客户经营情况发生变化的风

险 

报告期内公司前五大客户中，纽威股份（603699.SH）、维都利阀门有限公

司、温州瑞球阀门有限公司系国内阀门生产企业；Emerson、GE、Flowserve 系

纽交所上市的跨国企业，公司向其阀门制造部门提供特种合金零部件产品；L&T

系印度孟买证券交易所上市公司 Larson & Toubro Limited（500510.BO）下属

从事阀门生产制造的子公司；Midland 系纽交所上市公司 Dover 公司的子公司，

主要从事铁路槽罐车的建造、维修和运行业务。 

报告期内公司前五大客户的营业收入及对公司的采购情况如下： 

单位：万元 
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序

号 
客户名称 

2019 年

对公司

采购额 

2019 年

度营业

收入 

2018 年

对公司

采购额 

2018 年

度营业

收入 

2017 年

对公司

采购额 

2017 年

度营业

收入 

与发行人业务

建立及发展历

史 

发行人在客户

采购体系中所

处地位 

1 纽威股份 9,695.48 
30.57 

亿元 
4,796.31 

27.81 

亿元 
3,679.90 

23.95 

亿元 

发行人自设立

以来即与其开

展合作 

发行人为纽威

股份前五大供

应商 

2 Emerson 3,304.09 
183.72 

亿美元 
2,263.19 

174.08 

亿美元 
2,874.89 

152.64 

亿美元 

自 2005 年开始

与发行人建立

业务合作 

发 行 人 为

Emerson 全球认

证供应商 

3 

维 都 利 阀

门 有 限 公

司 

3,194.73 
约2.3亿

元 
2,945.77 约 2亿元 738.12 约 1亿元 

发行人自设立

以来即与其开

展合作 

发行人为维都

利阀门有限公

司前五大供应

商 

4 GE 1,881.61 
952.14 

亿美元 
1,353.50 

1,216.15

亿美元 
666.89 

1,204.67

亿美元 

自 2012 年开始

与发行人建立

合作关系 

发行人为 GE 全

球认证供应商 

5 Flowserve 1,830.66 
39.45 

亿美元 
1,959.14 

38.33 

亿美元 
1,865.20 

36.61 

亿美元 

自 2009 年与发

行人建立合作

关系 

发 行 人 为

Flowserve 全球

认证供应商 

6 L&T
注
 1,261.50 未披露 2,458.89 

184.08 

亿美元 
179.78 

171.77 

亿美元 

自 2009 年与发

行人建立业务

关系 

发行人为 L&T

认证供应商 

7 

温 州 瑞 球

阀 门 有 限

公司 

6.84 
约 0.85

亿元 
42.40 约 1亿元 961.10 

约 1.2 

亿元 

自 2016 年开始

与发行人开展

业务合作。 

发行人为瑞球

阀门有限公司

前五大供应商 

8 Midland
注
 785.78 

71.36 

亿美元 
593.12 

69.92 

亿美元 
946.41 

78.30 

亿美元 

发行人 2003 年

开始与其开展

合作，自 2017

年起通过 S&V 

Industries 向 其

供货 

发 行 人 为

Midland 认证供

应商 

注：由于缺乏 L&T 及 Midland 公司相关数据，此处填列营业收入为其母公司相关数据。 

公司与主要客户保持了较好的合作关系，其中纽威股份、维都利阀门有限

公司、Midland 自公司成立即与之开展合作；Emerson、Flowserve、L&T 公司与

之合作时间超过十年。 

报告期内，公司的主要客户中，纽威股份、Emerson、Flowserve、Midland

等公司的营业收入及对公司的采购金额均保持稳定，并略有增长。 
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维都利阀门有限公司对公司的采购额上升幅度较大，主要是由于维都利阀门

有限公司自 2018 年以来逐渐转型从事特种阀门的生产，因此公司对其销售的特

种合金零部件产品金额逐年上升。 

GE 公司 2019 年度营业收入同比下降，主要系由于其发电业务收入下降，公

司对 GE 公司销售的产品主要应用于石油天然气领域，销售额稳定增长。 

L&T 公司情况详见本题“（2）国际形势、贸易政策变化的影响”回复相关

内容。 

温州瑞球阀门有限公司主要生产球体、球座产品，2017 年该公司获得了意

大利某阀门制造企业的采购订单，因而向公司采购镍基 625 合金球坯，因此公司

当年对其销售额上升。 

公司的客户主要为阀门生产制造企业，其营业模式主要为项目驱动制，即

客户通过参加阀门终端用户（如石油公司、核电公司等）的建设工程项目招标

取得阀门采购订单，如客户取得的系特种阀门订单，则其会根据订单的具体需

求向公司采购特种合金零部件产品。若阀门终端用户的建设工程项目减少，或

公司长期合作的主要客户未能在招标中中标，或公司长期合作的主要客户中标

的主要为普通阀门不需要使用特种合金零部件，则公司可取得的订单量将大幅

度减少，从而对公司的生产经营产生不利影响。 

【补充披露情况】 

上述内容在招股说明书 “重大事项提示 二、经营风险 （三）国际贸易摩擦

及国际政治形势变化对公司外销业务带来的风险 （七）下游主要应用领域集中

及油气行业景气度整体下降的风险 （八）公司与主要客户合作关系发生变化及

主要客户经营情况发生变化的风险”中补充披露。 

（以下无正文） 



 

8-4-21 



 

8-4-22 

  



 

8-4-23 

 

 

（本页无正文，为安信证券股份有限公司关于《上海中洲特种合金材料股份有限

公司首次公开发行股票并在创业板上市的审核中心意见落实函的回复》之签字盖

章页） 

 

 

 

 

 

保荐代表人（签名）：   

 

                                         

      孙素淑                   肖江波     

 

 

 

 

 

 

安信证券股份有限公司 

 

年    月    日 
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保荐机构管理层的声明 

 

本人作为上海中洲特种合金材料股份有限公司保荐机构安信证券股份有限

公司的董事长，现就本次审核中心意见落实函的回复郑重声明如下： 

 

“本人已认真阅读上海中洲特种合金材料股份有限公司首次公开发行股票并

在创业板上市的审核中心意见落实函的回复的全部内容，了解审核中心意见落实

函回复涉及问题的核查过程、本公司的内核和风险控制流程，确认本公司按照勤

勉尽责原则履行核查程序，本次审核中心意见落实函回复不存在虚假记载、误导

性陈述或者重大遗漏，并对上述文件的真实性、准确性、完整性承担相应法律责

任。” 

 

 

保荐机构董事长、法定代表人（签名）：                                 

                                                 黄炎勋               

 

 

安信证券股份有限公司 

 

年    月    日 
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