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关于杨凌美畅新材料股份有限公司 

首次公开发行股票并在创业板上市的 

上市委会议意见落实函的回复 

深圳证券交易所： 

根据贵单位下发的《关于杨凌美畅新材料股份有限公司首次公开发行股票并在创业

板上市的上市委会议意见落实函》（以下简称“意见落实函”）的要求，杨凌美畅新材料

股份有限公司（以下简称“发行人”、“公司”、“美畅新材”）会同保荐机构中信建

投证券股份有限公司（以下简称“保荐机构”），本着勤勉尽责、诚实守信的原则，就

上市委所提问题逐条进行了认真调查、核查及讨论，并完成了《关于杨凌美畅新材料股

份有限公司首次公开发行股票并在创业板上市的上市委会议意见落实函的回复》（以下

简称“本意见落实函回复”），同时按照意见落实函的要求对《杨凌美畅新材料股份有限

公司首次公开发行股票并在创业板上市招股说明书》（以下简称“招股说明书”）进行

了修订和补充。 

如无特殊说明，本意见落实函回复中简称与招股说明书中简称具有相同含义，涉及

对申请文件修改的内容已用楷体加粗标明。 

字体 含义 

黑体加粗 意见落实函所列问题 

宋体 对意见落实函所列问题的回复 

宋体加粗 对意见落实函所列问题核查的结论性意见 

楷体加粗 涉及对招股说明书等申请文件的修改内容 

在本意见落实函回复中，若合计数与各分项数值相加之和在尾数上存在差异，均为

四舍五入所致。 
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1、请发行人在招股说明书中进一步披露向隆基股份及其关联方销售占比较高的风

险。请保荐人发表明确意见。 

回复： 

一、请发行人在招股说明书中进一步披露向隆基股份及其关联方销售占比较高的风

险 

发行人已在招股说明书“第四节 风险因素”之“三、经营风险”之“（五）客户集

中度高的风险”中补充披露如下： 

“公司的下游客户集中于光伏行业，客户包括保利协鑫、隆基股份、晶科能源、阿

特斯光伏、环太集团、比亚迪等知名企业。2017 年、2018 年和 2019 年，公司前五大客

户的销售占比分别为 70.12%、67.42%和 85.46%，公司的主要客户集中度较高，一方面

是受下游行业集中度较高的影响所致，另一方面与公司在报告期内确定的以大客户优先

的销售策略有关。 

尽管公司与前述国内的知名光伏厂商建立了相对稳定的合作关系，但由于主要客户

相对集中，一旦该等客户发生重大经营问题或对公司产品需求下降，公司在短期内又无

法找到新客户进行替代，可能使公司出现订单减少、存货积压、货款回收不畅甚至发生

坏账的情况，进而对公司的生产运营产生不利影响。 

报告期内，公司对隆基股份及其关联方的销售收入占营业收入总额的比例分别为

36.93%、21.22%和 47.28%，销售金额及销售占比相对较高，主要原因是隆基股份作为

单晶硅领域龙头企业，金刚石线需求本身较大，而公司作为金刚石线行业的领先企业，

也成为了隆基股份的主要供应商。如果未来隆基股份经营情况恶化，或双方合作业务减

少，或双方合作关系中止，将对公司经营业绩造成一定不利影响。” 

二、请保荐人发表明确意见 

（一）核查过程 

保荐机构核查过程如下： 

1、取得并查阅了隆基股份的公开披露文件和经营数据，了解其经营情况及行业地

位； 
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2、取得并查阅了金刚石线行业可比公司的公开披露文件及下游光伏行业的研究报

告，了解光伏行业集中度较高的情况； 

3、取得并查阅发行人与隆基股份签订的商务合同，并对发行人董事长、财务总监

进行访谈，了解发行人与隆基股份之间的合作情况； 

（二）核查结论 

经核查，保荐机构认为：发行人已在招股书中披露向隆基股份及其关联方销售占比

较高的风险，报告期内发行人对隆基股份及其关联方的销售金额及销售占比相对较高，

主要原因是隆基股份作为单晶硅领域龙头企业，金刚石线需求本身较大，而发行人作为

金刚石线行业的领先企业，也成为了隆基股份的主要供应商，上述情形具备商业合理性。 

 

2、请发行人在招股说明书中补充披露产品价格不断下降的情况下，发行人在降低

产品生产成本方面采取的措施对报告期产品毛利率的影响。 

回复： 

发行人已在招股说明书“第八节 财务会计信息与管理层分析”之“八、经营成果

分析”之“（三）毛利及毛利率分析”中补充披露如下： 

…… 

4、降低成本的措施对毛利率的影响说明 

在产品价格不断下降的情况下，公司报告期内降低成本的措施主要包括：（1）部分

生产环节向上游延伸；（2）优化生产过程的能耗水平；（3）逐步推行集中招标的采购模

式；（4）往复型及更大轮径工字轮的推行使用。具体说明如下： 

（1）部分生产环节向上游延伸 

公司自 2018 年开始与奥钢联特种线材合作开展用于拉制母线的黄丝供应合作，

2019 年公司开始向奥钢联特种线材大规模采购黄丝并委托子公司宝美升拉制母线。通

过向上游产业链延伸，使得公司的母线生产成本得到大幅下降。于此同时，公司 2019

年部分单价较高的工字轮由外购转为公司机加车间自产，促进工字轮生产耗用成本的
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进一步下降。 

（2）优化生产过程的能耗水平 

报告期内公司持续推行节能降耗的生产管理策略，2018 年，公司对生产设备的保

温材料进行了提升改进，降低了金刚石线电镀过程中的热能损失，从而降低了生产过程

中的能耗；2019 年，公司通过改进车间通风设计，使得车间空调开机运行时间较 2018

年降低约一半，并通过在满足正常生产的情况下减少照明强度等措施进一步降低生产

过程中的能耗水平。 

（3）推行集中招标的采购模式 

随着整体产销规模的扩张，公司对主要耗材工字轮的采购模式由原先定期按需采

购逐步转为集中招标采购，集中招标的采购模式促使公司高效寻找出最有利条件的投

标方并与其签订采购框架合同，在节约商务谈判成本的同时降低工字轮的采购成本。 

（4）往复型及更大轮径工字轮的推行使用 

为降低工字轮的耗用成本，公司 2018 年开始逐步推行往复型工字轮的使用，由于

往复型工字轮可重复使用（一般 10-15 次），且在进行成本核算采用一次摊销的成本核

算方法，因此 2018 年和 2019 年重复使用的往复型工字轮不再计算耗用数量。同时，公

司前期使用的工字轮型号以50KM/卷为主，较少采用60KM/卷、100KM/卷的工字轮型号，

随着下游客户生产需求的转变，公司配套使用的工字轮型号逐步转以 60KM/卷和 100KM/

卷为主，上述因素使得报告期内单位金刚石线产品分摊的工字轮成本大幅下降。 

通过实施上述措施加之原材料市场价格的下降，在材料成本方面，公司母线、工字

轮的耗用成本大幅下降，单位材料成本由 2017 年度的 33.20元/公里降低至 2019 年度

的 15.88元/公里。在制造费用方面，电费、备件材料等支出得到有效控制，单位制造

费用由 2017 年度的 12.33元/公里降至 2019 年度的 9.22元/公里，在直接人工成本相

对平稳的情况下单位产品成本由 2017 年的 49.99元/公里大幅降至 2019 年度的 29.50

元/公里，在产品价格大幅下滑的情况下使得毛利率继续保持在 50%以上的良好水平。 
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（本页无正文，为杨凌美畅新材料股份有限公司《关于杨凌美畅新材料股份有限公司首

次公开发行股票并在创业板上市的上市委会议意见落实函的回复》之盖章页） 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

杨凌美畅新材料股份有限公司 

年    月    日 
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（本页无正文，为中信建投证券股份有限公司《关于杨凌美畅新材料股份有限公司首次

公开发行股票并在创业板上市的上市委会议意见落实函的回复》之签字盖章页） 

 

 

 

 

 

保荐代表人：                                                  

                            胡海平                  蒋  潇 

  

 

 

 

 

中信建投证券股份有限公司 

年    月    日 
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关于本次意见落实函回复的声明 

本人作为杨凌美畅新材料股份有限公司保荐机构中信建投证券股份有限公司的董

事长，现就本次意见落实函的回复郑重声明如下： 

“本人已认真阅读杨凌美畅新材料股份有限公司本次意见落实函回复的全部内容，

了解报告涉及问题的核查过程、本公司的内核和风险控制流程，确认本公司按照勤勉尽

责原则履行核查程序，本次意见落实函回复不存在虚假记载、误导性陈述或者重大遗漏，

并对上述文件的真实性、准确性、完整性承担相应法律责任。”  

 

 

 

  保荐机构董事长：                 

                       王常青  

  

 

 

 

                                                 中信建投证券股份有限公司 

年    月    日 

 

 

 

  

 


